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De kans om de Luxemburgse melkveehouder Pit Bosseler tegen te komen
op prijskampen is groot. Met een grote fokkerijpassie streeft hij naar
exterieurkoeien van het hoogste niveau. Dankzij een flink geautomatiseerde
stal kan Bosseler zich volledig focussen op de fokkerij.

TEKST JUSTINE POPPE

66

de Luxemburgse melkveehouder Pit Bosseler

(35). ‘Afgelopen jaar werd ze nationaal kampi-
oene van Luxemburg en kampioene op de Nacht van de
Holstein in Libramont.’
Bosseler kocht de Awesomedochter als embryo van het
Nederlandse fokbedrijf Hullcrest Holsteins op een veiling.
Met trots toont hij het brede, witte kampioenslint van
Hullcrest Awesome Sublime tussen zijn collectie aan de
muur in de schuur. Er is amper plek voor nieuwe lintjes
en prijskampfoto’s. Het 55-koppige melkveebedrijf in het
Luxemburgse Limpach, dat Bosseler in 2012 van zijn va-

‘ S ublime is echt onze favoriete koe in de stal’, zegt

der overnam, ademt een en al fokkerij. “Tot de top van de
exterieurkoeien behoren, dat is onze drijfveer’, zegt Bos-
seler. Met een gemiddelde exterieurscore van 86,2 punten
zit hij daar eigenlijk al.

Op alle vaarzen embryo’s

Die hoge exterieurscore is het resultaat van jaren gepas-
sioneerd fokken. Als kind liep Bosseler de fokkerijkriebel
op in de keuringsring. En na het volgen van de jongefok-
kersschool in Battice is die, net als zijn netwerk, alleen
maar blijven groeien. Voor zijn pareltjes uit koefamilies
als die van KWH Regiment Apple en Shoremar Skychief
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eigenaar Pit Bosseler (35)
: 55 koeien, 100 stuks jongvee en
25 dekstieren voor verkoop
melkproductie 11.949 kg melk, 4,19% vet en 3,64% eiwit
grondgebruik :
50 ha raaigras, 25 ha mais en circa

aantal koeien

50 ha permanent grasland,

: 10 ha tarwe

Alicia wil Bosseler vooral comfort creéren in de 0+4-stal.
Hij loopt een ijzeren trap op naar de kantoorruimte.
Onder zijn voeten staan de koeien in de rij voor de Lely-
robot, met gemiddeld 2,8 melkbeurten per koe per dag.
Rond de robot ligt een rubberen roostervloer die goed

is voor de gewrichten van de koeien. De diepstrooisel-
boxen zijn gevuld met een mengsel van kalk, stro en wa-
ter. En als het nodig is, gaan de twee horizontale ventila-
toren draaien.

‘Ken je Apple?’, vraagt de veehouder, als hij naar een koe
wijst. ‘Dit is haar directe dochter. Het is echt een karak-
terdier. We willen bloedlijnen in onze stal waar iedereen
het over heeft’, zegt hij. Hiervoor kijkt hij vooral naar
Canadese en Amerikaanse families. Al wil hij ook de Euro-
pese koefamilies niet onderschatten. ‘ledereen kent de
kampioen van Madison’, vertelt Bosseler. ‘Maar hier in
Europa kent een Luxemburger de nationaal kampioene
van bijvoorbeeld Frankrijk niet. Door de verdeeldheid hier
zijn de dieren minder bekend.’

Hij licht toe hoe hij met genetica te werk gaat. ‘Op elke
pink gaat steevast een gekocht of bedrijfseigen embryo.
Blijft het embryo na de tweede keer niet zitten, dan doet
een springstier zijn werk.’ Bij de koeien gaat het anders.
Die worden maximaal twee keer met gesekst sperma
geinsemineerd. Zijn ze dan nog niet drachtig, dan volgt
er een rietje met conventioneel sperma van een hoorn-
loze stier.

Bosseler grijpt vooral naar nieuwere stieren. Daarnaast
wil hij ook robotkoeien in de stal. Hiervoor vindt hij
melksnelheid en uiervorm belangrijk. ‘Maar ook been-
werk is belangrijk’, geeft hij aan. ‘Zo is de veestapel mo-
biel om naar de robot te lopen.’

Embryo’s plaatsen op externe bedrijven

Door de inzet van gesekst sperma heeft Bosseler veel jong-
vee met honderd stuks op 55 koeien. Daarbovenop houdt
hij jaarlijks een 25-tal jonge stieren, die hij op eenjarige
leeftijd verkoopt als springstier. ‘leder jaar kalven er zo'n
zestig vaarzen af’, zegt de veehouder. ‘Daarvan kan maar
Zo’n twintig procent blijven. De andere tachtig procent
wordt verkocht.” Vooral het exterieur en Bosselers gevoel
over de familielijnen bepalen of het dier al dan niet blijft.
‘Maar ook genoomcijfers spelen een rol’, geeft de veehou-
der aan.

De verkoop van hooggenetisch vee ziet de Luxemburgse
veehouder als een extra inkomstenbron. Hij ziet de fok-
kerijwereld als een echte business waar het draait om
kopen en verkopen. ‘Ooit verkocht ik een tien maanden
oude vaars op een eliteveiling voor 9000 euro’, deelt Bos-
seler enthousiast mee. Het handelen in dieren en em-
bryo’s is intussen een sport voor hem. ‘Soms heb ik te
weinig draagmoeders voor alle bedrijfseigen of gekochte
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Luxemburg

embryo’s’, vertelt de veehouder. Daarom zet hij embryo’s
in op drie externe bedrijven die geen jongvee willen. De
externe veehouder betaalt de prijs voor het embryo, waar-
na Bosseler het kalf voor een vooraf afgesproken prijs —
ongeacht het geslacht — terugkoopt. Het gaat om twee
bedrijven in Luxemburg en een in Duitsland. ‘Als het kalf
daar geboren is, haal ik het zo snel mogelijk op’, glim-
lacht de fokkerijfanaat. ‘Morgen rijd ik in totaal vijf uur
om vijf kalveren bij zo’n Duitse melkveehouder op te
halen.’ Hij geeft aan dat het gekkenwerk is, maar dat de
koeienpassie te groot is om het niet te doen.

Diezelfde passie brengt hem van prijskamp naar prijs-
kamp. Het leverde hem al mooie titels en herinneringen
op. Zo was er Wiesenfeld Joy (v. Lotus), die hij als kalf op
een Duitse veiling kocht. Later, in 2017 werd ze de reserve
juniorkampioen op de Swiss Expo. Europa doorreizen
voor koeien is Bosseler dan ook niet vreemd. ‘Een paar
keer per jaar bezoek ik andere fokkers binnen Europa om
naar koeien te kijken en ideeén uit te wisselen’, geeft hij
mee. Zelf werkt hij nog twintig uur per week buitenshuis
als stalconstructietekenaar. Af en toe schakelt hij extra
arbeidskrachten in. En ook zijn vader is nog steeds actief.

Automatisch voeren

‘Luxemburg is een echt grasland’, vertelt Bosseler, als

hij langs de graskuilen loopt. Zijn teeltplan bestaat uit
100 hectare gras, 20 hectare mais en jaarafhankelijk circa
10 hectare tarwe. Ondanks zijn grote grasareaal gaan de
koeien niet naar buiten. Om ze tegen extreme weercondi-

Hullcrest Sublime
(v. Awesome) won
het afgelopen jaar
de Nacht van de
Holstein
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De automatische
voerrobot draait
acht mixen per dag

ties te beschermen houdt de veehouder ze liever binnen.
In de voergang gebaart hij even op te letten voor de Lely
Vector, de automatische voerrobot die langsrijdt om het

voer aan te schuiven.

Het rantsoen bestaat uit 23 kg gras, 23 kg mais, 5,5 kg
mais-tarwemengsel, 2,7 kg koolzaad, 0,5 kg mineralen en
gemiddeld 3,6 kg krachtvoer in de robot. Met een rode
laser meet de voerrobot ondertussen ook de hoeveelheid
restvoer op. ‘Deze automatische voerrobot draait acht
mixen per dag’, zegt hij. ‘De dieren hebben zo altijd vers
voer en komen met regelmaat eten.’

Maar de investering past ook bjj zijn filosofie. ‘Tk wil zo
min mogelijk stress in de stal’, legt de veehouder uit. ‘Bij
gebruik van een mengwagen is er tijdens het voeren vaak
een stormloop naar het hek. In deze stal is dat niet zo.’
Dankzij het automatisch voeren en melken hebben de
koeien volgens Bosseler meer rust. Ze kunnen gaan en
staan wanneer ze dat willen. Met zo’n vijftig koeien in

Elite-veiling met opendeurdag

in april 2025

Op 12 april 2025 organiseert de familie
Bosseler samen met C-Sold Holsteins
een eliteveiling met de naam Swing

to Spring Sale op hun bedrijf met een
opendeurdag. Er zullen zo'n zestig a
zeventig loten ter plaatse en online
worden verkocht. Het gaat om koeien,
vaarzen en stieren waarvan de mees-
te gefokt zijn door Bosseler of C-Sold
Holsteins.

Daarnaast bestaat het aanbod uit na-
komelingen van gekochte embryo’s.
Deze zijn afkomstig uit internationaal
bekende families zoals Blondin Subli-
minal en S-S-I Have Not 8784. ‘Met
deze veiling willen we onze passie
delen met andere Europese fokkers
en ze toegang geven tot exclusieve
familielijnen’, vertelt Bosseler. ‘Waaron-
der een directe dochter van Sublime’

de stal draait de Lely Vector op circa 30 procent van zijn
capaciteit. Bosseler: ‘Op een gegeven moment had ik de
keuze om te investeren in een nieuwe voermengwagen
of een Lely Vector.” Rekening houdend met de tijd, inves-
terings- en dieselkosten van het voeren met een verreiker,
samen met de trekker en mengvoerwagen vond de vee-
houder de voerrobot voordeliger.

Niet per se uitbreiden

In de toekomst wil Pit Bosseler niet per se uitbreiden in
aantal dieren. Hij geeft aan dat dat vandaag de dag ook
moeilijjk is. Ook Luxemburg moet tegen 2030 ammoniak
reduceren.

‘Ik hoop dat mijn fokkerijwerk iets kan betekenen voor
andere fokkers’, geeft Bosseler mee. ‘Hopelijk ben ik op
een dag even trots als de fokker van Sublime, als een dier
met ons prefix een belangrijke show wint. Want zonder
fokker was er ook geen Sublime.’ |

O Fotoserie op veeteelt.nl





