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JoinData beschikbaar voor iedere melkveehouder
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ledere Nederlandse melkveehouder kan nu al
gebruikmaken van JoinData. Op de website
www.join-data.nl staat rechtsboven een knop
‘Mijn JoinData’. Door hierop te klikken verschijnt
een inlogscherm waarmee u via e-herkenning
toegang krijgt tot een overzicht van uw eigen
bedrijf. In dit overzicht is duidelijk weergegeven

welke partijen u machtigingen heeft ver-
leend voor het uitwisselen van bepaalde
data. In dit overzicht kunt u alleen zelf nieu-
we machtigingen verlenen of intrekken.
Voor meer informatie ga naar:
www.join-data.nl.
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Het platform geeft een duidelijk overzicht over de eigen
bedrijfsdata die worden uitgewisseld. En overzicht is juist
waar het veel veehouders nu aan ontbreekt, zo blijkt uit
de resultaten van de enquéte. Slechts één op de drie vee-
houders weet aan wie hij machtigingen voor het delen
van data heeft gegeven en minder dan veertig procent
heeft overzicht over alle machtigingen. Een nog kleiner
percentage heeft precies in beeld om welke data het gaat.
Het platform van JoinData geeft veehouders grip op deze
machtigingen en data. In het — via e-herkenning toegan-
kelijke — bedrijfsoverzicht is duidelijk weergegeven welke
bedrijven en organisaties gemachtigd zijn voor het delen
van welke data. Veehouders kunnen met één muisklik
hun machtigingen aan- en uitzetten.

Data geen goudmijn

‘Voor de opstart van JoinData hebben de leden de finan-
ciéle middelen opgebracht. Maar uiteindelijk moet de
organisatie zelf een sluitende exploitatie realiseren’,
vertelt Celik. ‘App-ontwikkelaars en andere bedrijven
betalen voor onze diensten. En op termijn zullen boeren
ook een kleine bijdrage gaan betalen.

Het klinkt misschien onlogisch dat veehouders moeten
betalen voor data-uitwisseling en machtigingen. Maar
dat is het volgens Celik niet. ‘De kosten die bedrijven nu
maken om via een-op-een-koppelingen data uit te wisse-
len, zijn hoog. Veehouders krijgen daarvoor niet direct
een rekening, maar indirect worden deze kosten wel

de droom. ‘Een productontwikkelaar kan niets met de
data van één veehouder en als met een groot aantal vee-
houders een-op-een-afspraken gemaakt moeten worden,
kost dat veel geld. JoinData is voor productontwikke-
laars en app-bouwers een mooi kanaal om data eenvou-
dig en veilig om te zetten in nuttige hulpmiddelen voor
de veehouder. Daarvoor willen productontwikkelaars
ook betalen. Maar altijd geldt: data blijven van de vee-
houder en alleen hij bepaalt aan wie ze worden geleverd
en voor welk doel ze worden gebruikt.’

Data koppelen is winst

Een veehouder die al gebruikmaakt van JoinData, is
Mathé van den Bosch. Hij heeft in Oudenbosch een melk-
veebedrijf met 320 koeien die worden gemolken en ge-
voerd door robots. ‘Misschien wel de grootste winst van
automatisering is de data die het oplevert. Die helpen me
om mijn bedrijfsvoering continu te verbeteren’, vertelt
de veehouder. Als voorbeeld wijst hij op het overzicht van
zijn voerrobot, dat exact aangeeft wat er op een dag ge-
voerd is. In combinatie met productiedata van de melk-
robot wordt zo van dag tot dag de voerefficiéntie van de
koeien bepaald. Door deze te koppelen aan de prijzen van
de verschillende rantsoencomponenten wordt ook dage-
lijks het voersaldo berekend. ‘Op basis van deze informa-
tie kan ik financieel onderbouwde beslissingen over het
voerbeleid nemen’, legt Van den Bosch uit.
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doorberekend in de prijzen voor diensten en producten.
JoinData maakt data delen veiliger en goedkoper. Daar-
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Op de website van JoinData kan iedere veehouder inloggen
om machtigingen voor het delen van data te beheren

geeft me dat overzicht wel en ik kan zelf aangeven wie
ik waarvoor wil machtigen. Zo heb ik laatst nog een
machtiging uitgezet waarvan ik niet eens meer wist dat
ik die ooit had afgegeven.’

Bang dat zijn bedrijfsdata misbruikt worden, is de vee-
houder niet. ‘Ik ben verplicht om bepaalde data, bijvoor-
beeld uit de KringloopWijzer, te delen met RVO. Dat
gebeurt nu ook al. Ik weet dat sommige collega’s bang
zijn dat de overheid deze data zal gebruiken als basis
voor knellende wetgeving. Maar ik draai het liever om.
Met data uit de KringloopWijzer kan ik aantonen dat
mijn bedrijf beter presteert dan de forfaitaire norm.
Daarmee verdien ik extra bemestingsruimte.’ |
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