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Roxell medewerker Yousef Daoud (links) bedacht zes jaar geleden dit nieuwe voersysteem en Christophe Baillien (rechts) merkt als salesmanager Europa
dat het principe aanslaat.

De voerpannen hebben een gescheiden voerafgifte voor hennen en hanen.
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Natu ral Beak smoothlng- kettingvoer is zelfs nog groter: drie De pluimveehouder zelf geeft aan gekocht. Maar na de eerste ronde

gram per dag, per dier. Bij een stal vooraf goed te hebben nagedacht weten we pas zeker of het echt Roxell BVBA
van 17.000 kippen, zoals bij Beerens, over zijn keuze en uitgebreid werkt.” Website: www.roxell.com

1 praten we dan over een zeer grote met zijn adviseur van Smits Agro E-mail: Christophe.Baillien@roxell. ROXELL p.2
financiéle factor.” (Schuttevaar, red.) gesproken te com NIJBORG AGRI P. 22

hebben over de keuze voor deze Smits Agro

VOEROPTIMALISATIE voerpan. “lk sta volledig achter Website: www.smitsagro.nl
0ok koos Beerens voor Mafa-silo’s onze keuze, anders had ik het niet E-mail: rs@smitsagro.nl AVIVET p 4

om vermenging van voer te voorko-
men, maar het meest trots is hij nog
op het feit dat de stal gerealiseerd
is. Belangrijk daarbij was de bege-
leiding vanuit Smits Agro en Roxell.

vieeskuikenmoederdieren
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Het pluimveebedrijf van Ben en Karin Beerens in Hoogeloon heeft

de primeur: als eerste vieeskuikenmoederdierenbedrijf in Nederland
zijn daar Roxell-voerpannen volgens het Natural Beak Smoothing-
voersysteem - dat zorgt voor het natuurlijk slijten van snavels - ge-
plaatst. Voor pluimveehouder Ben Beerens een geweldig leuke uitda-
ging: “We zijn graag eigenzinnig, maar deze voerpan - met gescheiden
voerafgifte voor hennen en hanen - is de leukste uitdaging inderdaad.”

jaar april gestart en in 2018 werd
meer dan het dubbele verkocht dan
verwacht. Baillien: “We zijn goed
vertrokken en we krijgen allemaal
lovende kritieken. Met de
ervaringen die we nu van onze klan-
ten terugkrijgen, blijkt het systeem
nog beter te werken dan dat we zelf

verder geoptimaliseerd moest
worden. Baillien: “Zijn ideeén bleken
heel visionair, omdat het product
een goede oplossing vormt voor
pluimveehouders die nu te maken
hebben met het verbod op snavel-
behandelingen. Yousef zag dat be-
handelingen negatieve effecten had

Rikjan Schuttevaar - vestigingsma-
nager Smits Agro en verkoopleider
voor moederdieren en opfok in
Nederland - begeleidde de familie
in het proces van idee tot realisatie.
Schuttevaar: “We hebben de familie
Beerens meegenomen in het proces
van omschakeling naar voerpan-
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http://magazines.prosumediaproducties.nl/pluimveekrant-maart-2019/inhoudsopgave/

