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1. INTRODUGCAO

Este folheto destina-se a empresarios de pequenas e médias empresas que exercam
actividades de agroindustria em Mocambique e gue procuram parceiros e/ou
financiamento internacional para responder as suas necessidades de capital, de
competéncia e de conhecimentos. A Holanda pode oferecer diversos instrumentos
financeiros que visam apoiar paises e sectores especificos de todo o mundo, em
particular paises em desenvolvimento.

Os dez instrumentos apresentados neste folheto encontram-se disponiveis para apoiar
as PMEs e as empresas de agroindustria em Mocambique. Neste folheto ira encontrar
informacao geral sobre os instrumentos disponiveis, critérios, processo de candidatura,
‘informacdes de contacto e quaisquer outras informacodes uUteis. Para cada instrumento
sdo apresentados os detalhes de contacto no caso de pretender mais informacéao.

Podera sempre contactar a Agéncia de Desenvolvimento do Vale do Zambeze ou a
Embaixada do Reino dos Paises Baixos, que estdo disponiveis para o ajudar a pesquisar
o gue esta disponivel e é viavel no seu caso.

PDEZ OPCOIES PARA FAZER CRESCER
O SEU NEGOCIO COM APOIO
DA HOLANDA

PRECISO DE PRECISO DE PRECISO DE FORMACAO PRECISO DE
FINANCIAMENTO CONHECIMENTO / DESENVOLVIMENTO TER ACESSO A
/ COMPETENCIA DE COMPETENCIAS” REDES COMERCIAIS

MMF

DRIVE

DGGF

FDOV

FDW

MASSIF

PUM

EP NUFFIC

ARF

IBA / LINK




2:MATCH-MAKING FACILITY,

(MMF)

O Match-Making Facility (MMF) €& um
programa de parceria que Visa
estabelecer uma relacdo estrutural
comercial de longo prazo entre um
empresario de um pais em
desenvolvimento e um empresario
Holandés. Esta relacdo comercial podera
 potencialmente resultar numa
oportunidade de negdcio de exportacdo
ou importacdo ou numa Parceria
Publico/Privada (PPP). Como parte do
processo, a empresa estrangeira visita
um numero de potenciais candidatos a
parceria Holandesa a fim de encontrar a
melhor uniao.

O MMF

na Feira Comercial ’

do Sudao

Em Maio de 2012 o Netherlands Council
for Trade Promotion (NCH) em
cooperagcdo com a Embaixada Sudanesa
na Holanda e a Sudanese export
organization Sudaexpo, organizou uma
missgo comercial para a Holanda para
empresas Sudanesas. O MMF ofereceu
um programa personalizado que visava
tratar algumas das questdes com que se
deparam as empresas e planos de
cooperacdo concretos e parceiros de
negocio holandeses.

6 empresas sudanesas candidataram-se
ao MMF e 4 empresas receberam um
voucher e beneficiaram do seu programa
individual de parceria durante 2 djas.

As empresas aprovadas incluem dois
bancos, uma empresa de maquinas
agricolas e uma empresa de energia.

O acompanhamento de novos contactos
comerciais esta em curso para estas
quatro empresas. Para mais informacées:
frank.buizer@rvo.nl

Como se candidatar ao MMF?




Um pré-requisito essencial para uma

- candidatura bem-sucedida €& um

’  formuldrio de candidatura preciso,
honesto e completo. Devera incluir uma

descricao clara do perfil, o papel e o

contributo esperado de potenciais

parceiros holandeses. Envie o formulario

Estavamos ansiosos por encontrar de candidatura para a Embaixada do

parceiros agricolas, mas atraves dos Reino dos Paises Baixos no seu pais, ou

consultores do MMF, areas mais para o MMF na Holanda: mmf@rvo.nl
interessantes ampliaram o dmbito do

Nnosso interesse”, diz Ariel Francos,
conselheiro sénior para o Presidente da
GLS Holding. A GLS é um
conglomerado de agricultura em
Angola e veio para a Holanda no inicio
deste ano para procurar parceiros para
novas iniciativas agricolas em Angola.
Mr. Francos reuniu-se com investidores,
potenciais fornecedores e especialistas
na agricultura, a fim de compreender o
ambiente de negocios de cada
parceiro. “Estamos a tentar traduzir a
visita em resultados reals, que sera
clarificado e definido dentro das
proximas semanas”. Mr. Francos conclui
dizendo: "A experiéncia excedeu as
nossas expectativas. Encontramos uma
equipa muito empenhada de
organizadores e consultores que
tiraram partido das nossas iniciativas
comuns para criar um ambiente de
trabalho muito proativo”.

Empresario
Angolano encontra
O seu caminho

com a ajuda do MMF

A Embaixada ou o MMF ird avaliar o seu
pedido com a ajuda da rede local.

A Embaixada enviara posteriormente o
seu aconselhamento em conjunto com a
candidatura para o MMF na Holanda.




3. DEVELOPMENT RELATED
INFRASTRUCTURE
INVESTMENT \/EI—IICI_E

(DRIVE)

O programa DRIVE foi recentemente lancado |E)elo Ministério dos Negocios Estrangeiros
Holandés em 2015 para facilitar os investimentos em projectos de infraestruturas
- gue contribuam para um bom ambiente de negdécio e empreendedorismo na area da
agua, clima, seguranca alimentar e direitos em matéria de saude sexual e reprodutiva
(SSR). Os projectos devem estar de acordo e com base na agenda Holandesa para a
ajuda, o comércio e o investimento, por exemplo, juntando-se as iniciativas que ja
foram desenvolvidas como parte da politica de desenvolvimento Holandesa.

,!,.B.

Dewsfé en related infrastructure A
Eifting Mir MrpnjFurlim'erm!

A gquem se destina?



Critérios de seleccao

Para se qualificar para o DRIVE, tanto o projecto como a sua empresa devem estar em
conformidade com os seguintes critérios de seleccao:

« O projecto contribui comprovadamente para o desenvolvimento do sector privado.
Melhorando o clima de negdcios, o empreendedorismo é promovido, levando ao
aumento da produtividade e do emprego. Assim, o projecto aumenta a capacidade
das pessoas se tornarem autossuficientes.

« O projeto estd em conformidade com as directrizes da OCDE sobre a
Responsabilidade Social das Empresas para as multinacionais. .
Estas directrizes definem claramente o que o governo Holandés espera do negdcio
nas suas actividades internacionais.

-« O projecto esta em linha com os objectivos da politica do pais de destino ou regiao.
« O projecto responde as necessidades dos utilizadores finais.

* A sua empresa tem mostrado que tem os conhecimentos especializados necessarios,
é fidvel, tem capacidade financeira suficiente e estabilidade para executar o projeto.

Apresentar uma proposta de projecto

Orcamento



4. SUSTAINABLE ENTREPRENEURSHIP
& FOOD SECURITY FACILITY

(FDOV)

O programa para Sustainable Entrepreneurship and Food Security (FDOV) estimula as
parcerias publico-privadas na seguranca alimentar e no desenvolvimento do sector
privado nos paises em desenvolvimento. O FDOV € um instrumento do Ministério dos
Negodcios Estrangeiros Holandés, implementado pela Agéncia Comercial Holandesa
(RVO). http://english.rvo.nl/subsidies-programmes

ou através da Embaixada do Reino dos Paises Baixos, no seu pais.

Objectivo

O objectivo global é melhorar a situacdo da seguranca alimentar e reforcar o sector
privado nos paises em desenvolvimento, satisfazendo os interesses da populacdo em
geral. Para alcancar este objectivo, é frequentemente necessario combinar a capacidade
inovadora e a sustentabilidade econdmica do mercado, com regulamentacao
governamental e responsabilidade social. Pela combinacao de experiéncia, uma parceria
entre governo, industria e ONGs ou instituicdes de ensino pode ser extremamente valida
ha identificacao de solucdes inovadoras, eficientes e modelos de negocio sustentaveis e
na participacdo inclusiva de empresarios e produtores.

Critérios .
Podera tornar-se elegivel para o subsidio de um projecto, respeitando as seguintes
condicdes tematicas: ‘

Seguranca Alimentar:

Empreendedorismo sustentavel:




A guem se destina?

O programa destina-se a instituicdes publicas, empresas, ONGs e instituicdes de ensino,
no ambito de uma parceria cooperativa que engloba pelo menos uma empresa e uma
ONG (obrigatdrio) e instituicdo de ensino (desejavel). A componente publica na parceria
devera sempre incluir o Ministério dos Negdcios Estrangeiros. De preferéncia, a parceria
cooperativa deve ainda incluir instituicdes publicas locais.

A participacao de uma ONG € uma condi¢cao e sera avaliada com base na proposta. Dos
parceiros participantes, pelo menos uma das partes (para além do Ministério dos
Negdcios Estrangeiros) deve estar legalmente registada na Holanda e outra das partes
ter a sua base juridica no pais no qual a actividade esta a ser constituida. Uma das partes
ird actuar como candidato (principal) a parceria publico-privada (PPP). Esta funcao
pode ser assumida por um Holandés ou pela parte estrangeira.

O subsidio FDOV contribuira no maximo 50% do financiamento para um projecto. Isto é
complementar a contribuicdo financeira feita pela PPP. Pelo menos, metade da
contribuicao da PPP (assim, pelo menos 25% do total do custo do projecto) devera vir
de parceiro (s) privado (s), e pelo menos 10% do total do custo do projecto deve ser
contribuido pelo (s) parceiro (s) privado (s) em dinheiro. Por exemplo, se o custo total do
projecto for € 4 milhdes, pelo menos € 1 milhao deve ser contribuido por parceiros do
sector privado e pelo menos € 400.000 em dinheiro. Os saldrios dos funcionarios
envolvidos no projecto ndo contam como contribuicdo em dinheiro, nem viagens,
despesas ou ajudas de custo. 4

Os fundos do FDOV s&o concedidos através de concurso.
Para mais informacodes visite www.rvo.nl.




5.SUSTAINABLE
WATER FUND
(FDW)

O Sustainable Water Fund (FDW) é um programa de Parceria Publico-Privada que
visa financiar projectos nas areas de seguranca hidrica. Os projectos devem minorar
a pobreza, ajudar o crescimento econdmico sustentavel e a auto-suficiéncia.

O FDW ¢é um programa do Ministério dos Negodcios Estrangeiros Holandés
Development Cooperation, o qual é implementado pela Agéncia Comercial
Holandesa (RVO). Pode obter mais informacdes através da RVO em
http://english.rvo.nl/subsidies-programmes

ou através da Embaixada do Reino dos Paises Baixos, no seu pais.




* Melhor acesso a agua potavel e ao saneamento.

« Utilizacdo da dgua de modo sustentavel e eficiente, em particular, na agricultura.
* Deltas seguros e melhor gestao de bacias hidrograficas.
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6.DUTCH GOOD GROWTH
FUND (DGGF)

O Dutch Good Growth Fund foi langado a 30 de Junho de 2014 e esta disponivel desde 1 de
Julho de 2014. O DGGF apoia as PMEs e os empresarios Holandeses nos mercados emergentes
e nos paises em desenvolvimento, com a finalidade de criar empregos locais, aumentar a
capacidade de producdo e contribuir para a transferéncia de conhecimentos. Para isso, foram
criados trés instrumentos diferentes:

1.Investimentos por parte das PMEs Holandesas nos mercados emergentes e nos paises em
desenvolvimento: Cofinanciamento directo (divida e capital) e garantias de até EUR 10M para
projectos vidveis para empresas que hdo conseguem aceder ao financiamento bancario.

2. Financiamento para as PMEs locais nos mercados emergentes e nos paises em
desenvolvimento: Financiamento de fundos intermedidrios (Fls) gue visam desenvolver o
financiamento das PMEs para empresarios jovens ou femininos e empresas em estados frageis.
Um consoércio composto pela Triple Jump e pela PwC é responsavel por gerir a parte do DGGF
que disponibiliza o financiamento as PMEs locais.

3. Seguro de crédito a exportacao e financiamento para as exportacdes das PMEs Holandesas
para os mercados emergentes e os paises em desenvolvimento: Cobertura de seguro até EUR
15M ou financiamento da divida até EUR 2M.

O DGGF nao investe directamente nas PMEs. Importa destacar que o Dutch Good Growth
Fund funciona através de um modelo de ‘fundo de fundos’, o qual consiste em dois niveis
distintos na cadeia de investimento:

1. o DGGF investe em fundos novos ou ja existentes (operando principalmente a nivel local),
e 2. estes Fundos Intermedidrios, por sua vez, oferecem uma variedade de financiamento
personalizado as PMEs. O DGGF pode também investir em fundos que contribuem para
uma melhor infraestrutura para as PMEs.

Ao longo de um periodo de 4 a 5 anos, o
DGGF vai construir um portfélio diversificado
de tais investimentos ‘fundo de fundos’,
durante o qual, o fundo crescerd
gradualmente até ao seu valor total de EUR parte 1: parte 2: parte 3:

175m. O Orcamento do Capital de Arranque e PME holandesa | PME local | PME holandesa
Desenvolvimento do Negdcio (CA&DN)
complementa os servicos de investimento

Rl €175m

] : . “fundo de fundos”
* Apoiar servi¢cos de desenvolvimento

empresarial para PMEs locais através dos
Fundos Intermediarios;

Fundos de intermediarios

» Fornecer Assisténcia Técnica e
Investimento em Capital de Arranque para
os Fundos Intermediarios, incluindo a fase

N N N
de concepcao e a fase piloto dos novos
fundos que o DGGF possa considerar para PME local PME local PME local
um investimento numa fase posterior.




Através de fundos e outros Fundos Intermediarios (Fls), o DGGF visa melhorar o financiamento
para a ‘classe média inexistente” A ‘classe média inexistente’ refere-se aos empresarios que
acedem ao microfinanciamento, mas nao tém ainda acesso aos mercados de capitais
convencionais. No entanto, na realidade, o DGGF tem vindo a cobrir uma escala mais
abrangente até cerca de EUR 3M. O montante do fundo total disponivel para o periodo
2014-2018 é de EUR 175M..

Para se gualificar ao financiamento directo do DGGF, os fundos intermediarios devem investir
em um ou varios dos paises alvo, incluindo Mocambique.

O fundo intermediario devera estar em conformidade com as seguintes condi¢cdes:

O fundo deve ser destinado a aumentar o acesso ao financiamento das PMEs nos paises
em desenvolvimento e nos mercados emergentes.

O fundo deve ser destinado a fornecer apoio financeiro as PMEs locais em um
ou mais paises do DGGF.

O fundo deve estar em conformidade com o enquadramento do DGGF para a
responsabilidade social empresarial (RSE). Para mais informacgao, clique aqui.

O fundo deve complementar o mercado financeiro existente. O DGGF centra-se em
segmentos carentes e em produtos financeiros que raramente sao fornecidos.

E dada preferéncia a fundos de investimento que investem em jovens empresarios

(<35 anos), mulheres empresdrias e /ou empresdrios que se encontrem em situacdes
frageis. Nos objectivos dos fundos de investimento deverao estar incluidos a contribuicao
para o emprego, a transferéncia de conhecimentos sustentavel, as competéncias e
tecnologias ou o aumento da capacidade de producao.

O fundo deve pagar impostos hormais aplicaveis em Mocambique.

Tenha em ateng¢do que este instrumento ainda ndo se encontra disponivel para empresas
mog¢ambicanas no momento da publicacao.

Complete o questionario de triagem e elegibilidade "Quickscan” para a sua proposta
de financiamento. Pode encontrar o questionario aqui:
http://english.rvo.nl/sites/default/files/2015/01/DGGF %20-Quickscan%20Investment%20Funds.pdf

(em Holandés).

Envie os resultados da triagem do seu fundo de investimento ou proposta para o DGGF,
o consdrcio PwC/Triple Jump, dggf@nl.pwc.com. De preferéncia, devera anexar uma
apresentacao em PowerPoint ou em PDF.

Um dos especialistas PwC/Triple Jump ird contacta-lo dentro de duas semanas para discutir
a sua proposta.

Informacdes de contato da PwC/Triple Jumps
Telefone: +31 (O) 88 792 9457
Email: dggf@nl.pwc.com



/. MASSIF

O fundo MASSIF fornece recursos financeiros
para peguenas empresas € microempresarios
apoiando as instituicbées e intermediarios
financeiros locais que podem contribuir para
0 seu desenvolvimento.

O FMO gere o MASSIF em representacao do
- Governo Holandés. O FMO € um banco para o
desenvolvimento empresarial.

OBJECTIVO

PROCEDIMENTO

FMO

Entrepreneurial
Development
Bank




T I e N e ee—"
OS CLIENTES DO MASSIF PODEM SER:

*« PMEs ou bancos comerciais que procuram expandir a carteira de clientes através
da regionalizacao;
* Intermedidrios de microfinancas que procuram ampliar os seus servigcos
nhas zonas rurais;
* ONGs que se pretendem profissionalizar e tornarem-se entidades financeiras oficiais.

O MASSIF investe através de uma variedade de instrumentos, desde mercado
obrigacionista local e estruturas “mezzanine” a fundos de investimento directo em
participacdes. O financiamento em moeda local permite a estes intermediarios fornecer
instrumentos em moeda local que ndo se vao traduzir em disparidades de divisas nos
balancos dos seus clientes. Além disso, o MASSIF oferece também fundos para
desenvolvimento de capacidades para fortalecer os seus investimentos, estes fundos
sao implementados para financiar os sistemas de gestdo de risco, formacdo em gestao,
desenvolvimento de produto, cargo independente na Direccdo, e outros projectos de
desenvolvimento de capacidades.

O MASSIF ndo se centra na “classe média inexistente” mas visa instituicdes maiores
(USD 50.000 a USD 500.000). No entanto, podem existir possibilidades de se investir
em Mocambiqgue através de parceiros financeiros. O FMO esteve envolvido na criacdo de
novos Fls que poderia ser relevante para Mocambique. Desde 2012 o FMO comecou a
colaborar com o DEG em Joanesburgo (Africa do Sul) para fazer face aos investimentos
na Africa do Sul, este deverd ser o ponto de contacto para as organizacdes de
Mocambigue pesquisarem a possibilidade de financiamento do MASSIF.

CONTACTO




3. PUM
NETHERLANDS it orii v
SENIOR EXPERTS

O programa PUM Netherlands Senior Experts liga empresdrios em paises em
desenvolvimento e mercados emergentes com peritos séniores da Holanda, cada um dos
guais com pelo menos 30 anos de experiéncia em ambiente empresarial. Estes peritos
dedicam os seus conhecimentos para a execu¢cdo de projectos sdélidos de consultoria de
curto prazo no local de trabalho, em regime de voluntariado.

O programa PUM dispde de 3.200 voluntarios gue anualmente aconselham 2.000

empresarios em quase todos os campos imaginaveis: desde logistica a técnicas de
soldadura, e desde servicos de restauracao & hotel a carpintaria. Os Consultores do PUM séo
financiados por varios doadores e patrocinadores baseados na filosofia de gue um sector de
negocios pegueno € médio e auto-suficiente € benéfico para o desenvolvimento global.

O PUM pode oferecer diferentes tipos de servicos:

1. Consultoria empresarial - Solucdes comerciais sustentaveis

2. Relacdes comerciais com empresas Holandesas



3. Seminarios para um grupo de empresas

Organizacdes de apoio a empresas locais como as Camaras de Comércio podem requerer o
apoio do PUM para organizar seminarios ministrados por um perito sénior Holandés a varias
empresas de um determinado sector industrial. No ambito da formacao, o perito sénior
visitara individualmente cada empresa

4. Formacao profissional

Melhor educacdo conduz a uma mao-de-obra mais habilitada. Em alguns paises ou
industrias é dificil encontrar pessoal adequado, que é frequentemente o resultado de
programas de formacao fracos. O PUM colabora com escolas locais e institutos de formacao
profissional para obter melhores resultados.

PUM em Mocambique

O programa PUM tem apoiado entre 12 a 24 projectos por ano em Mocambique. Para mais
informacao, incluindo a ficha com exemplos de projectos, pode encontrar em: www.pum.nl

------------------------ Exémplos do apoio.do PUM em empresas Mecambiganas 24s-r==-=-=r--=---t----

Veterindrio Holandés o ’
ensina sobre inseminac¢ao artificial

Uma quinta que faz criacdo de gado e fornece
carne em Mocambique precisava melhorar o seu
desempenho na agricultura e actividades agricolas.
Havia também a necessidade de apoio técnico na
inseminacdo artificial. O perito, um médico
veterindrio reformado, ensinou como melhorar a
fertilidade do gado atraveés da boa administracdo,
observacdo e implementacio da inseminacéo
artificial.

Desde a concepgéo _
do sistema de administracao
ao plano de negécios

Uma empresa na area rural de Mocambique, que fabrica
produtos mecanicamente limpos, tais como, sementes,
grdos e feijées, tinha a necessidade urgente de um bom
sistema administrativo. O contabilista sénior do PUM
afudou a desenvolver sistemas e a formar pessoal, Apos
seis meses regressou, testou e ajustou o funcionamento
do sistema. Num segundo passo, ele ensinou como
calcular precos de custo correctos. A empresa planeou
alargar a gama de produtos e precisou de construir
peqguenos armazens. O perito do PUM regressou para
afudar o CEO a elaborar um plano de negocios para
apresentar ao banco para obter os fundos necessarios..

Criacao de Cooperativas rurais

Foram criadas cooperativas para arroz, milho, caju
e amendoim. Estio a ser desenvolvidos planos
para criar outras no futuro. Os peritos do PUM
aconselharam quanto a reabilitacdo de fabricas e
instalacbes antigas, formacdo de pessoal,
elaboracdo de planos de negocio, criacido de
sistemas informaticos.

Empresa iogurteira ’
preparou-se para o proximo salto
qualidade, sabor, cheiro e “corpo” do seu produto
iogurte. Uma mudanca para uma cultura de iogurte
diferente e melhorias na higiene, boas praticas de
fabrico e procedimentos de seguranc¢a alimentar,
fizeram parte das suas recomendacgées. Ele
ensinou também como reduzir custos. Fizeram-se
varias degustacées em supermercados e produtos
da concorréncia. Ele envolveu os operadores de
producdo neste processo para os manter focados
em atingir o objectivo estabelecido: fornecedor
dos melhores produtos a um pregco razoavel e ter
sempre os produtos disponiveis.

A sede do PUM é na Holanda, mas o programa dispde de varios representantes em

diferentes locais em Mocambigue:

Maputo
Shaida Seni

Telefone: : +258 (0)21300993 E-mail: shaida.seni@pum.nl

Amelia Zambeze Telefone: +258 (0)21748862 / 829592840 E-mail: amelia.zambeze@pum.nl

Nampula

Hermenegildo Manuel Telefone: +258 (0)826683040 E-mail: hermenegildo.manuel@pum.nl
Antonio Chissungue Telefone: +258 (0)26214003 / 844541310 E-mail: chissungue.antonio@pum.nl
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9.EP NUFFIC

TAILOR-MADE TRAINING (TMT)

@ nuffic

internationalising education

O programa Tailor-Made Training (TMT) destina-se especificamente a melhorar o
funcionamento global de uma organizacao através da formacao de um grupo seleccionado dos
membros do seu pessoal. Uma organizacdo gue enfrenta certas restricdes em alcancgar os seus
objectivos pode por meio do programa TMT eliminar estas restricdes (parcialmente).

O programa destina-se a uma ampla gama de organizacdes desde instituicdes de ensino,
institutos de investigacdo e ministérios até ONGs e Pequenas e Médias Empresas (PMEs). Os
participantes do curso de formacao deverdo ser os empregados da organizacdo requerente que
nao se encontram qualificados, membros de uma associacdo ou empregados das organizacdes

~membro de uma federacao, por exemplo.

O Nuffic TMT tem duas opcdes: candidaturas directas e propostas conjuntas com um prestador
de servicos Holandés. A tabela descreve as especificidades.

CANDIDATURA PROPOSTA CONJUNTA

Descricdo das limitacdes de capacidade da
organizacao e do curso de formagao
personalizado exigido.

Descricao das limitacdes de capacidade da

O que &7 LS ! o
a organizacao e do curso TMT necessario.

Preenchido e
apresentado por quem?

Organizacado requerente em conjunto com o

Pela organizacdo requerente : n
9 ¢ a prestador de servicos Holandés

Procedimento para
seleccionar o prestador

N&o ha concurso publico,

Procedimento de concurso publico : . .
o prestador de servicos Holandés ja conhecido

Formulario de candidatura
(disponivel no site da embaixada)

Que modelo deve
ser usado?

Formuldrio de proposta conjunta
(disponivel no site da embaixada)

Orcamento Maximo € 200.000 Maximo € 75.000

Onde submeter?

Quando submeter?

Seleccao

Por e-mail para a Embaixada do Reino dos Paises
Baixos ou consulado no pais NFP aplicével.

Publicado no site da embaixada.

O Nuffic avalia, considerando as recomendacdes
da embaixada

Por e-mail para a Embaixada do Reino dos Paises
Baixos ou consulado no pais NFP aplicavel.

Publicado no site da Embaixada.

O Nuffic avalia, considerando as recomendacdes
da embaixada

COMO SE CANDIDATAR

CRITERIOS




Uma vez que o orcamento é limitado, o Nuffic vai
verificar se as candidaturas e propostas com
pontuacdo mais elevada satisfazem os critérios
de qualidade minima. A qualidade da aplicacdo
sera avaliada com base no seguinte:

» Contetdo da candidatura/proposta

* A capacidade de descricdo:
A candidatura/proposta encontra-se bem descrita?

» Justificacao para o curso de formacao: aborda
adequadamente as necessidades de formacao
indicada?

* A descricdo da implementacao (apehas para as
propostas): esta bem planeado? Qual é a viabilidade
do curso de formacdo proposto?

» Qualidade do prestador de servicos Holandés
(no caso de proposta conjunta)

* Experiéncia do prestador de servicos Holandés:
O prestador de servigcos Holandés tem experiéncia
suficiente/relevante para realizar com sucesso a
formagdo proposta/atingir os objectivos propostos
para o curso de formacao?

O TMT na Gestao
de terras em Mocambique

Em 2014, o Instituto de Formacdo em
Administracdo de Terras e Cartografia
(INFATEC), um instituto de Formacao
profissional em Mocambigue em
levantamento, cadastro, cartografia e
topografia, pediu a Netherlands Faculty
of Geo-Information Science and Earth
Observation (ITC) juntamente com a
Netherlands Cadaster, Land Registry and
Mapping Agency (Kadaster) para virem a
Maputo para ministrar o curso TMT “New
Approaches in Land Administration and
Cadaster”. Os 19 participantes
{principalmente membros do pessoal do
INFATEC) saudaram o programa TMT e
tiveram formacao em areas como Gestao
e administracdo de terras, Propriedade de
terra e seguranca de propriedade de
terra, Direitos fundiarios e legislacao de
terras, Registo de terras e Cadastro,
Sistema de informacao territorial, Registo
territorial inovador e a favor dos pobres.

CRITERIOS PARA AS ORGANIZACOES REQUERENTES

CRITERIOS PARA OS PRESTADORES

DE SERVICOS HOLANDESES

MAIS INFORMACAO EM
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10.AGRICULTURAL ey
RESEARCHFUND  WNZQ.
(ARF)

OBJECTIVO

O Food & Business Applied Research Fund (ARF) visa promover inovacdes apoiadas
pela investigacao que sdo facilmente aplicaveis e contribuem para a melhoria da
seguranca alimentar sustentavel das populacdes mais vulneraveis nos 15 paises
parceiros da cooperacdo Holandesa para o desenvolvimento, que inclui
Mocambiqgue. As organizagcdes meédicas Publicas e Privadas destes paises que fazem
investigacdo podem solicitar financiamento para investigacdo, em colaboracdo com
parceiros investigadores.

O Applied Research Fund é gerido pelo NWO, uma organizacao Holandesa
destinada a financiar a investigacao cientifica.

CRITERIOS

Os projectos de investigacdo devem ser um trabalho conjunto destas organizacdes
médicas locais e das organizacdes de investigacdo e/ou ensino superior e devem
evoluir em co-criacdo. Tanto as empresas Holandesas como as empresas |locais sao
incentivadas a participar no consoércio.

Um consorcio que se candidate ao ARF deve consistir em pelo menos dois parceiros
gue integrem tipos de conhecimento diferentes e que executem o projeto como um
trabalho de co-criacao:

a) Organizacao médica publica ou privada registada num dos 15 paises parceiros
da cooperacao Holandesa para o desenvolvimento, que actua como o candidato
principal.

b) Organizacao de investigacdo de um pais parceiro ou da Holanda, que actua
como segundo requerente.

¢) Caso a organizacdo/empresa em A nio seja uma sucursal do parceiro Holandés
ou a organizacao de investigacdo em B ndo seja da Holanda, é exigido um
terceiro requerente, que seja da Holanda. Pode ser uma organizacao médica
publica ou privada ou uma instituicao de investigacao.

Caso as organizacdes médicas privadas (com e sem fins lucrativos) e/ou
organizacodes de investigacao locais e internacionais estejam envolvidas na execucao
do projeto devem contribuir em conjunto 20% para a subvencao solicitada em
dinheiro ou em espécie. Financiamento através das organizacdes de investigacao
Holandesas ndo se qualifica como cofinanciamento.



Para o segundo convite para as propostas do ARF (2014/2015) foi disponibilizado
um orcamento maximo de € 4 milhdes de euros. Até agora foram atribuidos
financiamentos a quinze propostas de investigacao, resultante do primeiro convite.

Nos proximos anos, serdo abertas mais candidaturas. Os andncios para os prazos das
candidaturas serao feitos através do site do NWO e estardao disponiveis na
Embaixada do Reino dos Paises Baixos.

http://www.nwo.nl/en/research-and-results/programmes/food+%26+business+research
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1. INCLUSIVE BUSINESS
ACCELERATOR
(IBA) & LINK

OBJECTIVO

O IB Accelerator ¢ um servico Unico para oS empresarios inovarem, crescerem,
reproduzirem e melhorarem os seus negdcios inclusivos nos mercados na Base da
Piramide. O IBA fornece a estrutura que apoia a implementacao dos ndmeros
substanciais do investimento dos planos de negodcios inclusivos que melhoram o
bem-estar das pessoas na Base da Piramide.

" inclusive
| business
" accelerator

L INKS

IB Accelerator Local

Os prestadores de servicos de desenvolvimento de negodcios inclusivos locais
apoiam a identificacdo, a incubacdo e a aceleracdo de novas iniciativas
empresariais. As plataformas locais utilizam a ferramenta consultiva IB
Accelerator e a rede aumenta constantemente para incluir paises com potencial
consideravel de Base da Piramide.

IB Accelerator Online

A plataforma de Inovacdo aberta liga inovadores, empresas, investidores e
mentores. Os membros estao situados em inumeros paises e as ligacdes globais
tornam esta rede Unica. Além disso, a plataforma online estd estreitamente
ligada as redes de plataformas locais prestando servi¢cos de desenvolvimento de
hegocio.

IB Accelerator Global

Uma rede global de organizacdes especialistas em negodcios inclusivos fornece
acesso a padrées de consultoria e inteligéncia de mercado. O objectivo final &,
revelar oportunidades, melhorar os niveis de servico e promover negocios
inclusivos a negodcios gerais.

O IBA é uma parceria entre o BoPInc, SNV e VC4Africa. Em Mocambique, o IBA
estabeleceu o LINK, um novo programa criado para sistematicamente catalisar,
apoiar e aumentar as parcerias intersetoriais e os negdcios inclusos, de modo a
alavancar as competéncias, o alcance e 0s recursos empresariais em Mocambigue
para atingir os resultados do desenvolvimento e os objectivos do negoécio. O LINK foi
criados em 2014 em colaboracdao com ACIS e BPartner.



CRITERIOS

Trabalha num negodcio promissor, inovador e escalavel nos mercados na Base da
Piramide? Entdo, ¢ no IBA gue deve apresentar a sua empresa e conectar-se a
investidores e orientadores empresariais. Apds o registo do seu perfil de
empreendedor, devera indicar gque esta a procura de financiamento.

Como membro do IBA pode participar activamente numa forte comunidade de
correspondéncia de empresario e investidor e contactar com pessoas que partilham
0S mesmos interesses em todo o mundo. Como membro, tem acesso aos seguintes
servicos: Noticias, Seguir outros membros; Match making; Inteligéncia de Mercado e
Ferramentas para a rede.

Inicialmente, os servicos do IBA visam os trés sectores com maior potencial para
negocios inclusivos e impacto positivo: Agricultura e Alimentacdo, Agua e
Saneamento e Energia Sustentavel.

CONTACT

LINK - Av. Julius Nyerere, 1339

Postal Box 4468 - Maputo, Mocambique

Tel: +25821486790/91 - Fax: +25821486792 - E-mail: mmutimucuio2@snvworld.org
https://iba.ventures/mozambique/

ARE YOU BUILDING
A HIGH-GROWTH
VENTURE WITH
SOCIAL IMPACT?

Join the

ONLINE BOOTCAMP

on marketing & distnbution
to the Base of the Pyramid

HTTP:{IBAVENTURES/BOOTCAMP
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