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WOORD VOORAF 

Het bloembollenvak wordt de laatste jaren gekenmerkt door 
een sterke dynamiek zowel aan de produktie- als aan de afzetzijde. 
Ten einde de veranderingen met gerichte maatregelen te kunnen be­
geleiden is kennis van de markt onontbeerlijk. Het onderhavige 
onderzoek poogt daarin betreffende het produkt hyacint te voor­
zien. 

De economische analyse en verslaggeving is uitgevoerd door 
J.F. Timmerman in het kader van zijn studie aan de Landbouwhoge­
school. In de drie maanden durende stageperiode, waarin tevens 
nog veel basismateriaal verzameld moest worden, is het onderzoek 
begeleid door E.H.J.M, de Kleijn en B.M.M. Kortekaas. 

Het onderzoek kon in bovengenoemde stageperiode niet geheel 
worden afgerond, waardoor enige aanvullingen onzerzijds noodzake­
lijk waren. Ten einde het originele onderzoekverslag van de heer 
Timmerman zo min mogelijk aan te tasten, zijn deze aanvullingen 
en opmerkingen in een apart hoofdstuk opgenomen. 

Het Hoofd van de 
Afdeling Tuinbouw 

ï 1 '* M* /{, 

Den Haag, december 1976 (Ir. D. Meijaard) 





1. BESCHRIJVING VAN DE HYACINTENMARKT 

1.1 Teeltbeschrijving 

Om over de begrippen die in de tekst worden gebruikt geen 
misverstanden te laten bestaan en als inleiding voor degenen die 
niet op de hoogte zijn met de hyacintenteelt, volgt eerst een 
korte teeltbeschrijving. 

De teelt wordt uitgevoerd op duinzandgronden in de zuidelij­
ke bloembollens treek, die zich uitstrekt van Haarlem tot Leiden, 
en de noordelijke bloembollenstreek waarvan Breezand het centrum 
is. 

In de herfst worden kleine hyacintenbollen geplant, waarin 
al een volledige hyacinteplant is aangelegd. In het voorjaar 
strekt deze zich en komt boven de grond. Ze bloeit in april en de 
stengel, bladeren en wortels sterven in de voorzomer af. De bol­
len welke gedurende het voorjaar en begin van de zomer in groot­
te zijn toegenomen worden in juni en juli gerooid. 

De leverbare bollen, welke een omtrek van 14 cm minimaal 
moeten hebben, worden verkocht voor tuinbeplanting of broei, of 
worden als uitgangsmateriaal voor een nieuwe teelt gebruikt. 

Broeien is het vervroegd in bloei trekken van de bol in een 
verlichte en warme ruimte. Bollen die voor de vroegste broei wor­
den gebruikt (decemberbloei) worden vroeg gerooid en krijgen di­
rekt na het rooien een temperatuurbehandeling om de aanleg van de 
bloem versneld te doen plaatsvinden. Deze behandeling wordt pre­
paratie genoemd. 

De hyacintenteelt vindt plaats in een cyclus van 3 - 4 jaar. 
Bij het opzetten van een nieuwe teelt wordt van zorgvuldig gese­
lecteerde bollen uitgegaan, de z.g. werkbollen. 

De teeltcyclus is als volgt: Na het rooien wordt in de bodem 
van de werkbollen een stervormige snede gemaakt ("snijden") of de 
bodem wordt geheel weggesneden ("hollen"). Op het wondvlak vormen 
zich jonge bolletjes. 
Ie jaar: Deze bolletjes worden opgeplant, terwijl ze nog aan de 

werkbol vastzitten. Ze groeien uit tot ca 10 cm omtrek, 
waarbij de moederbol geheel verdwijnt. Deze bolletjes 
worden "pluis" genoemd. 

2e jaar: Het "pluis" wordt opgeplant, de bolletjes groeien over 
het algemeen nog niet leverbaar en wordt dan het "een­
jarig goed" genoemd. 

3e jaar: Het "eenjarig goed" wordt opgeplant en groeit voor een 
groot deel leverbaar en wordt verkocht. Bollen van vol­
doende grootte en kwaliteit kunnen weer als werkbol ge­
bruikt worden. Bollen die nog niet leverbaar zijn en 
ook wel de kleinste leverbare maten worden nog eenmaal 



opgeplant en kunnen ook dan eventueel als werkbollen ge­
bruikt worden. 

1.2 Ontwikkelingen in de teelt 

1.2.1 Areaalsontwikkeling 1) 

In grafiek 1.1 zijn weergegeven het areaal hyacinten, de op­
pervlakte werkbollen en de oppervlakte teelrecht. Tot 1975 was de 
teelt hieraan gebonden. Een teler mocht niet meer hyacinten telen 
dan de oppervlakte teeltrecht die hij bezat (eigendom of gehuurd). 
De totale oppervlakte teeltrecht vormde in feite de bovengrens 
van het te betelen areaal en werd elk jaar door het PVS vastge­
steld na overleg met zowel producenten als handelaren. Evenals 
alle andere teeltregelingen is ook die van de hyacinten opgeheven. 
In feite was de hyacint het laatste gewas waarvoor een teeltrecht 
bestond. 

Tot 1968 steeg het areaal regelmatig, daarna trad een daling 
in die tot 1972 duurde. Sindsdien stijgt het areaal weer. Het 
areaal werkbollen vertoont flinke schommelingen, maar vertoont, 
vooral na 1968, een stijgende tendentie. 

Omdat de werkbollen het plantmateriaal leveren voor de teelt 
van leverbare bollen, bestaat er een positieve relatie tussen het 
areaal werkbollen in een bepaald jaar en de oppervlakte 1 + meer­
jarige bollen in de daarop volgende jaren. De sterke uitbreiding 
van het areaal werkbollen in 1975 voorspelt een uitbreiding van 
de leverbare produktie in de eerstkomende jaren. Dat ook andere 
factoren hierbij van belang zijn toont de piek van het areaal 
werkbollen in 1968. Deze werd niet gevolgd door een uitbreiding 
van het areaal 1 + meerjarig. 

1.2.2 Produktie en afzet 2) 

De afzet van hyacinten geschiedt via twee hoofdkanalen, na­
melijk de export en het binnenlands verbruik. In de laatstgenoem­
de hoeveelheid zijn ook werkbollen vervat. 

Het surplus is de hoeveelheid leverbare bollen die niet te­
gen de minimumprijs kan worden verkocht. Deze wordt door het sur-
plusfonds tegen de, per maat verschillende, minimumprijs opge­
kocht en voor reclamedoeleinden gebruikt of vernietigd. 

1) De statistische gegevens zijn weergegeven in bijlage 1 
tabel 1.1. 

2) De statistische gegevens zijn weergegeven in bijlage 1 
tabel 1.2. 
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Grafiek 1.1: Het areaal hyacintebollen 
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Grafiek 1.2: De produktie en afzet van hyacintebollen 
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De afzet is tot 1968 regelmatig toegenomen en stagneert van­
af dat jaar. Sinds 1970 is zelfs een lichte teruggang waar te ne­
men. De sterke daling van de produktie, en daardoor de afzet in 
1973, is te verklaren door de slechte oogst in dat jaar die ver­
oorzaakt werd door het optreden van het gevreesde zeer besmette­
lijke geelziek. 

Uit de grafiek 1.2 blijkt, dat de schommelingen in de pro­
duktie worden opgevangen door het surplusfonds. 

1.2.3 Produktiviteit en rentabiliteit 

Evenals bij de meeste andere teelten van bloembollen daalt 
het aantal bedrijven waar hyacinten worden geteeld. In 1971 wa­
ren er 703, in 1974 nog 598 geregistreerde hyacintentelers (PVS). 
Het areaal is in de genoemde jaren nog gestegen, zodat per bedrijf 
de gemiddelde oppervlakte moet zijn toegenomen. Dit is mogelijk 
gemaakt door de dalende arbeidsbehoefte per ha. Deze is gedaald 
van 2100 uur per ha in 1967 naar 1600 uur in 1973, en waarschijn­
lijk 1200 uur in 1975. 

Een ontwikkeling in de produktie per are is niet duidelijk 
zichtbaar, ze is sinds 1960 nauwelijks gestegen (bijlage 1). Het 
sortiment is vrijwel gelijk aan dat van 10 jaar geleden, hoewel 
de uitbreiding tot 1968 voornamelijk werd gevormd door de rose 
cultivars, die echter na 1968 de grootste teruggang vertonen. 

Bij de telers bestaat de tendentie tot verkorting van de 
teeltduur. In paragraaf 2.6 over de areaalsontwikkeling zal hier­
op nader worden ingegaan. 

Over de rentabiliteit van de teelt kan het volgende worden 
opgemerkt. Het ondernemersoverschot per ƒ 100,- kosten vertoont 
op de hyacintenbedrijven uit de LEI administratie tussen 1966 en 
1973 geen trendmatige ontwikkeling. In de zuidelijke bloembollen­
streek vertoont ze op de bedrijven van het LEI-rentabiliteitson-
derzoek (bedrijven met relatief veel hyacinten) het volgende 
beeld, (tabel 1.2) 

Tabel 1.2 Het ondernemersoverschot per ƒ 100,- kosten op bedrij­
ven met relatief veel hyacinten in de zuidelijke bloem­
bollenstreek 

1966 
1967 
1968 
1969 
1970 
1971 
1972 
1973 

. -1 
: 15 
: 0 
. 11 
: 1 

7 
9 

. -8 

Waarschijnlijk is de rentabiliteit in 1974 en 1975 negatief 
geweest. 



In de ontwikkeling van de prijzen treedt een trendmatige da­
ling op van de reële export- en voorverkoopprijzen, en een sterk 
fluctuerende veilingprijs die in de onderzochte periode (1966 -
1974) niet trendmatig is gedaald. Wordt het oogstjaar 1973 buiten 
beschouwing gelaten, toen door het optreden van geelziek het aan­
bod plotseling kleiner was dan verwacht, waardoor de veilingprijs 
sterk steeg, dan is ook de veilingprijs trendmatig gedaald. 

1.3 Handel en distributie 

1.3.1 Inleiding 

De bloembollenteler houdt zich over het algemeen niet bezig 
met de distributie van de bollen. Hij beperkt zich in de meeste 
gevallen tot het telen van de bollen en levert ze, al of niet in 
exportklare vorm, aan de groothandel. Belangrijke uitzonderingen 
op deze regel zijn de teler-broeier en de teler-exporteur. De 
telers nemen soms de taak van de groothandel over waar het leve­
ringen van telers aan broeiers betreft. 

1.3.2 Schema markten 

Naar analogie van het schema van de bedrijfskolom van tulpen 
(Kortekaas, analyse van de tulpebollenmarkt) kan het volgende 
schema (blz. Il) van de bedrijfskolom van hyacinten worden samen­
gesteld. 

1.3.3 Beschrijving van de markten 

In grote lijnen kunnen de volgende drie markten voor hya­
cintebollen worden onderscheiden: 
a. Van teelt naar groothandel, kleinhandel en binnenlandse broei: 

de producentenmarkt. 
b. Van groothandel naar detailhandel en broeiers: de exportmarkt. 
c. Van detailhandel naar consument. 

Op de producenten- en exportmarkt zal in de analyse uitvoe­
rig worden ingegaan. Over de detailhandel bestaan geen kwantita­
tieve gegevens, zodat hierop slechts heel summier kan worden in­
gegaan. Ten aanzien van de afzet van hyacintebloemen zijn alleen 
veilinggegevens over het binnenlandse aanbod bekend, zodat ook 
hier het grootste deel van de markt onbesproken moet blijven. 

a. De markt op producentenniveau 

De telers leveren het grootste deel van hun bollen aan de 
groothandel (exporteurs). Een kleiner deel aan de kleinhandel en 
rechtstreeks aan broeiers. Bij de teler-broeier is in dit stadium 
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Schema 1.1 De bedrijfskolom van hyacinten 
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niet van een markt sprake, omdat zijn bollen niet van eigenaar 
veranderen. Wel zal de marktsituatie van invloed zijn op zijn be­
slissing welke en hoeveel bollen hij zal broeien. De verkopen van 
de telers aan hun afnemers vinden voor het grootste deel via de 
bloembollenveilingen plaats. Omtrent het aandeel van de veilingen 
in de handel zijn echter geen betrouwbare cijfers bekend. 

De veilingen leveren hun diensten op twee manieren: 
1. Via de in- en verkoopbureaus: Commissionairs (in loondienst en 

op provisiebasis) van de veilingen brengen het contact tussen 
koper en verkoper tot stand, zonder dat deze elkaar overigens 
behoeven te ontmoeten. Zowel koper als verkoper betalen 2,5% 
provisie aan de veiling. Deze garandeert de betaling waarbij 
•tegen vergoeding van het veilingfust gebruik mag worden gemaakt. 

2. Via de veiling: Nog slechts een zeer klein gedeelte van het 
aantal verkochte bollen (5 à 10%) wordt via de veilingklok 
verkocht. Evenals bij de andere bolsoorten neemt dit aandeel 
nog steeds af. Als regel komen ook de bollen die door het sur-
plusfonds worden overgenomen voor de klok. Worden ze niet op 
of boven de minimumprijs verkocht dan worden ze vernietigd. 

De verkoop buiten de veilingorganisaties om geschiedt voor 
een deel via bemiddeling van onafhankelijke commissionairs, maar 
ook geheel zonder bemiddeling. De exporteurs, die zelf bollen te­
len, hebben uiteraard de veilingorganisaties niet nodig om hun 
bollen te verkopen, behoudens overschotten die aan het einde van 
het seizoen geveild worden. 

De handel in hyacintebollen vertoont enige kenmerken waarin 
ze zich onderscheidt van die van andere bolsoorten. 

In het voorverkoopseizoen 1) worden de bollen niet per 
stuk van een bepaalde maat verkocht, zoals bv. bij tulpen, nar­
cissen en irissen gebruikelijk is, maar per bed of per mand. Een 
bed is een oppervlakte van 14 m2(=een vierkante rijnlandse roede). 
Van elke plantmaat is door het handelsreglement voorgeschreven 
hoeveel bollen er per bed moeten staan. Hiervan wordt zelden af­
geweken. Voor hoeveelheden zie tabel 1.3 

1) Het voorverkoopseizoen strekt zich uit van oktober tot juni, 
globaal gesproken de periode waarin de bollen zich in de grond 
bevinden. Het veilingseizoen wordt gevormd door de maanden 
juli, augustus, september en oktober. In het voorverkoopsei­
zoen heerst nog onzekerheid over de omvang van de produktie, 
vooral in de herfst en winter als het areaal en de groeiom-
standigheden nog niet bekend zijn. Ruim de helft van de hya­
cinten wordt al voor 1 januari verkocht, wanneer de onzeker­
heid nog het grootst is. Eind januari - begin februari publi­
ceert het PVS de oppervlaktestatistiek, welke belangrijke in­
formatie geeft over het te verwachten aanbod. In het voorver­
koopseizoen wordt ca 75% van de hyacinten verkocht. 
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Tabel 1.3 Aantal bollen per bed 

Plantmaat 
(cm omtrek) 

15 - 16 
14 - 15 
13 - 14 
12 - 13 
11 - 12 
10 - 11 

Aantal bollen 
per bed 

420 
496 
585 
700 
770 
840 

De verwachting is dat elke maat ca 4 cm in omtrekt groeit, 
afhankelijk van de cultivar. Het risico van een slechte groei is 
voor de koper. De koopovereenkomsten bevatten een clausule dat 
de koper in mei de bollen mag keuren. Voldoen ze niet aan bepaal­
de voorwaarden dan behoeft hij ze niet te accepteren. 

Worden de bollen per mand verkocht dan rekent men dat uit 1 
bed ca 1,8 mand bollen groeit (1 mand =0,5 hectoliter). Het ri­
sico van een slechte oogst is voor de verkoper. 

De levering is direct na de oogst. De kosten van droging en 
verdere verwerking zijn voor de koper. 

In juni vindt een groot deel van de handel in bollen voor de 
preparatie plaats. (Preparatie is de temperatuurbehandeling die 
nodig is om de bollen voor kerstmis in bloei te krijgen). Deze 
bollen moeten voldoende groot zijn en vroeg worden gerooid om 
voor kerstmis te kunnen bloeien. Het is een deelmarkt waarop soms 
tijdelijk relatief hoge prijzen worden betaald. 

Zoals gezegd vindt nog slechts een klein deel van de verko­
pen plaats via de veilingklok. Wel vinden hier de grootste prijs-
schommelingen plaats onder invloed van tekorten of overschotten. 
De activiteit van de in- en verkoopbureaux gaat overigens in het 
veilingseizoen gewoon door. Deze zetten in het veilingseizoen 
zelfs meer om dan de veiling zelf. 

Bij de berekeningen is er vanuit gegaan dat de bollen die 
niet voor de klok komen van dezelfde samenstelling zijn wat be­
treft kwaliteit, maatverdeling en assortiment, als de bollen die 
wel voor de klok komen en dat ze daardoor dezelfde prijs krijgen. 

b. De markt op groothandelsniveau 

Deze valt eigenlijk buiten het bestek van dit onderzoek, 
daarom zal met enige opmerkingen worden volstaan. 

De groothandelaren zijn voor het grootste deel exporteurs. 
De bollen worden niet alleen doorverkocht maar worden eerst ge­
droogd, gesorteerd, verpakt en vervoerd. Indien nodig krijgen ze 
ook een temperatuurbehandeling. 

De hyacintenexporteurs exporteren in de regel ook andere bol­
soorten zoals tulpen en narcissen. In feite bieden ze een heel 
pakket van bloembollen aan. 
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Het merendeel van de bollen wordt reeds in de wintermaanden 
verkocht, waarbij de prijzen in het vroege voorverkoopseizoen als 
basis voor de exportprijzen kunnen dienen. (Bij de analyse van de 
voorverkoopprijs zal hieraan aandacht worden besteed). De per bed 
of per mand gekochte bollen worden door de groothandelaar per 
stuk verkocht. In geval van een slechte oogst kan bij de groot­
handel een tekort aan grote bollen ontstaan dat in het veiling­
seizoen moet worden bijgekocht. In geval van een ruime oogst zal 
de exporteur het deel van zijn overschot dat hij niet aan zijn 
afnemers kwijt kan weer op de producentenmarkt brengen. 

c. De markt op kleinhandelsniveau 

Dit betreft de bollen voor de droogverkoop. Door gebrek aan 
kwantitatieve gegevens over de omvang van de markt en de prijzen 
hierop kan hierover geen analyse worden uitgevoerd. Als afzetka­
nalen in de droogverkoop kunnen genoemd worden: postorderbedrij­
ven, zaadwinkels, warenhuizen en de weekmarkt. De afnemers zijn 
niet alleen particulieren maar ook plantsoendiensten en andere 
instellingen en inrichtingen, zoals ziekenhuizen. Het gebruiks-
doel is naast tuinbeplanting ook de huiskamerbroei op speciale 
glazen en in bloembakken. 

1.4 Het marktmodel voor de hyacintebollenmarkt 

1.4.1 Karakterisering 

Op producentenniveau wordt de hyacintenmarkt gekenmerkt door 
volledige mededinging. Geen van de kopers en verkopers is groot 
genoeg om gerichte invloed op de prijs te kunnen uitoefenen. Bij 
de kopers is de concentratie sterker dan bij de verkopers (20% 
van de exporteurs bepaalt 80% van de exportwaarde, 20% van de 
bedrijven beteelt ca. 60% van het hyacintenareaal. 

1.4.2 Deelmarkten 

Naast de reeds genoemde markt in juni van bollen voor de 
preparatie is er de markt voor werkbollen. Deze worden voor een 
groot deel al in oktober, voorafgaande aan de oogst, verhandeld. 
Door de hoge kwaliteitseisen die aan deze bollen gesteld worden 
vragen deze een speciale verzorging en bestaat er een prijsver­
schil tussen de werkbollen en de bollen "voor handel en prepara­
tie". 

De markt kan ook worden onderscheiden in die voor broei en 
die voor de droogverkoop. De grootste bollen zijn beter geschikt 
voor de broei. In de geschiktheid voor de broei, vooral de vroeg­
ste, verschillen ook de cultivars. 

Een ander onderscheid is dat in kleuren. Deze zijn: blauw, 
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rose, rood, geel, paars en wit. Deze kunnen als aparte markten 
worden beschouwd, omdat als gevolg van produktieverschuivingen 
en mode, de prijsverhoudingen tussen de kleuren van jaar tot jaar 
verschillen. Dit verschil, samen met de geschiktheid voor de 
broei maakt elke cultivar in principe tot een deelmarkt. 

De verschillende afnemers(landen) kunnen ook als deelmarkten 
worden beschouwd, maar dan op groothandelsniveau. Elk land zal 
zijn eigen vraagontwikkeling kennen onder invloed van welvaarts­
verschillen, invoerbelemmeringen, wisselkoersverhoudingen, ge­
bruik s gewoon ten, enz. 

Bij de analyse van de markt op producentenniveau worden 
evenwel geen verschillende deelmarkten in beschouwing genomen. 
De verschillen zijn door een grote mate van uitwisselbaarheid van 
de bollen niet zo groot en niet altijd meetbaar, omdat niet al­
tijd bekend is voor welk doel de bollen worden gebruikt en omdat 
in de gegevens niet altijd een onderverdeling in cultivars of 
kleuren is gemaakt. 

1.4.3 Schema's 

In een drietal schema's zijn de invloeden aangegeven, die de 
hyacintenprijs vermoedelijk beïnvloeden. In de hierna volgende 
analyse zullen de relaties, die hier zijn weergegeven in de vorm 
van pijlen, worden onderzocht. Aan de dikomrande grootheden zullen 
aparte analyses worden gewijd. 

Toelichting bij schema's 

In schema 1.2 wordt de binnenlandse afzet voor de veiling-
prijs van de bollen en de prijs van spruithyacinten in het vorige 
seizoen als verklarende variabelen gesteld. De binnenlandse afzet 
bestaat voor een groot deel uit de aanvoer van spruithyacinten op 
de Nederlandse bloemenveilingen en deze wordt op haar beurt weer 
als verklarende variabele voor de prijs van de spruithyacinten 
gezien. 

De gemiddelde exportprijs wordt als verklaring van de geëx­
porteerde hoeveelheid bollen gebruikt. Ongetwijfeld spelen hier­
bij ook vele andere factoren een rol. Deze zijn evenwel niet be­
schikbaar, of kunnen in sommige gevallen niet worden gekwantifi­
ceerd. Omdat mogelijk de hyacintenexport samenhangt met de tulpen­
export is deze als tweede verklarende variabele opgenomen. 

De producentenprijs van de bollen is gesplitst in de voorver­
koop- en de veilingprijs. Voor de eerste zijn de veilingprijs in 
het vorige seizoen, de exportprijs, de tulpebollenprijs en het 
areaal meerjarige bollen waarschijnlijk van invloed. De veiling­
prijs zal beïnvloed worden door de tulpebollenprijs, maar voor­
namelijk door de produktie en de minimumprijs bepaald worden. 

Het surplus is het verschil tussen produktie en afzet en zal 
dus door deze bepaald worden, waarbij de hoogte van de minimum-
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Schema 1.2 De afzet 
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Schema 1.3 De Producentenprijs 
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prijs van invloed is op de omvang van het surplus. 
Het areaal is gesplitst in de oppervlakte 1 + meerjarig waar­

uit de leverbaar produktie afkomstig is en de oppervlakte werkbol-
len waaruit het plantmateriaal groeit. 

De oppervlakte werkbollen zal bepaald worden door de renta­
biliteit van de hyacintenteelt in voorgaande jaren en door de 
oogst in het voorgaande jaar, uitgedrukt in stuksopbrengst per 
are. 

De oppervlakte 1 + meerjarig wordt door de oppervlakte werk­
bollen in het recente verleden bepaald maar waarschijnlijk ook 
door het sortiment en de hoogte van de minimumprijs en misschien 
ook door de rentabiliteit van de teelt in het voorgaande jaar. 

Centraal bij de marktanalyse staat de producentenprijs en 
de krachten die deze bepalen. Hierbij moest een onderscheid wor­
den gemaakt en gehandhaafd tussen voorverkoop en veilingprijs. 
Enerzijds omdat de prijsbepalende factoren verschillen, anderzijds 
omdat geen gewogen gemiddelde tussen beide prijzen kon worden be­
rekend. De verhouding van de verkopen in beide perioden is name­
lijk niet bekend. Waar nodig is aangenomen dat ca. 25% van de bol­
len in het veilingseizoen wordt verkocht. 

1.4.4 Bron van de gegevens 

De voorverkoopprijs is de gemiddelde prijs per bed, of 1,8 x 
de prijs per mand. Dit bedrag is gedeeld door het gemiddeld aantal 
bollen per bed in de beschouwde jaren (1967 t/m 1974). 

Deze prijs is samengesteld uit gegevens van de bloembollen­
veilingen HoBaHo en HBG en is gewogen met weegfactoren afkomstig 
van de verdeling van de verkopen van telers uit de LEI-administra-
tie aan beide veilingen. De gegevens bestonden uit schriftelijke 
koopovereenkomsten en wekelijkse prijsoverzichten. Uit de koop­
overeenkomsten is een steekproef genomen over de jaren 1966 t/m 
1974. De wekelijkse prijsoverzichten waren van 1968 tot 1 januari 
1975 beschikbaar. 

De veilingprijs is de gemiddelde veilingprijs van de hyacin­
tebollen, ongeacht de maat, welke op de veilingen van de HBG en 
HoBaHo zijn verkocht. Ze zijn berekend met behulp van de veiling­
administraties en zijn gewogen naar de verkochte aantallen. Van 
de jaren dat geen veilingcijfers beschikbaar waren is met behulp 
van de wekelijkse prijsnoteringen in het blad Bloembollencultuur 
en gegevens uit de LEI-boekhoudingen een benadering van de gemid­
delde veilingprijs gemaakt. 

Zowel veiling- als voorverkoopprijs zijn exclusief kortingen. 
Deze zijn: vakheffing (ter financiering van o.m. reclameactivi­
teiten), veilingkosten en surplusheffing. 

De verdere gegevens zijn voornamelijk aan de PVS-statistiek 
ontleend terwijl de rentabiliteitscijfers van het LEI afkomstig 
zijn. 
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(PVS = Produktschap Voor Siergewassen) 
(LEI = Landbouw-Economisch Instituut) 

Opgemerkt kan nog worden dat alle gebruikte prijzen gede-
fleerd zijn naar het prijspeil van 1969. 
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2 . ANALYSE VAN DE HYACINTENMARKT 

2 .1 I n l e i d i n g 

In de volgende paragrafen zullen de onderzochte relaties 
worden besproken. Hierbij is de volgende indeling aangehouden: 

1. Een inleiding waarin opmerkingen over het doel van de 
analyse en de representativiteit van de cijfers. 

2. Een opsomming van de bepalende factoren met een toelich­
ting omtrent de reden waarom ze worden vermeld. Tussen 
haakjes wordt de correlatiecoëfficiënt (r) vermeld, die 
aangeeft hoe sterk het lineaire verband is (-1 = zeer 
sterk negatief verband, o = geen verband, +1 = zeer sterk 
positief verband). 

3. Daarna volgen de regressievergelijkingen. 
Door middel van regressieanalyse over de jaren waarvan de 
gegevens beschikbaar of van belang waren, wordt geprobeerd 
een antwoord te vinden op de vraag of, en zo ja, in welke 
mate de onderzochte factoren de te onderzoeken grootheid 
beïnvloeden. De belangrijkste gevonden regressievergelij­
kingen zullen steeds worden gepresenteerd, waarbij niet 
alleen de meest significante verbanden zijn gekozen. Het 
ontbreken van een duidelijk significant verband kan nl. 
ook informatie geven over het belang van de onderzochte 
variabele. 
Waar nodig is de prijselasticiteit van de vraag berekend. 
Tussen haakjes wordt de standaardafwijking vermeld. 

4. Een bespreking van de analyseresultaten en de conclusies 
die er uit getrokken kunnen worden. 

Waar nodig is ook een trendfactor in de analyse opgenomen. 
Dit is een verzamelfactor voor een aantal trendmatige invloeden, 
zoals inkomensgroei, bevolkingstoename, ontwikkelingen in het 
consumptiepatroon en in de produktie enz. Deze factor geeft dus 
geen verklaring van de variatie in de onderzochte grootheid, maar, 
indien significant, geeft het aan dat andere dan de gebruikte 
verklarende variabelen van belang zijn. 

2.2 De binnenlandse markt van hyacinten 

Betreffende het binnenland worden twee markten geanalyseerd 
t.w. de binnenlandse afzetmarkt voor hyacintebollen en de markt 
voor hyacintebloemen met bol. 
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Deze bestaat uit drie deelmarkten, waarvan over slechts een, 
welke tevens in het kader van dit onderzoek de meest interessante 
is, voldoende materiaal beschikbaar is om tot nadere analyse over 
te gaan. 

a. De markt van werkbollen 
Deze zijn, gezien de speciale kwaliteitseisen die aan deze bol­

len worden gesteld, niet hetzelfde als de bollen die voor broei 
en droogverkoop worden gebruikt. Met name aan de gezondheid wor­
den zeer strenge eisen gesteld. Voorzover ze niet op het eigen 
bedrijf worden geteeld, worden deze bollen al vroeg in het voor­
verkoopseizoen aangekocht tegen duidelijk hogere prijzen dan 
"gewone" bollen. 

Het aantal werkbollen maakt overigens meer dan de helft uit 
van het aantal bollen voor binnenlands verbruik. In 1969 werden 
11 miljoen stuks opgeplant, welk aantal opgelopen is tot 15,7 
miljoen stuks in 1974 (bron PVS). 

In paragraaf 2.6 zal aandacht worden besteed aan de relatie 
tussen de hoeveelheid werkbollen die is opgeplant en het areaal 
ëén of meer jaren later. 

Zoals reeds eerder werd opgemerkt is de markt voor werkbol­
len er een tussen producenten onderling en zal bij de analyse bui­
ten beschouwing worden gelaten. 

b. De markt van bollen voor de broei 
Deze markt wordt geanalyseerd. Bekend zijn de prijs van de 

bollen, de aanvoer van bloemen aan de nederlandse veilingen. Als 
uitgangspunt wordt de kerstbroei genomen welke 35 à 40% van de 
totale veilingaanvoer van hyacintebloemen bedraagt. 

De regressieanalyse is beperkt gebleven tot de periode vanaf 
oogst 1970. In 1968/69 vond nl. het spruithyacintenproject van 
het PVS plaats, dat ook in 1969/70 de binnenlandse markt sterk 
beïnvloedde 1). Over dit project kan het volgende gezegd worden. 

De spruithyacint is een hyacint in potje, gevuld met aarde 
of kunststofkorrels, die zodanig behandeld is dat de bloem al 
zichtbaar maar nog niet gekleurd is als deze te koop wordt aange­
boden. In de huiskamer komt ze snel en gegarandeerd in bloei. Het 
produkt wordt zowel onverpakt als verpakt aangeboden. 

Een nieuwe produktiewijze, volledig in een klimaatcel uitge­
voerd, had massaproduktie van dit produkt mogelijk gemaakt. Door 
tevens een aantrekkelijke verpakking te ontwerpen, welke tevens 
een gemakkelijk vervoer mogelijk maakte, ontstond een marktkundig 
gezien nieuw produkt. 

Om de produktie en afzetmogelijkheden te bestuderen werd in 
1968 een grote proef opgezet van ca 700.000 bollen, waarvoor 

1)"Verslag van een experimentele verkoop van spruithyacinten in 
het seizoen 1968/69" (PVS) 

"Enquête bloeiklare hyacinten Nederland 1969/1970" (PVS) 

20 



het PVS en het Ministerie van Landbouw subsidie verleenden. Het 
project werd begeleid door een commissie waarin o.m. het PVS, 
de vereniging "De Hyacint", het laboratorium voor Bloembollenon-
derzoek en de Bond van Bloembollenhandelaren, zitting hadden. 

De afzet werd gezocht in de niet traditionele afzetkanalen 
(grootwinkelbedrijven) in Nederland. In volgende jaren zouden 
buitenlandse markten tot ontwikkeling worden gebracht. Een recla­
mecampagne begeleidde de afzet. 

De verkoopresultaten waren veelbelovend en er werd een co-
operatie van telers opgericht om daarmede de produktie op de af­
zetmogelijkheden af te stemmen en om de handel een gegarandeerd 
produkt tegen een redelijke prijs te leveren. De te leveren hoe­
veelheden en de kwaliteit ervan werden samen met de prijs con­
tractueel geregeld. De handelscontacten van het seizoen 1968/69 
werden door deze coöperatie in 1969/70 weer gebruikt. 

Door de goede resultaten van 1968/69 waren ook producenten 
buiten de coöperatie aangelokt om spruithyacinten te produceren. 
Deze werden op de bloembollenveilingen aangevoerd. De grote aan­
voer heeft de afzetkanalen verstopt en daardoor is de prijs tot 
ver beneden de kostprijs gedaald. De bloemen van de coöperatie 
waren echter voor vaste prijzen aan de detaillisten verkocht, zo­
dat deze het verlies moesten dragen. De animo om met de coöpera­
tie zaken te doen is daardoor verloren gegaan en deze is daarna 
ook opgeheven. De markt van spruithyacinten is ook in het buiten­
land op deze wijze niet verder tot ontwikkeling gebracht. 

De aanvoer van spruithyacinten aan de Nederlandse veilingen 
bedroeg in 1969 ruim 5 miljoen stuks, daalde tot 3,6 miljoen 
stuks in 1973 en bedroeg in 1974 4,8 miljoen stuks (PVS). De 
aanvoer van geboste hyacinten bedroeg in de hele periode ruim 
400.000 bos van 5 stuks met als uitzondering 1974 toen de aanvoer 
ruim 530.000 bos bedroeg. In hoeverre de aanvoer van geboste hy­
acinten van buiten afkomstig is, is niet bekend. 

c. De markt van bollen voor de droogverkoop 
De omvang wordt door het PVS op 10% van het door de trekkers 

gebruikte aantal bollen (= ca 700.000 stuks). 
Recent zijn kwantitatieve gegevens over de binnenlandse 

droogverkoop van bloembollen beschikbaar gekomen. Door het PVS is 
een enquête gehouden van april tot december 1973 onder Nederland­
se gezinshuishoudingen 1). Hieruit blijkt dat het Nederlandse 
particuliere gebruik ca 3,5 miljoen stuks bedragen heeft, tegen 
een gemiddelde prijs van ƒ 0,49 per stuk. De voornaamste aankoop-
plaatsen waren, in volgorde van afnemend belang: Het tuincentrum, 
de zaadwinkel, de weekmarkt, de bollenteler, het postorderbedrijf, 
het grootwinkelbedrijf en de bloemenwinkel, Ca 50% was voor tuin-
beplanting bestemd. 

1) PVS: Gezinsverbruik van droge bloembollen najaar 1973. 
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Uit een panelonderzoek, gehouden in 1972/73 onder particu­
liere gebruikers 1) is een gebruik van droge hyacinten gemeten 
van 1,9 miljoen stuks tegen een gemiddelde prijs van ƒ 0,35 per 
stuk. 

Omdat beide aantallen nogal verschillen is het moeilijk een 
schatting te maken omtrent het werkelijke verkochte aantal. Ver­
hoging van de bovenstaande PVS schatting (10% van het gebroeide 
aantal) lijkt noodzakelijk. 

Bij de analyse van de binnenlandse markt van hyacintebollen 
is niet de prijs van de bollen als te verklaren variabele genomen 
omdat de binnenlandse vraag te klein wordt geacht om een belang­
rijke verandering in de prijs van de bollen te veroorzaken. Het 
omgekeerde lijkt eerder het geval, het binnenlands verbruik zal 
afhankelijk zijn van de prijs. 

Bij de analyse is uitgegaan van de aanvoer van spruithya-
cinten in december aan de Nederlandse bloemenveilingen als maat 
voor de vraag. Het totaal binnenlands verbruik is nl. niet precies 
bekend. Omdat de veilingaanvoer in december over een langere reeks 
van jaren beschikbaar is dan de totale veilingaanvoer en omdat 
in deze maand + 80% van de totale aanvoer plaatsvindt, is met de 
decemberaanvoer volstaan. 

2.2.1 Binnenlandse vraag naar hyacintebollen 

De binnenlandse vraag wordt nu afhankelijk gesteld van: 
1. De prijs van de bollen in het veilingseizoen (1969 t/m 1974) 

(r - -0,93). 
2. De prijs van de spruithyacinten in de decembermaand van het 

vorige seizoen (r = 0,58). 

ad 1: De binnenlandse broeierijvraag is waarschijnlijk het meest 
prijsgevoelige deel van de totale vraag. De bollen worden 
voornamelijk in het veilingseizoen gekocht door de broeiers. 
Ze laten een deel van hun aankopen van de bolprijs afhangen. 
De veilingprijs kan daardoor meer maatgevend zijn voor de 
hoeveelheid gebroeide bollen dan de voorverkoopprijs. 

ad 2: Een goed broeiseizoen zal de vraag in een volgend broeisei-
zoen kunnen stimuleren. 

1) PVS: Jaaroverzicht panelonderzoek naar gezinsverbruik snij­
bloemen en potplanten in Nederland in 1972/73. 
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Conclusies 

Uit de vergelijkingen 1 en 2 komt duidelijk de storende in­
vloed van het jaar 1969 naar voren, toen de markt overvoerd werd 
als gevolg van de goede resultaten behaald met het spruithyacin-
tenproject in 1968. Door de lage waarde van de correlatiecoëffi­
ciënt heeft de eerste vergelijking weinig waarde. 

De tweede vergelijking toont aan dat de spruithyacintenaan-
voer in december, en daarmee het totale binnenlands verbruik, voor 
een groot deel (87%) door de veilingprijs van de bollen verklaard 
wordt. Uit deze vergelijking kan de prijselasticiteit 1) van de 
vraag bepaald worden. Deze bedraagt -0,63 (+ 0,37 bij 95% betrouw­
baarheid) gemiddeld in de jaren 1970 t/m 1974. Deze is betrouw­
baar kleiner dan -1, de binnenlandse vraag naar hyacintebollen is 
dus prijsinelastisch. 

Uit de derde vergelijking blijkt dat de prijs van de spruit-
hyacinten in het vorige jaar (december) nauwelijks invloed heeft 
op het aanbod. 

Uit de vierde vergelijking blijkt dat een zwak betrouwbare 
trendmatige vraagstijging plaatsvindt. Deze doortrekken naar het 
totaal binnenlands verbruik is niet verantwoord. 

Samenvattend kan worden gezegd dat de binnenlandse vraag 
naar hyacintebollen prijsinelastisch is en dat de afzet in de 
jaren 1970 t/m 1974 niet significant door andere factoren dan de 
veilingprijs is beïnvloed. 

2.2.2 Prijs van spruithyacinten in Nederland 

Zoals in het voorgaande is uiteengezet wordt alleen de prijs­
vorming in december in beschouwing genomen. 

Als prijsbepalende factoren worden van belang geacht: 

1. De aanvoer in december (r = -0,92) 
2. De prijs van concurrerende bloemen (tulpen) (r = 0,73) 
3. Weersinvloeden 

ad 1. De verwachting is dat een grotere aanvoer een lagere prijs 
tot gevolg zal hebben 

ad 2. De keus van de tulpebloemen is discutabel, beter was ge­
weest een prijsindexcijfer van alle concurrerende bloemen 
samen te stellen 

ad 3. Deze kunnen tweeërlei zijn. Weersinvloeden kunnen invloed 
op de kwaliteit uitoefenen waardoor een invloed op de prijs 
denkbaar is. Veel belangrijker is echter de invloed van het 
weer op de verkoopomstandigheden. Bij ongunstig weer (vorst) 

1) Zie bijlage 
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gunstig weer (vorst) omdat dan de straat- en markthandel 
verminderen, waardoor een afzetgebied verloren gaat. Deze 
invloeden zijn echter zeer moeilijk te kwantificeren, zodat 
is afgezien van het opnemen van deze factoren in de analyse. 

Conclusies 

De prijs van spruithyacinten wordt vrijwel geheel verklaard 
door de aanvoer. Ondanks een vrij grote correlatie is de prijs van 
tulpebloemen niet van invloed op die van hyacinten. De prijsflexi-
biliteit I) van het aanbod bedroeg gemiddeld -1,13 (+ 0,61 bij 
95% betrouwbaarheid). Deze wijkt niet betrouwbaar af van -1, zodat 
geen uitspraak kan worden gedaan over het al of niet prijselas-
tisch zijn van de vraag. 

2.3 De exportmarkten 

2.3.1 Inleiding 

De belangrijkste landen die hyacinten importeren zijn: 
West-Duitsland (20,1%), Engeland (19,8%), Frankrijk (13,1%), de 
U.S.A. (15,9%) en Zweden (9,4%). 

De getallen tussen haakjes zijn de percentages van de totale 
export die deze landen in 1974 voor hun rekening namen (PVS). In 
tabel 2.3 wordt een overzicht gegeven van de groothandelsexport 
naar deze landen. (De in de PVS statistiek vermelde exportgege-
vens per land zijn exlusief die van de kleinhandel, de geschenk­
zendingen en de gratiszendingen. Deze bedragen +^ 3% van het to­
taal). 

Bij tabel 2.3 kunnen enkele opmerkingen worden geplaatst. 
Het exportpercentage naar de niet genoemde landen is regelmatig 
gestegen van 14,7% in 1960 tot 22,6% in 1974. Duidelijk sterk 
groeiende markten zijn hierin echter niet aan te wijzen. Relatief 
groeiend zijn geweest (sinds 1960) Denemarken, Finland, Italië, 
Japan, Noorwegen en Oostenrijk..Deze landen nemen elk tussen 1 en 
3% van de totale export voor hun rekening. 

De vraagontwikkeling in de belangrijkste afnemerslanden 
wordt in het volgende aan een nadere beschouwing onderworpen. Hier­
bij wordt voornamelijk de vraag afhankelijk van de prijs gesteld, 
omdat de aankoopprijs van de bollen voor de exporteur onafhanke­
lijk van de exportbestemming is. De exportprijs zal dus voor alle 
landen, afgezien van verschillen in transport en kwaliteit gelijk 
zijn (zie hiervoor ook de analyse van de verkoopprijs). 

1) Zie bijlage (de reciproke van de prijselasticiteit van de 
vraag). 
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Land 

West-Duitsland 
Engeland (excl. 
Frankrijk 
U.S.A. 
Zweden 
Totale export 

kan.eil.) 

1960-1969 

-0,98 
-0,98 
-0,97 
-0,98 
-0,98 
-0,98 

Een vraagverandering in een bepaald land zal daarom een 
prijsreactie in alle exportlanden tot gevolg hebben. De correla­
tiecoëfficiënt van de prijs met de trend in de verschillende lan­
den toont dan ook het volgende beeld. 

Tabel 2.4 Correlatiecoëfficiënt tussen de gemiddelde gedefleerde 
exportprijs (groothandel) van hyacinten en de trend 

1970-1974 

-0,96 
-0,94 
-0,92 
-0,79 
-0,97 
-0,99 

Deze correlatiecoëfficiënten tonen een grote overeenkomst. 
In alle landen toont de prijs een voortdurende dalende tendentie, 
die alleen in de U.S.A. na 1969 minder sterk is dan in de andere 
landen. Oorzaak hiervan is de minimum exportprijs (MEP) van hya­
cintebollen naar derde landen. 

Per land doen zich verschillen in de afzetontwikkeling voor, 
waarvoor diverse oorzaken zijn aan te wijzen, bv.: 
1. Wijzigingen in de wisselkoers en verschillen in inflatietempo 
2. Verschillen in bevolkings- en inkomensgroei 
3. Het gebruiksdoel van de bollen en teelttechnische ontwikkelin­

gen in de broei 
4. Verkoopbevorderende activiteiten 
5. De ontwikkeling van de afzet van andere bolsoorten dan hyacin­

ten 
6. De ontwikkeling van andere bloemen dan bolbloemen 
7. Importbeperkende maatregelen 

ad 1. Door devaluatie van de buitenlandse munt is een prijsdaling 
voor de importeur minder sterk dan voor de exporteur. 
Een hoger inflatietempo in het importerende land heeft als 
gevolg dat, bij gelijkblijvende nominale prijs, de reële 
importprijs sterker daalt dan de reële exportprijs. 
Deze twee invloeden komen tot uitdrukking in de correlatie­
coëfficiënt van de gemiddelde reële exportprijs met de trend. 
Deze wordt gegeven in tabel 2.5 voor de jaren 1965 t/m 1973, 
die gekenmerkt worden door devaluaties van de Engelse, Fran­
se en Amerikaanse munt en revaluatie van de Duitse munt. 
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Tabel 2.5 De correlatiecoëfficiënt van de gemiddelde exportprijs 
van de hyacintebollen, gedefleerd naar zowel de Neder­
landse prijsindex van kosten van levensonderhoud, (ko­
lom I) als die van de genoemde landen (kolom II) met 
de trend 

Land 

W. Duitsland 
Engeland 
Frankrijk 
U.S.A. 
Zweden 
Nederland 

I 

-0,95 
-0,97 
-0,97 
-0,89 
-0,99 

II 

-0,97 
-0,84 
-0,88 
+0,41 
-0,99 

Waarde van 

ƒ 
n 
ti 

tt 

M 

1065 

0,905 
10,05 
0,73 
3,60 
0,70 

de munt 
1973 

ƒ 1,00 
" 8,45 
" 0,65 
" 2,95 
" 0,70 

Index­
cijfer 
1965 

106 
108 
106 
103 
109 
11 1 

Kosten 
van le-
vensondh. 
(1963 = 
100)'72 

134 
159 
147 
137 
154 

Uit de kolommen I en II blijkt dat de reële importprijs van 
Engeland en Frankrijk minder gedaald is dan de reële exportprijs 
van de Nederlandse exporteur. De reële importprijs in de U.S.A. 
is zelfs gestegen. Dit verschil is groter dan op grond van de 
devaluatie kon worden verwacht. Het Amerikaanse inflatietempo is 
dan ook lager dan de Nederlandse. 

ad 2. Een hogere inkomens- en bevolkingsgroei kan een snellere 
groei van de export te zien geven. De factor wordt meestal 
in de zg. trend samengevat. 

ad 3. Zoals reeds eerder beschrevem zijn er twee belangrijke af-
zetcategoriën ni. de broeierij en het gebruik voor tuinbe-
planting of binnenhuisbroei. De verhouding tussen deze twee 
deelmarkten is per land verschillend en aan veranderingen 
onderhevig. Door het PVS wordt de verdeling broeierij-
droogverkoop gegeven voor het totale bloembollenexportpak­
ket. Op basis van mondelingen informatie vanuit veilingen 
komen we tot de volgende verhoudingsgetallen: 

Tabel 2.6 Het gebruiksdoel van hyacintebollen 

Land 

W.Duitsland 
Engeland 
Frankrijk 
Zweden 
U.S.A. 

% voor broei 

60 
25 
70 
85 
40 

% droogverkoop 

40 
75 
30 
15 
60 
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Duitsland, Frankrijk, en Zweden kunnen gekarakteriseerd wor­
den als landen met overwegend broeierij; Engeland en de Verenigde 
Staten als landen met overwegend droogverkoop. 

Teelttechnische ontwikkelingen in de broeierijsector zullen 
de afzet in landen met overwegend broeierij meer beïnvloeden. 

ad 4. Hieronder vallen activiteiten als reclame, tentoonstellingen, 
sales promotion e.d., die per land verschillend kunnen 
zijn. 

ad 5. Het is niet onmogelijk dat de export van tulpen of andere 
bolsoorten dient als trekpaard voor de hyacintenexport. De 
volgende redenen zijn aan te voeren: 
Exporteurs verkopen als regel niet alleen hyacinten maar 
ook tulpen, narcissen enz. De afnemers van deze bollen zul­
len ook kennis kunnen maken met de hyacint en zijn daarom 
potentiële hyacintenkopers. 
Als de vraag naar Nederlandse tulpen of narcissen afneemt 
door concurrentie van buitenlandse bollen zal de exporteur 
een geringer aantal afnemers ontmoeten en dus een geringer 
aantal potentiële hyacintenafnemers. 
Het is ook mogelijk dat het aantal kopers afneemt door de 
concurrentie van de Nederlandse invoer van tulpebloemen. 
Ook dan vermindert het potentiële hyacintenkopers, omdat 
de broeiers, als ze niet stoppen, zullen overschakelen op 
andere teelten dan bloembollen. 
De basis voor de veronderstelling dat de hyacintenexport 
samenhangt met die van andere bolgewassen is gelegd door de 
volgende parallelle ontwikkelingen in de afzet. 
De exportdaling van hyacintebollen naar bv. Duitsland loopt 
precies gelijk met die van tulpebollen, die onder invloed 
van de Nederlandse invoer van tulpebloemen plaatsvindt. Het 
is niet bekend hoeveel spruithyacinten en geboste hyacinten 
naar Duitsland worden vervoerd. Omdat bij de.binnenlandse 
broei van hyacinten geen stijging is geconstateerd, lijkt 
het niet waarschijnlijk dat de exportdaling van ca 4 mil­
joen stuks sinds 1970 naar West-Duitsland is gecompenseerd 
door een stijging van de export van de bloemen. 
In de U.S.A. vond van 1958 tot 1965 een afzetdaling van 
Nederlandse tulpebollen plaats als gevolg van eigen pro-
duktie en voornamelijk door Japanse concurrentie. Sinds 1965 
stijgt de tulpenexport weer, althans tot 1971. Tot 1965 
zien we een parallelle afzetdaling van hyacintebollen. De 
afzetstijging daarna zet iets later in maar is duidelijk 
aanwezig. De stagnatie van de tulpenafzet in 1971 is ook 
bij de hyacinten aanwezig. In tabel 2.7 is het verband tus­
sen de hyacinten- en tulpenexport zichtbaar. 
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Tabel 2.7 Correlatiecoëfficiënt tussen de hyacinten- en tulpen­
export 

Land 1960-1969 1970-1974 

W.Duitsland 0,99 0,97 
Engeland -0,88 0,91 
Frankrijk -0,97 0,96 
U.S.A. 0,91 -0,75 
Zweden 0,98 0,92 
Totaal 0,98 -0.94 

Het is moeilijk hieruit conclusies te trekken omdat de vraag 
of de tulpenexport inderdaad bepalend is voor de hyacinten­
export. Meer voor de hand ligt de veronderstelling dat de 
afzetontwikkelingen door merendeels dezelfde oorzaken ver­
oorzaakt wordt. In de analyse zal gepoogd worden een moge­
lijk verband te kwantificeren en te toetsen. 

ad 6. Door de ontwikkelingen in de bloemisterij is in de winter­
periode het assortiment bloemen sterk verruimd waardoor de 
bolbloemen en daarmee de hyacintebloemen een geringer markt­
aandeel verkregen hebben. In hoeverre dit de afzet positief 
of negatief beïnvloed heeft, is niet te zeggen. 

ad 7. Per 1 juli 1968 werd het handelsverkeer binnen de EEG vol­
ledig geliberaliseerd. 
Daarnaast zijn er ontwikkelingen die de afzet in alle lan­
den gelijk beïnvloeden, of althans zouden kunnen beïnvloe­
den. Hierbij moet in de eerste plaats de prijs genoemd 
worden die zoals al is opgemerkt voor alle exporteurs even­
veel stijgt of daalt. Echter ook de technische ontwikke­
lingen in de teelt van spruithyacinten. Deze kunnen door 
alle afnemers benut worden. Met name de teelt in gecondi­
tioneerde ruimte geeft een kwaliteitsverbetering door het 
ontbreken van de kans op vorstschade en verhoogde afzet­
mogelijkheden door een betere programmeerbaarheid waardoor 
op een vooraf te bepalen tijdstip de spruithyacinten in het 
juiste verkoopstadium zijn 

In de analyse is een splitsing gemaakt in twee periodes nl. 
de periodes 1960-1969 en 1970-1974. De totale export nl. tot 
en met 1969 is gestegen en vanaf 1970 gedaald, terwijl zich 
in de prijsontwikkeling geen verandering heeft voorgedaan. 
Het ligt voor de hand te veronderstellen dat zich rond 1970 
een trendbreuk heeft voorgedaan. 
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2.3.2 West-Duitsland 

Dit land is de grootste afnemer van hyacintebollen geworden. 
Ca 60% van de bollen is bestemd voor de broei. De invoer is van 
17 miljoen stuks in 1960 gestegen naar 30 miljoen stuks in 1971, 
waarna een daling intrad. In 1974 werden 26 miljoen hyacintebollen 
naar West-Duitsland geëxporteerd. 

Grafiek 2.1 De export van hyacinte- en tulpebollen naar West-
Duitsland en de gemiddelde exportprijs van hyacinte­
bollen 
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Discussie 

In de periode tot 1969 stijgt de export. Dit kan voor het 
grootste deel aan de prijsdaling worden toegeschreven. Invoering 
van de trend als verklarende variabele geeft nauwelijks verhoging 
van de verklaarde variantie (R2). Door de grote intercorrelatie 
van de prijs met de trend is echter geen duidelijke splitsing te 
maken tussen deze twee invloeden. Daar de prijs een betrouwbaar­
der relatie met de export vertoont dan de trend, moet toch het 
grootste deel van de exportstijging aan de (trendmatige) prijs­
daling worden toegeschreven. De berekende gemiddelde prijselasti­
citeit van de vraag bedroeg -0,96 + 0,18. Wordt de trend als ver­
klarende variabele ingevoerd, dan daalt ze tot -0,56 + 0,58. Om­
dat trendmatige- en prijsinvloeden niet te scheiden zijn moet 
worden aangenomen dat de gemiddelde waarde van de prijselastici­
teit van de vraag tussen -0,96 en -0,56 heeft gelegen. 

In de periode na 1969 vinden we in vergelijking 4 een posi­
tieve relatie tussen prijs en vraag. Dit wijst er op dat de 
prijs niet langer van invloed is op de omvang van de export. 
M.a.w. de Duitse markt is volledig prijsinelastisch geworden. 
Door invoering van de trend (vgl 5) wordt een gemiddelde prijs­
elasticiteit van de vraag berekend van -1,56. Het betrouwbaar­
heidsinterval is echter dermate groot dat aan dit cijfer geen 
waarde kan worden gehecht. In deze periode heeft een trendmatige 
afzetdaling plaatsgevonden. De in vergelijking 5 gevonden waarde 
van 2,5 miljoen stuks per jaar geeft echter een sterke over­
schatting van de werkelijkheid. 

Omtrentde oorzaken van de trendmatige exportdaling kan het 
volgende worden opgemerkt. 

In eerste instantie werd gedacht aan de afzetontwikkeling in 
de tulpebollenmarkt als verklaring voor die van de hyacinten. Uit 
grafiek 1 blijkt dat deze vrijwel parallel lopen. In de regres­
sievergelijkingen 3 en 6 blijkt dit verband betrouwbaar aanwezig 
te zijn. Op de vraag aan enige exporteurs of het hier een oorza­
kelijk verband betrof werd ontkennend geantwoord, ook na confron­
tatie met de analyseresultaten. Zij voerden de volgende oorza­
ken aan: 

Ca 60% van de ingevoerde bollen is bestemd voor de broei. 
Deze vindt voor een groot deel plaats op de kleinere bedrijven, 
die er naar streven een zo volledig mogelijk assortiment bloemen 
te telen, omdat hun afnemers (detaillisten en consumenten) dat 
verlangen. Het aantal van deze bedrijven vermindert sterk ten 
gunste van gespecialiseerde grootschalige bedrijven. De indruk be­
staat dat niet zo snel overgegaan wordt tot specialisatie in hya­
cinten omdat de markt hiervoor beperkt is en de kans op goedkope 
invoer vanuit Nederland. De omvang van deze invoer is niet bekend 
maar groeiend en niet onaanzienlijk. 

Een ander aspect in de Duitse vraagontwikkeling is het con­
sumentengedrag. De kopers van hyacinten voor huisbroei zijn voor­
namelijk onder oudere mensen te vinden. (Berlijn waar de gemiddel-
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de leeftijd van de bewoners hoog is, is hiervoor een belangrijk 
afzetgebied). Hoewel de gemiddelde leeftijd van de Duitsers toe­
neemt, neemt de belangstelling voor de hyacint niet toe. Wellicht 
is de aankoopfrequentie niet door de leeftijd maar door de gene­
ratie bepaald. Het aanbod van het kant en klare produkt (de 
spruithyacint) zal hiervan mede de oorzaak zijn. Hier wordt echter 
de sterke concurrentie van andere bloemen gevoeld die gemakkelij­
ker verkrijgbaar en vervoerbaar zijn. 

2.3.3 Engeland 

Tot 1974 was dit de grootste afnemer, maar door de sterke 
vermindering van de export in 1973 en 1974 is de Engelse import 
kleiner geworden dan de Duise. De export bedroeg bijna 30 miljoen 
stuks in 1960, steeg tot bijna 37 miljoen stuks in 1968, waarna 
een voortdurende daling intrad. In 1974 werden nog 26 miljoen 
hyacintebollen naar»Engeland geëxporteerd. Hiervan is ca 75% be­
stemd voor de drbogverkoop. 

Grafiek 2.2 De export van hyacintebollen naar Engeland (excl. de 
kanaaleilanden) en de gemiddelde exportprijs ervan 
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Zie noot blz. 32. 
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