
Van onderbuik naar onderbouwing 

DaVinc3i slotconferentie 
19 februari 2015, Den Haag/Nootdorp 



 #davinc3i 





Korte introductie over het waarom, hoe en wat van DaVinc3i 

2 Inhoudelijke sessies (40 minuten): 

• Metromodel en andere vervoerswijzen 
• Businessmodellen in samenwerking 

Pauze (rond 15.15) 

2 Inhoudelijke sessies (40 minuten): 

• Hubs voor kwaliteitsgestuurde logistiek 
• ICT in logistiek: wat kun je er mee? 

Plenaire afsluiting: en nu verder! 

Borrel 

Programma 
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Herman de Boon, VGB 

Rens Buchwaldt, FloraHolland 

Erik de Vries, Greenport Logistics 

Waarom DaVinc3i? 



DaVinc3i: overzicht 
Prof. Jack van der Vorst & Robert Ossevoort 
Wageningen University 



Het sierteeltnetwerk 
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Hubs Transport Transport Productie Markten 



Impact ontwikkelingen op netwerk 
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Opkomst gecoordineerde handelsnetwerken 

Centraal Logistieke Hub Virtuele coordinatie 
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DaVinc3i doelen 
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2 1 3 

Versterken leidende positie van Nederlandse 
sierteeltcluster in virtueel, internationaal 

handelsnetwerk 

Logistiek ICT Businessmodellen 

Synchromodale 
strategieën 

Transparantie & 
ketenplatform Samenwerken 

Flexibele & 
vraaggestuurde 

concepten 

Hubnetwerken 



Proces 
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Strategisch 
Lange termijn / 

Sector  

Operationeel 
Dagelijkse praktijk 

bedrijf 

Tactisch 
Middellange termijn 

4 jaar 
PhD 

4 jaar 
PhD 

4 jaar 
post-
doc 

2 jaar 
post-
doc 

4 mnd 
Bachelor 

6 mnd 
Master 

6 mnd 
Master 

4 mnd 
Bachelor 

4 mnd 
Bachelor 

6 mnd 
Master 

4 mnd 
Master 

4 mnd 
Bachelor 
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“ 

” 

Trends – impact - benchmarks 
Retail E-tail Detail 

http://www.google.nl/url?sa=i&rct=j&q=retail+bloemenschap&source=images&cd=&cad=rja&docid=_5ZXrs5NYBMHZM&tbnid=RhESY3Kc-mTdiM:&ved=0CAUQjRw&url=http://www.bercomexretail.com/site/21/Combi%20Flora.html&ei=PvI3UrieEYLStQbs-IGADQ&bvm=bv.52164340,d.Yms&psig=AFQjCNH7u8-fPga0dbkB_QqxrAsDa5e5ug&ust=1379484585858072
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Consumenten kunnen kwekers 
direct vinden: door virtualisering 

verdwijnen schakels  
uit de keten! 

“ 

” 

Trends – impact - benchmarks 



Retail 
ketens 

Retail 
ketens 

Detail-
winkels 

Detail-
winkels 

Webshop 

Webshop 

 

12 Commerciële scenario’s 

17 

Flora 
provider 

Flora markt Flora 
provider 

Retail 
ketens 

Detail-
winkels 

Webshop 

Retail 
ketens 

Flora markt Detail-
winkels 

Fresh 
provider 

Kweker 

Kweker 

Kweker 

Kweker 

Kweker 

Kweker Webshop 

evolutie 

revolutie 

evolutie 

revolutie 

evolutie 

revolutie 

Consument 



Logistieke functies en activiteiten 
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Mogen meer 
dan eens 

voorkomen 

Verkoop aan 
consument 

Verkoop 

Value Added 
Logistics 

Verificatie 

Assemblage 

Aflevering 
bij LSP/klant 

Selecteren Sorteren 

Transport 

Oogsten 

Bundelen 

Kwaliteits-
controle 

Bufferen 

Kan bijv. ook 
export zijn 

Boeketteren 



Meer dan 60 studenten ingezet! 

19 

e-tail 

retail 

detail - 

2 

- 

6 1 

3 

12 3 

5 

bloemen planten 

5 4 19 

Algemeen 



Komen tot algemene inzichten … 
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Wetenschappelijke inzichten 
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Geleerde lessen voor de praktijk 

22 



• HET scenario: one size fits all 
bestaat niet! 
 

• Elk bedrijf bepaalt eigen toekomst,  
maar … gebruik onze inzichten! 



1. Neem actie! 

2. Denk vanuit markt - consument! 
3. Maak bedrijfsprocessen vraaggestuurd  

4. Ontwikkel gezamenlijk een Europees logistiek netwerk 

5. Deel (vooruitgeschoven) voorraad en transport (pooling) 
6. Creëer als sector een open informatieplatform  

7. Gebruik beschikbare data en wees pro-actief 

8. Responsieve ketens vereisen horizontale en verticale 
samenwerking 

Hoofdconclusies na vier jaar onderzoek 
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Overzicht bevindingen 
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DaVinc3i doelen 
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2 1 3 

Versterken leidende positie van Nederlandse 
sierteeltcluster in virtueel, internationaal 

handelsnetwerk 

Logistiek ICT Businessmodellen 

Synchromodale 
strategieën 

Transparantie & 
ketenplatform Samenwerken 

Flexibele & 
vraaggestuurde 

concepten 

Hubnetwerken 



Denk in waarde, niet in kosten! 

Eindklant? 
 

► diensten! 
 

► producten! 
 

► etc. 
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Creëer businessmodel samen met ketenpartners 
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Samenwerken? Vertrouwen & toewijding!
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Samen een logistiek netwerk! 
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72 

62 

80 

Kosten Tijd CO2



Multi-modaal metromodel netwerk 
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Minder kosten met uniforme bloemenkar! 
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100 
90 84 91 

83 77 

Operationeel kostenvoordeel 

€ 21/omloop 

€ 23 mln 

Terug verdienen? 0 – 5 
jaar 



• Interview met Leo van Holstein, Holstein Flowers

Van aanbodgedreven naar vraaggestuurd

34



Logistieke 
intelligentie 

Logistieke 
connectiviteit 

Real-time virtualisering 

Randvoorwaarden 

Standaarden 
Eigenaarschap 
Betrouwbaarheid 
Security 
Bederfelijkheid 



... van onderbuik naar onderbouwing! 

De moraal... 
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37 

KEEP 
CALM 

AND 

DON’T CARRY 
ON 

KEEP 
CALM 

AND 

OFF TO 
YOUR 

SESSIONS 



A1 Metromodel en andere vervoerswijzen 

A2 Businessmodellen in samenwerking 

-- pauze -- 

B1 Hubs voor kwaliteitsgestuurde logistiek 

B2 ICT in logistiek: wat kun je er mee? 

4 Inhoudelijke sessies 

38 
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