Hoveniersbedrijf
Tuin Totaal

Tuin Totaal doet het -
allemaal |




Wie ben ik?

Hallo wij zijn Juul en Sjuul

Onze woonplaatsen zijn Baarlo en Sevenum.

Allebei 14 jaar.

Onze hobby's zijn voetballen en vissen.

Wij hebben interesse om later een hoveniersbedrijf op te stichten.

Nou het is eigenlijk vrij makkelijk gedaan we wouden allebei iets met de handen
en met de groen wat gaan doen.

f_:Di—t ben ilb



product

Ons product is:
Het aanleg van de tuin.

Wij doen meer het grotere werk.
Bijvoorbeeld: de Floriade.

Waarom grotere dingen dan kleinere:
Daar zijn wij meer gespecialiseerd in.




plaats

Plaats: Baarlo

In Baarlo huren we dan een loods.
Daar in die loods gaan we te werk hoe we het aanpakken.

Daarin hebben we ook een grote opslagruimte voor alle materialen die we hebben
gekocht.

En die kunnen we daar dan in zetten.




publiek

» Wij werken op particulier maar ook op grote projecten.
« Wij zijn wel meer gespecialiseerd op grote projecten.

e Zoals: de Floriade




promotie

Promotie: onze promotie gaan we doen met kranten en vak bladen.
Waarom kranten en vak bladen:

Omdat er 77% mensen de krant hebben en dat er heel veel in de krant en vak
bladen worden gekeken.




prijs

€25,00,- per uur

Waarom zo duur: omdat we op grote termijnen werken
Je moet veel en grote machines hebben en die kosten veel geld




Marktanalyse

In Baarlo is er een hoveniersbedrijf er nog.

Met dat hoveniers bedrijf gaat het de afgelopen tijd niet zo goed dus dat is een
voordeel voor ons dan.

Dan kunnen wij laten zien dat wij beter zijn dan hun




SWOT analyse

« 1 Strenght (kracht)

« 2 Weakness (zwakte)

« 3 Oppertunity (mogelijkheid)
* 4 Treat (bedreiging)

« 1: onze kracht is dat we zelf opgewekte biologische planten

hebben.

« 2:onze zwakte is dat er nog een hoveniersbedrijf zit in
Baarlo.

« 3: onze mogelijkheid is dat je planten bij ons los aan huis
kan kopen.

* 4. onze bedreiging is dat we duurder zijn dan de andere in
Baarlo.



Opstartkosten

We hebben een schema gemaakt en daar staat op alle opstartkosten die we
maken als we met het bedrijf gaan beginnen.

Daarachter hebben we de aankoopprijs erbij gezet
En daarachter hebben we de afschrijvingstermijn erbij gezet.




Financiering

« Wij gaan financieel lenen van de bank.

» We hebben uitgeteld en we kwamen op een bedrag
« van: 124.000 euro als start.

! L e el s R B
& _:?}_ 15073274 30 12135
@ od 549630000 34 9280
pi| 384741000 34 5498




Afschrijvingen

Op de poster kunt u zien wat we allemaal moeten hebben voor een
hoveniersbedrijf te kunnen oprichten.

Daarvoor hebben we rond de 124.00 geleend bij de bank.
Daarachter ziet u 1 ot en met 20 jaar staan.

Zo kunnen we steeds wat geld wat we per jaar moeten bewaren terug geven aan
de bank wat we hebben geleend.




Inkoopkosten

Wij verdienen dan 20 euro per uur.

Als je op de poster kijkt dan zie je dat we steeds een beetje geld moeten weg
leggen voor de huur die we hebben.

We maken best wel duur maar dan hebben we nog geld over in plaats van dat we
alles geven aan de bank.

Inkoopkosten 2,20
Verkoopprijs 6,50
Brutowinst marge 64,1%
Personeelskosten

Produktie minuten 3
(verig minuten 2
Gemiddeld vurloon 17.50

Totale personeelskosten 1,46

2o




Operationele

act

Geld
124.00,-

Pass

Lening

Huur

Uit
Belasting
Energie
Onderhoud
Afschrijving
Loonkosten

In

Uren x prijs = inkomsten




Nettowinst berekeningen

Hoeveel gaan we verdien per maand en jaar.

Onze prijs is 20 euro per uur.
We werken max. 8 uur per dag.
We hebben 6 studenten en wij.
20 x 8 = 160 euro

8 x 160 = 1280 euro per dag
1280 x 30 = 38,400 per maand
Als er werk is.
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