
Straks, in het quotumloze tĳ dperk, 
speelt een goed vakmanschap op het 

gebied van ruwvoerwinning een sleu-
telrol in de ontwikkeling van bedrĳ ven. 
‘Het wordt een interessante periode’, 
verwacht sectormanager veehouderĳ  
Marĳ n Dekkers van Rabobank. ‘Het on-
derscheidend vermogen van vakman-
schap en  ondernemerschap neemt toe. 
Bedrĳ ven die in staat zĳ n om meer ruw-
voer te winnen van hun eigen land heb-
ben vaak een hoger saldo en hiermee 
meer fi nanciële ruimte. Zĳ  kunnen dus 
meer betalen voor de aankoop van grond 
of voor verbouwingen, of de ontwikke-
ling van het bedrĳ f onder betere voor-
waarden fi nancieren.’

Snĳ mais twee keer zo duur
Hoewel de aankoop van land met de hui-
dige hoge grondprĳ zen niet wordt terug-
verdiend met alleen de ruwvoerwinning 
en extra mestafzet, is een hogere grasop-
brengst juist bĳ  hogere grondprĳ zen be-
langrĳ k. ‘In het verleden konden vee-
houders een lagere ruwvoeropbrengst 
van eigen land nog wel compenseren 
door het aankopen van goedkoop voer, 
zonder dat je een grote achterstand op-
liep in de voerkosten’, vertelt Dekkers. 
‘Maar de prĳ s van ruwvoer is nu veel ho-
ger. Snĳ mais is in een paar jaar bĳ na 
twee keer zo duur geworden. Daarom is 
het meer dan ooit belangrĳ k dat veehou-
ders een hoge ruwvoeropbrengst weten 
te realiseren.’

Rabobank-sectormanager Marĳ n Dekkers: 
‘Vakmanschap veehouder steeds belangrĳ ker’

Meer gras, meer 
fi nanciële ruimte 
Zo veel mogelĳ k ruwvoer van eigen land halen is ook bĳ  de 

aanvraag van een fi nanciering van belang. Betere technische 

resultaten betekenen meer ontwikkelingsruimte voor het bedrĳ f. 

De voerkosten spelen daarbĳ  een belangrĳ ke rol.

Het is voor de bank daarmee ook weer 
belangrĳ ker geworden om het individu-
ele vakmanschap te wegen bĳ  het beoor-
delen van fi nancieringsaanvragen. Als de 
technische resultaten goed zĳ n, is het 
gemakkelĳ ker om een fi nanciering te 
verstrekken. De voerkosten spelen een 
belangrĳ ke rol in het beoordelen van dit 
vakmanschap. ‘Deze voerkosten zetten 
we af tegen een landelĳ k gemiddelde, 
maar je kĳ kt ook naar de intensiteit van 
het bedrĳ f’, zegt Dekkers. ‘Cĳ fers zĳ n 
het vertrekpunt, maar het is geen kille 
rekenexercitie. Het gaat veel meer om de 
interpretatie van de cĳ fers en de combi-
natie van intensiteit en ruwvoerop-
brengst. De uitdaging is om zo goedkoop 
mogelĳ k grond aan het bedrĳ f te binden, 
met een zo hoog mogelĳ ke ruwvoerop-
brengst van die grond.’

Onderscheid met weidegang
Een veehouder met een intensief bedrĳ f, 
die een hoge drogestofopbrengst weet te 
behalen in combinatie met weidegang, 
toont bĳ voorbeeld veel vakmanschap. 
Bedrĳ ven kunnen zich hiermee extra on-
derscheiden. Rabobank signaleert dat 
nog niet iedere veehouder zĳ n voereffi ci-
entie  goed in beeld heeft. Deelname aan 
initiatieven als de KringloopWĳ zer is be-
langrĳ k en kan daarbĳ  helpen. Daarin 
komen veel aspecten van het vakman-
schap tot uitdrukking. ‘Er zĳ n veel ini-
tiatieven die graslandkennis verder sti-
muleren, zoals “Amazing grazing” en 
“De Weideman”. Dit juichen wĳ  vanuit 
Rabobank toe. Melkveehouders vergro-
ten hiermee niet alleen hun vakman-
schap, maar ook de groeimogelĳ kheden 
voor hun bedrĳ f.’ l

Marĳ n Dekkers: ‘De uitdaging is om zo 
goedkoop mogelĳ k grond aan het bedrĳ f te 
binden, met een zo hoog mogelĳ ke 
ruwvoeropbrengst van die grond‘

20 V E E T E E L T G R A S E X T R A

G E S P O N S O R D  A R T I K E L

In samenwerking met Rabobank beschrĳ ft Veeteelt 
dat goede technische resultaten, zoals lage voerkos-
ten, bepalend zĳ n bĳ  de fi nancieringsaanvraag.

E C O N O M I E

VX14GRAS_Rabobank.indd   43 04-09-14   15:46




