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Informatie bijeenkomst  

WELKOM 

 

15-2-2013 FloraXL 1 

Agenda 

Markt ontwikkelingen 

FloraXL idee 

De pilot 

Wat is er bereikt 

Hoe werkt het systeem 

Wat zijn de praktijk ervaringen 

Collectief doorzetten?! 

Borrel 
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Markt ontwikkelingen 

 Internet Trends 

 

Sierteelt ontwikkelingen 
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Internet ontwikkeling 
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Internet ontwikkeling 
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Ontwikkelingen internet gebruik 2007-2012 
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E-commerce NL in miljoenen euro’s  
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2001: €500 miljoen 

2008: €5 miljard 

2012: €10 miljard 

2015: €13 miljard 

Ontwikkelingen Nederlandse groothandel 

Verandert inkoop gedrag 

 

Specialisatie en vermindering 
groothandelsbedrijven 

 

Verandering van afzetkanalen  
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Verandert inkoopgedrag 

Door de hele keten 

 

Van aanbod gestuurd (bijv. klok) 

Naar vraag gestuurd (bemiddelen) 
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Verandert inkoopgedrag 

 

 

 

 

 

 

Verder in de keten, transparant (door 
webshops, KOA en directe lijnen) 
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Nederlandse groothandel trends 
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Aantal exporterende groothandelaren in 2005  

Aantal exporterende groothandelaren in 2011  

Gemiddeld 5,1% 
minder exporterende 
groothandelaren elk 
jaar 

Meer omzet met 
minder bedrijven! 

Verandering in afzetkanalen 
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Groei van 12,5% 
naar 14,4% 
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Andere type bloemenwinkel 
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Idee FloraXL is geboren  

 Collectief verkoopsysteem 
 

 Voor artikelen die de bloemist niet 
direct kan kopen bij haar 
leverancier (lijnrijders) 
 

 One-stop-Shop, met logistieke 
afhandeling 
 

 Collectief systeem maar individueel 
assortiment te bepalen!  
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FloraXL pilot 

6 lijnrijders 

2 leveranciers 

1 software leverancier 

Ondersteuning 

 

Mogelijk gemaakt door:  
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Leverancier ? Klant 

Deelnemer, u dus 

FloraXL 

f
a
c
t
u
u
r 

A
F
L
B 

P
r
o
d
u
c
t 

Controle 

OF 

Bestelling 

Software pakket 
ondernemer 
Bijvoorbeeld: 
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Wat hebben we samen bereikt: 

 Pakkende naam 

 Lopend online catalogus en verkoopsysteem 

 Klantervaring met online bestellen 

 Ervaring met verkopen van hardware 

 Ervaring met leveranciers hardware 

 Ervaring in de samenwerking 

 Ervaring in de eigen (on)mogelijkheden 
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Ervaring Deelnemers 

Het woord is aan Nel van Egmond  
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Hoe verder? 

Formeren van een groep 

 

Spelregels afsluiten 

 

 Investeringsbudget bepalen 

 

Testen uitproberen en uitbouwen 
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Discussie & vragen 
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FloraXL, het collectieve systeem voor individuele bedrijven!  
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Mogelijke scenario’s 

Geen groep geïnteresseerde 

 

Groep geïnteresseerde  

Afspraken over financiën  

Spelregels 

Vervolgstappen 

 

 

15-2-2013 FloraXL 21 

Borrel 

FloraXL 22 
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