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Woord vooraf

Begin 1971 verscheen, ter gelegenheid van het 25-jarig
bestaan van de afdeling Tuinbouw van het LEI, de bundel
"Tuinbouw-economische notities™. Thans, nu de afdeling Tuinbouw
40 jaar functioneert, verschijnt "Tuinbouw-economische notities
nr. 2", Beide publikaties hebben gemeen dat ze bestaan uit een
aantal beschouwingen waarvan de meeste al eerder, en wel in de
vakpers, zijn verschenen, en uit hoofde daarvan gericht zijn op
een breed lezerspubliek.

Grote verschillen bestaan er in de keuze van de behandelde
problematiek; in 1971 was deze vooral gewas- en bedrijfstak-
gericht, in deze bundel ligt het accent meer op een benadering
naar probleemgebied.

Beide bundels geven een indruk (en nlet meer dan dat) van de
publicistigche activiteit van de medewerkers van de afdeling
Tuinbouw als afgeleide van hun onderzoektaak.

De directeur,

Den Haag, november 1985



DE NEDERLANDSE SIERTEELT 1970-1985
W.G. de Haan

Inleiding

In de periode 1970-1985 hebben de teelt en afzet van sier-
teeltgewassen in Mederland een sterke ontwikkeling doorgemaakt.
Enerzijds kan deze worden gezien als een gevolg van de opheffing
van teeltbeperkende maatregelen die in de loop van de jaren '60
werd gerealiseerd, anderzijds en vooral als gevolg van marktver-
groting. Deze laatste kan ten dele, en niet verder dan omstreeks
1980, worden toegeschreven aan toenemende welvaart, met name in
de E.E.G., waardoor bij steeds grotere bevolkingsgroepen het ge-
bruik van sierteeltprodukten ingang vond. Daarnaast echter is er
sprake geweest van verdringing van concurrenten op de afzetmark-
ten voor het Nederlandse produkt en het ontsluiten van nieuwe
markten,

De siergewassensector in Nederland kan worden onderverdeeld
in bloembollenteelt, boomkwekerij en bloemisterij (snijbloemen en
potplanten). De ontwikkelingen in deze subsectoren in de be-
schouwde periode zijn nogal uiteenlopend geweest. In het nu vol-
gende zullen deze verschillen worden aangeduid, en van enig com-
mentaar worden voorzien, dat eem (gedeeltelijke) verklaring kan
bieden voor de geconstateerde verschillen.

De bloembollen

In de beschouwde periode steeg het areaal bloembollen met
19% (van 12229 tot 14558 ha) en daalde het aantal bedrijven waar
deze gewassen werden geteeld wet ruim de helft (van 8968 tot
4161), De schaalvergroting bij de produktie, die zich a2l voor
1970 duidelijk had gemanifesteerd, zette zich krachtig door. In
alle grootteklassen beneden 3 ha daalde het aantal bedrijven, het
aantal met 3-5 ha bleef nagenoceg gelijk, en dat met meer dan 5 ha
bloembollen nam sterk toe (van 400 tot 856). Opvallend daarbij is
dat zich geen verdere specialisatie heeft voorgedaan. Het percen-
tage op bloembollenteelt gespecialiseerde bedrijven bleef in de
afgelopen 10 jaar staan op ongeveer 55%, terwijl op deze bedrij-
ven rond BOX van het areaal werd aangetroffen.

De geconstateerde toename van het bloembollenareaal komt
vooral voor rekening van de lelieteelt, die sinds 1965 een prak-
tisch ononderbroken groei heeft doorgemaakt. Hier is sprake ge-
weest van een belangrijke doorbraak, doordat, als gevolg van de
ontwikkeling van een anieuw en veelgzijdig sortiment, de bloemiste-
rij de lelie heeft "ontdekt", Het is te verwachten dat de lelie-
teelt nog wel verder terrein zal winnen.



Bij de andere bloembolgewassen zijn de ontwikkelingen veel
minder spectaculair. Alleen de tulpenteelt vertoonde een flinke
uitbreiding, waarbij de vroegere "magische" grens van 6000 ha
werd gepasseerd. Waarschijnlijk is dit vooral het gevolg van de
toetreding van Engeland en Denemarken tot de E.E.G., waardoor de
tulpenteelt in die landen onder sterkere druk van de Nederlandse
concurrentie is komen te staan. Opvallend is dat er weinig veran-
deringen zijn opgetreden in de arealen van hyacinten, narcissen
en gladiolen; ook de fysieke opbrengsten bij deze bolgewassen
vertoonden niet veel ontwikkeling. Alleen bij tulpen namen deze
toe onder invloed van het stijgende aandeel van de Darwin-hybri-
den in de jaren '70, welk aandeel sindsdien echter weer wat is
teruggelopen,

In de afzet van bloembollen wordt doorgaans sterk de nadruk
gelegd op de export, hoewel het bimmenland, hoofdzakelijk via de
teelt van bolbloemen, de grootste afnemer is.

De export van bloembollen bereikte in 1984 een waarde van
ruim £ B70 miljoen, terwijl in 1985 de grens van f 900 miljoen
zal worden overschreden. Gemeten in reéle waarden ten opzichte
van 1970 betekent dit echter een teruggang van 6%, Het geéxpor-
teerde kwantum bedroeg in 1984 ruim 140.000 ton, hetgeen een
stijging betekent ten opzichte van 1970 van 341,

Over de afzet van bloembollen naar het binnenland kan een
indicatie worden verkregen uit de aanvoeren van bolbloemen op de
Nederlandse bloemenveilingen: (Tabel 1)}.

Tabel 1 Aanvoeren 1970-1984 van bolbloemen op Nederlandse bloe-
menveilingen

(in 1000 stuks)

1984

‘ -—-= x 100 verhouding 84/70

1970 1984 1970 bollenareaal
gladicol (gr.bl.) 44973 82511 183 85
iris 96691 221611 229 147
taklelie 10051 176324 1754 700
narcis 130398 227247 174 109
tulp 2949%4 620939 210 112

Sinds 1970 zijn de veilingaanvoeren van bovenstaande bol-
bloemen sterk {spectaculair: lelies) toegenomen. Het produktie-
aresal van de desbetreffende bollenteelt (de leverancier van het
uitgangsmateriaal) nam evenwel in veel minder sterke mate toe.



Gezien de geringe ontwikkeling in de fysieke opbrengsten per ha
moet dit erop duiden dat een relatief groter deel van de bloem-
bollenoogst in het binnenland moet zijn afgezet ten behoeve van
de produktie van bolbloemen.l

Deze toegenomen produktie van bolbloemen werd voor een be-
langrijk deel geéxporteerd, en dit betekende een handicap voor de
exporteur van bloembollen, die zijn broeierijafzet zag bedreigd.
Als antwoord hierop had men bij de export van bloembollen meer
het accent kunnen leggen op de zogenaamde droogverkoop, die dus
gericht is op het gebruik van bloembollen als perk- en tuinbe-
planting. Dit is echter slechts in beperkte mate het geval ge-
weest. In het seizoen 1971/72 was 46,2% van de exportwaarde be-
stemd voor de droogverkoop, in het seizoen 1983/84 niet meer dan
51,4% (in 1981/82 55,5%). In landen met een traditioneel grote
broeierijafzet, zoals West-Duitsland en Zweden, is de totale bol-
lenafzet dan ook teruggelopen.

De export van bloembollen was en is in hoofdzaak op E.E.G.-
landen gericht; zowel in 1970 als in 1984 was dit voor 63% van
het exportvolume het geval. Itali€ en Frankrijk hebben zich daar~
bij sterke groeiers getoond. Buiten de E.E.G. wordt ruim een der-
de deel van de export afgezet, verdeeld over een groot aantal
landen. De export naar de U.5.A. is recentelijk sterk toegenomen,
na jarenlang op hetzelfde niveau te hebben gestaan. De gunstige
dollar/gulden verhouding zal hier zonder twijfel op van invlped
zijn (geweest). Of dit zal leiden tot een doorbraak op de Ameri-
kaanse markt dient te worden afgewacht.

De boomkwekerij

Ia de periode 1970-1984 nanm het areaal boomkwekerijgewassen
(exclusief vaste planten) toe met 69% (van 3594 tot 6065 ha), Het
areaal rozestruiken liep daarbij terug, in alle andere categorie-
en trad uwitbreiding op, het snelst bij bos- en haagplantsocen,

{+ 153%), Opvallend is dat, vooral sinds 1981, de arealen met ty-
pische siergewassen wat zijn teruggevallen, wat kan duiden op een
verminderde kKoopkracht bij particulieren. Het aantal bedrijven
met boomkwekerijgewassen nam tot 1981 toe met 28% (tot 3740) doch
daalde sindsdien weer enigszins. Het kleinschalige karakter van
de boomkwekerij bleef daarbij geheel in stand; alleen het aantal
bedrijven met minder dan 1/4 ha verminderde, in alle andere
grootteklassen nam het toe. Van de bedrijven is 72% gespeciali-
seerd, met 87% van het totale areaal.

1) Deze gedachtengang lijkt in strijd te zijn met het feit dat
de geconstateerde groei van het areaal van 19% gepaard is ge-
gaan met een groei in het exportvolume van 34%Z., Binnen het
bestek van deze beschouwing kan hierop niet verder worden in-
gegaan,



Hoewel daar geen gegevens over bestaan moet het waarschijn-
lijk worden geacht dat het opbrengstniveau bij boomkwekerijgewas-
gsen niet of nauwelijks is toegenomen. De belangrijkste teelttech—
nische verandering die zich heeft voorgedaan is de teelt in
(doorgaans plastic) containers. Deze is weliswaar arbeidsinten-
siever dan de teelt in de volle grond, doch heeft als voordeel
dat niet behoeft te worden gerooid, terwijl bovendien de afzet in
beginsel het gehele jaar kan plaatsvinden.

Wat betreft de afzet zijn alleen vergelijkende cijfers met
betrekking tot de exportwaarde beschikbaar. De exportomzet is in
de periode vanaf 1970 meer dan vervijfvoudigd, tot f 300 miljoen,
hetgeen een reéle waardetoename (ten opzichte van 1970) betekent
van 53%.

Bijna 807% van de exportwaarde wordt verkregen in de E.E.G.-
landen; in 1970 bedroeg dit percentage nog 72. West-Duitsland is
veruit de grootste afnemer, gevolgd door Engeland, dat op zijn
beurt (en op grote afstand) wordt gevolgd door Frankrijk. Buiten
de E.E.G., zijn de U,S5.A. en Canada relatief belangrijke markten
(in 1984 5%) met een stijgend aandeel, terwijl Zweden (4%} al
enkele jaren een dalende lijn vertoont.

Cver de structuur van de export zijn weinig gegevens be-
schikbaar. Wel kan worden gesteld dat de Nederlandse export over-—
wegend aanvullend van karakter is, gezien het feit dat "het bui-
tenland", en met name de landen waarnaar Nederland exporteert,
zelf over grote arealen beschikt. Ondoorzichtigheid kenmerkt de
boomkwekerijafzet. Het "wvak" schijnt zich er wel bij te bevinden;
er is weinig of geen samenwerking te bespeuren, noch bij de pro-
duktie, noch bij de afzet. Het aantal exporteurs nam in de perio-
de vanaf 1970 toe van 471 tot bijna 900,

Wat wel nieuw is, is de afzet van boomkwekerijprodukten via
de bemiddelingsbureaus van de Nederlandse bloemenveilingen. Deze
vertoonde gedurende de laatste jaren een snelle groei, en bereik-
te in 1983 een waarde van ruim f 22 miljoen, voornamelijk geba-
seerd op produkten geteeld in containers. In boomkwekerijkringen
wordt niet altijd even positief gedacht over deze ontwikkeling,
en erkend moet worden dat het 'veilingkanaal' niet voor alle
boomkwekerijprodukten geschikt zal zijn. Desondanks moet het niet
uitgesloten worden geacht dat de afzet via de veiling van veel
betekenis kan worden voor bepaalde produkten, waarbij vooral kan
worden gedacht aan specifieke sierheesters die in dezelfde afzet-
kanalen als bloemisterijgewassen kunnen worden gebracht. Dit kan
ook leiden tot meer specialisatie op de producentenbedrijven.

Vooralasnog kan de boomkwekerij worden getypeerd als een sec-
tor waar, zowel wat betreft de produktie als de afzet, het am-
bachtelijke element nog sterk overheerst, en die nog niet toe 1is
aan een herstructurering naar het voorbeeld van bijvoorbeeld de
glasteelten. De ontwikkeling als geheel van deze sector, zowel
naar areaal, aantal bedrijven en export, scoort echter positiever

1o



dan bij bloembollen waar zich een sterkere schaalvergroting heeft
voorgedaan,

De bloemisterij

Veruit de belangrijkste ontwikkeling binnen de Nederlandse
sierteelt heeft de sector van de bloemisterij te zien gegeven,
zowel bij snijbloemen als bij potplanten. Het totale areaal bloe-
misterijgewassen onder glas nam in de periode 1970-1984 toe met
151% (van 1634 tot 4109 ha). Het aantal bedrijven met bloemiste-
rijgewassen onder glas nam tot 1975 nog toe van 7100 tot ruim
8300, doch nam nadien geleidelijk af tot 7600. De sterkste groei
valt bij de potplantenteelt te zien (van 194 naar 620 ha), doch
ook bij de snijbloemen deden zich indrukwekkende ontwikkelingen
voor, bijvoorbeeld bij de teelt van trosanjers, gerbera's, lelies
en orchideeén. Daarnaast is ook de teelt van bloemisterijgewassen
in de open grond, en met name van snijbloemen, in de laatste ja-
ren van veel betekenis geworden. Het gemengde boeket van buiten
geteelde zomerbloemen is in snelle opmars.

De omzetten van de bloemenveilingen (inclusief de bemidde-—
lingsbureaus) stegen in de periode vanaf 1970 met niet minder dan
580% (tot ruim f 3 miljard), in reéle cijfers met 180%, Hierbij
dient te worden bedacht dat een deel van de potplantenomzet zich
buiten de veilingen om voltrekt.

Het merendeel van de bloemisterijproduktie wordt geéxpor-
teerd, in 1984 voor bijma £ 3,2 miljard; de exportomzet van snij-
bloemen nam toe vanaf 1970, qua volume met 440%, in reéle waarde
met 183%, bij planten (potplanten en jong materiaal) werd een vo—
lumegroei van 1200% bereikt en een reéle waardetoename van 650%.
Spectaculair is de exportontwikkeling geweest naar landen als
Engeland en Frankrijk, terwijl - recentelijk - ook verafgelegen
markten (U,S.A., Canada, Golfstaten) zich tot snelle groeiers
bleken te ontwikkelen, ondanks het feit dat deze via luchttrans-
port moeten worden bevoorraad.

Deze expansie is mogelijk geweest door de specifieke produk-
tie- en afzetstructuur voor bloemisterijprodukten zoals die in
Nederland bestaat, en die het gevolg is van de werking van het
veilingsysteem, Dit namelijk heeft de producenten verlost van de
noodzaak zelf een afzet voor hun produktie te zoeken, als gevolg
waarvan een ver doorgevoerde specialisatie bij de produktie kon
worden doorgevoerd. Anderzijds leidde dit ertoe dat op een be-
perkt aantal (veil)punten iedere dag opnieuw de produktie in al
zijn verscheidenheid wordt geconcentreerd, wat de handel de gele-
genheid geeft zich optimaal en snel te bevoorraden. Ook moet wor-
den gewezen op de alertheid van dit handelsapparaat dat in staat
blijkt snel en betrouwbaar te kunnen werken. Tenslotte moeten
worden gencemd de sterk verbeterde verzorging van de produktie,
de hoog opgevoerde service van de veilingen, zowel aan producent
als handelaar, de specifieke verpakkingen, en niet te vergeten
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de toename van de budgetten voor verkoopbevorderende activitei-
ten.

Voor een deel heeft de Nederlandse expansie geleid tot het
wegdrukken van de buitenlandse concurrentie; in landen als Enge-
land en Frankrijk is nauwelijks nog sprake van uitbreiding van
het bloemisterijareaal, in West-Duitsland loopt het zelfs wat te—
rug. De structuur van produktie en verhandeling verschilt er dui-
delijk van die in Nederland: daar veelal bedrijven waar een ver-
scheidenheid aan produkten wordt geteeld afgestemd op de eisen
van de eigen afzet, hier zeer overwegend sterk gespecialiseerde
produktiebedrijven zonder afzetfunctie, welke laatste immers (via
de veilingen) door een eveneens gespecialiseerd afzetapparaat is
overgenomen.

Het produktievolume van de belangrijkste snijbloemen is
sinds 1970 toegenomen met 165%, daarnaast is een nog veel sterke-
re uitbreiding opgetreden bij "kleinere" gewassen en niet te ver-—
geten bij) de opengrondsbloemen. Talrijke nieuwe cultuurvariétei-
ten zijn daarbij geintroduceerd; hetzelfde geldt voor de potplan-
tenteelt. De vergaande specialisatie heeft bovendien geleid tot
belangrijke rationalisatie bij de produktie, niet in het minat
ook bij potplanten, hetgeen heeft geleid tot het in de hand hou-—
den van de produktiekosten.

In dit "geweld" zijn de bolbloemen relatief wat achtergebleven
(zie ook tabel 1}, met uitzondering van de lelies. Dit kan onder
andere worden toegeschreven aan het seizoenmatige karakter van de
bolbloementeelt {met uwitzondering van lelies}, doch wellicht ook
aan de beperkte houdbaarheid van bolbloemen (wederom met uitzon-
dering van lelies!). Desondanks kan de bolbloem (en vooral de
tulp) door zijn populariteit in landen als Frankrijk en de

U.8.A. als "trekpaard" fungeren bij het openbreken van de markt.
Een betere houdbaarheid zou de positie van de bolbloemen evenwel
kunnen versterken.

Enkele slotopmerkingen

De geconstateerde verschillen tussen de drie subsectoren in
de sierteelt zijn opvallend. De bloembollenteelt is in groei dui-
delijk achtergebleven bij de boomkwekerij, terwijl de bloemiste-
rij in het gehele sierteeltgebeuren een overheersende rol heeft
gespeeld (en vooralsnog zal blijven spelen). De sterke speciali-
gatie, zowel bij de produktie als de afzet heeft de bloemisterij
veel voordeel opgeleverd. Daarbij kan echter niet worden vergeten
dat de bloemisterijafzet voor het overgrote deel is gericht op
"de juffrouw", een eufemistische aanduiding voor een zeer gevari-
eerd publiek van eindverbruikers. Bij de bloembollen en boomkwe-—
kerijafzet is dit in mindere mate het geval; afzet als halfpro-
dukt aan professionele gebruikers komt hier eveneens voor {jonge
vruchtbomen, broeibollen), terwijl in de boomkwekerij ook veel
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wordt afgenomen door “grootgroenvoorzieners", die alle hun speci-
fieke markt kennen,

Geconstateerd werd dat in de bloemisterij het aandeel van de
bolbloemen relatief is verminderd, doch dat dit anderzijds niet
heeft geleid tot een sterke uitbreiding van de droogverkoop van
bloembollen. Een mogelijke verklaring kan liggen in het feit dat
de waardering voor bloembollen als tuinbeplanting vooral te vin-
den is bij een betrekkelijk kleine groep tuinbezitters, en dat
velen de voorkeur geven aan concurrerende produkten. Perkplanten
zijn hiervan een voorbeeld; ze komen in steeds bredere en vroe-
gere sortimenten op de markt, verheugen zich in een langere
levensduur, en zijn dan ook, gezien deze levensduur, relatief
goedkoper.

Concluderend kan worden gesteld dat de verschillen in ont-
wikkeling van de verschillende sectoren in de sierteelt verband
houden met de verschillende markten waarop moet worden afgezet.
Voor zover op dezelfde markten wordt geopereerd heeft de bloem—
bollensector terrein verloren aan de bloemisterij, waarbij het
beperkter gebruikskader van bloembollen en bolbloemen een rol kan
hebben gespeeld.

13



VOLLEGRONDSGROENTETEELT WORDT ZELFSTANDIGE BEDRIJFSTAK 1)
J.8. Buurma

Vanouds staat de vollegrondsgroenteteelt bekend als een ge—
mengde bedrijfstak. Naast gespecialiseerde vollegrondsgroentete-
lers zijn er vele landbouwers en glastuinders die vollegronds-
groenten telen. Deze wetenschap bezorgt de gespecialiseerde vol-
legrondsgroentetelers nog steeds angstbeelden: Hoe reageren de
melkveehouders op de superheffing? Hoe reageren de glastuinders
op de gasprijzen? etec, Uit LEI-onderzoek blijkt, dat de toekomst
niet te pessimistisch ingezien moet worden. Door mechanisatie en
rationglisatie is de concurrentiepositie van de gespecialiseerde
vollegrondsgroentebedrijven versterkt. Onderstaand artikel geeft
een samenvatting van het betreffende onderzoek.

- Aantallen bedrijven

De bedrijven met vollegrondsgroenteteelt vormen een bont ge—
zelschap. Naast de gespecialiseerde vollegrondsgroentebedrijven
zijn er enerzijds glastuinbouwbedrijven en anderzijds akkerbouw-
bedrijven met vollegrondsgroente. Tussen deze uitersten komen nog
allerlei overgangsvormen voor. Voortbordurend op dit patroon wor-
den in dit artikel zeven bedrijfstypen onderscheiden:

glastuinbouwbedrijven;
glastuinbouw/vollegrondsgroentebedrijven;
vollegrondsgroentebedri jven;
vollegrondsgroente/akkerbouwbedrijven;

. akkerbouwbedrijven;
akkerbouw/veehouderijbedrijven;
veehouderijbedrijven.

-

~N Oy WA PN

Tabel 1 geeft het verloop van de aantallen bedrijven met
vollegrondsgroente per bedrijfstype. Over de periode 1975-1983 is
het aantal bedrijven met vollegrondsgroente gedaald van 23,105
naar 18.266; een daling van ruim 20%.

De daling van het aantal bedrijven met vollegrondsgroente
komt grotendeels voor rekening van de glastuinbouwbedrijven en de
veehouderijbedrijven. Het aantal gespecialiseerde vollegronds-
groentebedrijven is nagenoeg stabiel, terwijl het gantal akker-
bouwbedrijven met vollegrondsgroente toeneemt.

1) Geplaatst in "Groenten en Fruit", 5 april 1985
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Tabel 1 Aantallen bedrijven met vollegrondsgroente
Glas- Glas/ Vollegr. V,gr.gr./ Akker- Akker=~ Veeh. Totaal
tuin- v.gr. groente akkerb., bouw bouw/ be-
bouw- gr., bedrij- bedrij- bedr. veeh. drij-
bedr. bedr. ven ven bedr. ven

1975  4.257 847  3.717 1.200 3.896 1,270 2.581 23,105
1979 3.070 655 3.494 1.308 4,383 995 2.010 19.873
1983 2.565 622 3.579 1.078 4.820 783 1.546 18.266

Uit bovenstaande kan geconcludeerd worden dat binnen de vol-
legrondsgroenteteelt de sterkste posities ingenomen worden door
de akkerbouwbedrijven en de gespecialiseerde vollegrondsgroente-
bedrijven,

- Produktie-omvang

Het is duidelijk dat de vollegrondsgroenteteelt op een ak-
kerbouwbedrijf meestal een bijzaak is en op een gespecialiseerd
vollegrondsgroentebedrijf een hoofdzaak. De ontwikkeling van de
aantallen bedrijven per bedrijfstype zegt daarom weinig over de
produktie-omvang van de vollegrondsgroenteteelt op de verschil-
lende bedrijfstypen.

Om inzicht in de produktie-omvang te krijgen, is de volle-
grondsgroenteteelt op de verschillende bedrijfstypen uitgedrukt
in standaardbedrijfseenheden {afgekort: sbe), De sbe is een maat
voor de netto-toegevoegde waarde (beloning voor grond, arbeid en
kapitaal) die onder normale omstandigheden met een teelt verdiend
kan worden,

In tabel 2 is de produktie-omvang van de vollegrondsgroente-
teelt op de verschilleande bedrijfstypen weergegeven. De totasl-
omvang schommelt in de periode 1975-1983 rond de 800.000 sbe. Per
bedrijfstype werschilt de ontwikkeling van de produktie-omvang
sterk.

Tabel 2 Produktie-ocmvang (x 1000 sbe) vollegrondsgroente

Glas— Glas/ Vollegr. V.gr.gr./ Akker- AKker— Veeh, Totaal

tuin- v.gr. groente akkerb. bouw bouw/ be-

bouw- gr. bedrij- bedrij- bedr. veeh. drij-

bedr. bedr. ven ven bedr. ven
1975 68 38 286 70 101 25 40 800
1979 53 32 294 73 130 22 35 785

1983 54 37 359 60 142 19 32 829
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Op de gespecialiseerde vollegrondsgroentebedrijven en de ak-
kerbouwbedrijven neemt de produktie-omvang over de beschouwde
periode duidelijk toe. Bij de andere bedrijfstypen neemt de pro-
duktie-omvang in dezelfde periode duidelijk af, met name in de
veehouderijsector,

Door de bovengenoemde ontwikkeling is het aandeel van de ge-
specialiseerde vollegrondsgroentebedrijven in de produktie-omvang
gegroeid van 36% in 1975 naar 43% in 1983, Het aandeel van de ak-
kerbouwbedrijven is over dezelfde periode toegenomen van 13% naar
17%. ’

Uit het bovenstaande kan worden geconcludeerd, dat binnen de
vollegrondsgroenteteelt een duidelijke ontmenging optreedt. Daar-
bij wordt de produktie geconcentreerd op gespeclaliseerde volle-
grondagroentebedrijven en op akkerbouwbedrijven.

- Teeltplan samenatelling

Blijft de vraag, in hoeverre de vollegrondsgroentebedrijven
en de akkerbouwbedrijven elkaars concurrenten zijn. Voor de be-
antwoording van deze vraag is naar de verdeling van het volle-
grondsgroente—areaal over de verschillende bedrijfstypen geke-
ken. Uit het LEI-onderzoek blijkt, dat deze verdeling van gewas
tot gewas versaschilt, Tabel 3 toont de verdeling voor enkele be-
langrijke (groepen van} gewassen.

Uit deze tabel blijkt, dat de intensieve gewassen voorname-—
lijic op gespecialiseerde vollegrondsgroentebedrijven geteeld wor-
den en de extensieve gewassen voornamelijk op akkerbouwbedrij-
ven. Bij vergelijking met voorgaande jaren blijkt de situatie in
1983 het resultaat te zijn van een geleidelijke ontwikkeling., Met
de loop der jaren zijn de intensieve gewassen naar de gespeciali-
seerde bedrijven geschoven en de extensieve gewassen naar de ak-
kerbouwbedrijven.

Tabel 3 Arealen (ha) vollegrondsgroente in 1983

CGlas- Glas/ Vollegr. V.gr.gr./ Akker— Akker- Veeh. Totaal

tuin- v,gr. groente akkerb, ©bouw bouw/ be-

bouw- gr. Dbedrij- bedrij- bedr. wveeh. drij-

bedr. bedr. ven ven o bedr. ven
prei 269 135 1.062 63 35 15 58 1.870
bloemk. 201 159 1.432 97 22 9 14 2,280
spruitk. 263 237 3.045 863 582 142 192 5.864
winter-
peen 35 24 400 211 452 51 74 1,561
uien 62 23 1.521 1.134 10.064 631 118 14.875
peul-
vruchten 116 53 951 560 8.712 844 1.139 13.087
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Samenvattend kan worden geconcludeerd, dat de "concurrentie"
tussen de gespecialiseerde vollegrondsgroentebedrijven en de ak-
kerbouwbedrijven is overgegaan in een "taakverdeling'., Daarbij
richt de eerste groep bedrijven zich op de "fust-produkten" voor
de verse markt en de tweede groep op de "bulk-produkten" voor
handel en industrie.

- Achtergronden

De gespecialiseerde vollegrondsgroenteteler zal nu willen
weten of de vroegere concurrentie uit de glastuinbouw, de veehou-
derij en de akkerbouw niet terugkomt, Daarvoor dienen de oorzaken
van de opgetreden ontwikkeling nagegaan te worden., Het gaat erom,
of de corzaken tijdelijk of blijvend zijm.

Als oorzaken voor de opgetreden ontmenging kunnen worden ge-—
noemd:

* de toenemende mechanisatie van teelt en ocogst.
Mechanisatie leidt in het algemeen tot specialisatie en
schaalvergroting. Immers om de investering terug te verdie-
nen en de vrijkomende arbeid te benutten, zullen de betrok-
ken bedrijven grotere arealen gaan telen;

* de toenemende investeringen in koelhuizen, installaties,
etc.
Om de kosten per eenheid produkt zo laag mogelijk te houden,
dienen genoemde investeringen zo goed mogelijk benut te wor-
den, Dit kan door verlenging van het bewaarseizoen/trekaei-
zoen. Hierdoor worden andere gewassen uit het teeltplan ver-
drongen;

* de betere arbeidsbenutting op gespecialiseerde bedrijven.
De ervaring leert, dat de arbeidsbenutting toencemt met de
omvang en de specialisatiegraad van het bedrijf. Geziem het
grote aandeel (% 50%) van de arbeid in het kostenpakket kun-
nen schaalvergroting en spec1allsat1e tot aanzienlijke kos-
tenbesparingen leiden.

Van bovenstaande oorzaken kan worden vastgesteld, dat zij
grotendeels blijvend van aard zijn. Tegen die achtergrond mag
verwacht worden, dat de vroegere concurrentie op afstand kan wor-
den gehouden.

Gelegenheidstelers zullen in het algemeen met hogere produk-
tiekosten te maken hebben en daardoor na verloop van tijd weer
afhaken.

- Rnelpunten

Specialisatie en schaalvergroting brengen niet alleen lus-
ten, maar ook lasten met zich mee. Om in de lusten te kunnen de-
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len, moeten de bedrijfsorganisatie en de bedrijfsvoering ingrij-
pend gewijzigd worden, Voor veel vollegrondsgroentebedrijven le-
vert dit knelpunten op.

Als knelpunten bij de bedrijfsaanpassing kunnen worden ge-
noemd:

* de mogelijkheden van bedrijfsvergroting.
In verschillende teeltgebieden staat de grondmarkt onder
druk. Als er al grond vrij komt, dan moet die meestal duur
betaald worden., Gevolg is vaak, dat het bedrijf op de oude
voet wordt voortgezet en daardoor steeds verder achter
blijfr;

* de financiering van investeringen.
In de vollegrondsgroenteteelt bestaat van ouds een zekere
huiver voor financiering met vreemd vermogen. Deze huiver
is/wordt ingegeven door de wisselvallige bedrijfsresultaten
door de jaren heen. Op zich een begrijpelijke zaak. Ander—
zijds moet deze huiver er niet toe leiden, dat de arbeids-
kosten (per eenheid produkt) uit de hand lopen. Op veel vol-
legrondsgroentebedrijven zijn de arbeidskosten te hoog;

* de opvattingen over risico-spreiding,
Veel vollegrondgroentetelers hebben de neiging om prijsrisi-
co's belangrijker te vinden dan teeltrisico's. Om prijsrisi-
co's te vermijden wordt dan een breed gewassenpakket aange-
houden. Daarbij wordt dan vergeten dat de teeltrisico's (la-
gere opbrengst en kwaliteit) bij een breed gewassenpakket
vaak meer dan evenredig toenemen,

Samenvattend kan worden geconcludeerd, dat door de ontwikke-
lingen in de afgelopen jaren hogere eisen aan het bedrijfsbeheer
gesteld worden., Op veel vollegrondsgroentebedrijven zijn be-
drijfsorganisatie (afstemwing van teeltplan, arbeid en bedrijfs-
uitrusting) en bedrijfavoering (teeltplanning/arbeidsplamning)
voor verbetering vatbaar. '

- Toekomst perspectief

Een belangrijk vraagpunt bij de bedrijfsontwikkeling vormen
de toekomstverwachtingen voor de bedrijfstak. Voor de volle-
grondsgroenteteelt worden die als volgt ingeschat,

Uit afzetprognoses van het LEI blijkt, dat het totaalareaal
vollegrondsgroente zonder prijsbederf met * 1% per jaar kan toe-
nemen. Voor 1990 zou dat een produktie-omvang van # 850,000 sbe
betekenen. Rekening houdend met een voortgaande ontmenging zal de
produktie-omvang op gespecialiseerde vollegrondsgroentebedrijven
naar verwachting stijgen van * 360.000 asbe in 1983 naar + 410.000
sbe in 1990. Voor de betreffende bedrijven betekent dit een groei
van * 2% per jaar.

Door deze groei kan het aantal gespecialiseerde vollegronds-
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groentebedrijven naar verwachting op peil blijven. Hetzelfde
geldt voor het aantal arbeidsplaatsen op de betreffende bedrij-
ven. Dit vrij gunstige toekomstbeeld betekent niet, dat er geen
bedrijven zullen moeten afhakan, De ervaring leert, dat de klei-
nere bedrijven geleidelijk verdwijnen en dat daar grotere voor
terugkomen,

Ook over de prijzem moet niet te optimistisch gedacht wor-
den. Door allerlei produktie beperkende maatregelen van de Euro-
pese Gemeenschap zal een aantal veehouders en akkerbouwers ge-
neigd zijn hun heil in de vollegrondsgroenteteelt te zoeken. De
prijzen zullen daardoor onder druk blijven staan.

- Samenvatting

Binnen de vollegrondsgroenteteelt treedt een duidelijke ont-
menging op. Daarbij worden de “fust—produkten" voor de verse
markt geconcentreerd op gespecialiseerde vollegrondsgroentebe-
drijven en de "bulk-produkten” veoor handel en industrie op akker-
bouwbedrijven.

Deze ontwikkeling wordt veroorzaakt door de toenemende me-
chanisatie en investeringen, waardoor gelegenheidstelers op af-
stand gehouden worden. Anderzijds stelt dezelfde investeringsbe-
hoefte de gespecialiseerde vollegrondsgroentetelers voor zware
financiéle inspanningen. Een gelukkige omstandigheid daarbij is,
dat het toekomstperspectief voor gespecialiseerde vollegronds—
groentebedrijven op langere termijn niet ongunstig zijn.
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KOSTEN, OPBRENGSTEN EN BEDRIJFSUITKOMSTEN QP CHAMPIGNON~-
BEDRIJVEN 1)
A. Goudswaard

Inleiding

In het landelijk boekhoudnet van de afdeling Tuinbouw van
het LEI is ook een aantal gespecialiseerde champignonbedrijven -
ongeveer 35 - opgencmen. Deze bedrijven zijn door middel van een
steekproef gekozen. Om de vijf jaar wordt een nieuwe steekproef
samengesteld en worden de oude hedrijven vervangen. De laatste
volledige steekproefperiode liep van 1979 tot en met 1983. In ta-
bel 1 zijn met betrekking tot de rentabiliteit en het inkomen een
aantal kengetallen opgenomen waarin de ontwikkeling van de cham-
pignonteelt wordt geschetst.

Tabel 1 Ontwikkeling kosten en opbrengsten (in gld. per m?), ar-
beidsopbrengst en het gezinsinkomen (per ondernemer) en
de besparingen, afschrijvingen en investeringen (per be-

deijf}) _ -
- 1979 1983 _ _
Aantal teelten per jaar 4,1 4,5
Arbeidsbezetting in manjaar
per 100 m2 0,42 0,37
A. Per o
Kosten 293,43 345,59
Opbrengsten 241,71 299 .41
Ondernemersoverschot -~ 51,69 - 46,18
___Idem, per f 100,~- kosten - 18 - 13 (- 13)
— x 1000_gld x 1000 gld
B. Per ondermemer
Arbeidsopbrengst 1,3 13,1 (13,7}
Gezinsinkomen uit bedrijf 22,8 34,3 (35,1}
C. Per bedrijf
Afschrijvingen 35,5 48,6 (42,0)
Besparingen - 29,0 - 38,9 (-18,0)
Totaal afschrijvingen en
besparingen 6,5 9,7 (24,0)
Bruto investering in bedrijf 1} 62,5 24,6 (40,4)

Tussen haakjes is het gemiddelde van de jaren 1979 tot en met
1983 weergegeven,
1) Na_aftrek WIR_(basispremie en kleinschaligheidstoeslag)

1) Geplaatst in "Groenten en Fruit™, 5 april 1985
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Doordat in de verslagperiode op ruime schaal een omschake-
ling van verse naar doorgroeide compost heeft plaatsgevondea,
zien we dat het gemiddeld aantal teelten van 4,1 tot 4,5 per jaar
is toegenomen. Mede door de toename van het machinale oogsten
(van 5 naar 16%) is de arbeidsbezetting van 0,42 naar 0,37 man-
jaar per 100 w? (-12%) teruggegaan. Als we 1983 met 1979 verge-
lijken, zijn de jaarkosten per mZ met 18% gestegen, De geldop-
brengst lag 24% hoger dan in 1979. Hieruit resulteert een onder-
nemersoverschot per £ 100,- kosten in 1979 van -18 en in 1983 van
-13, Ook de tussenliggende jaren werden met verlies afgesloten;
gemiddeld werd in de verslagperiode (1979 tot en met 1983) een
verlies gerealiseerd van -13%Z. Dat wil zeggen dat tegenover iede-~
re £ 100,- kosten f 87,- opbrengsten stouden. We kunnen hier ech-
ter aan toevoegen dat door een betere prijsvorming de uitkomsten
voor 1984 asnmerkelijk beter zijn dan in voorgaande jaren. Ken
raming die onlangs voor 1984 werd uitgevoerd, laat zien dat wij)
mogen rekenen met een positief resultaat van ongeveer 8% en dat
is sinds jaren niet voorgekomen.

De arbeidsopbrengst per ondernemer (ondernemersoverschot +
de berekende kosten voor handenarbeid) bedroepg gemiddeld over
1979 tot en met 1983 f 13.700,~ per jaar em het gezinsinkomen uit
het bedrijf f 35.100,-. Volgens de raming wordt voor 1984 een ar-
beidaopbrengst per ondernemer van ongeveer f 93.000,- verwacht.

De afschrijvingen kwamen gemiddeld op £ 42.000,- per bedrijf
neer. Voorts vond er ontsparing plaats ten bedrage van
f 18.000,-. Per saldo kwam gemiddeld per jaar dus f 24.000,- be-
schikbaar. Hier tegenover stond gemiddeld aan investeringen een
bedrag van £ 40.400,-, De vrijgekomen middelen waren dus niet
toereikend voor de financiering van dit bedrag en daarom moesten
andere bronnen worden aangesproken.

In de verslagperiode bleken de investeringen niet voldoende
voor het op peil houden van de waarde van de duurzame produktie-
middelen. De boekwaarde in procenten van de nieuwwaarde liep te-
rug van 4] naar 31%. Het eigen vermogen in procenten van het to-—
taalvermogen daalde in de periode van 1979 tot en met 1983 wvan 61
naar 53%.

Concluderend kan worden gesteld dat de gemiddeld zeer matige
uitkomsten in de verslagperiode hebben geleid tot negatieve be-
sparingen. Fen en ander wordt weerspiegeld in enige veroudering
van het produktie-apparaat em een verzwakking van de financiéle
positie.

Verschillen in bedrijfsresultaten
Onder andere door het toepassen van verse en doorgroeide
compost, de handpluk en de machinale ocogat is de spreiding in de

uitkomsten van bedrijven onderling vaak bijzonder groot. Om deze
reden wordt in tabel 2 onderscheid gemaakt in een groep bedrijven
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die telen op verse compost met overwegend een vers produkt {(hand-
pluk) en een groep die doorgroeide compost gebruikt met een -
machinaal geoogst - produkt dat voor de industrie is bestemd.

Tabel 2 Saldo-berekening van champignons overwegend vers produkt
en industrieprodukt over 1981 tot en met 1983 per m2

teeltoppervlakte
Verse compost Doorgroeide compost
{handpluk) (machinale oagst)
Aantal teelten per jaar 4,1 6,1
Teeltoppervlakte in m? 962 2071
Netto-opbrengst 244,50 379,52
Af: directe kosten
Compost, broed, dekgrond 50,20 147,30
Overige directe kosten 32,24 36,95
Beschikbaar voor arbeid en
vaste/algemene kosten 162,06 195,27
Af: arbeid 1) 148,91 111,72
Beschikbaar voor vaste/
algemene kosten 13,15 83,55
Idem, in procenten van
vaste/algemene kosten 12 88
Specificatie vaste/algemene kosten:
Afschri;vingen 55,65 45,00
Rente 2 31,40 27,10
Overige algemene kosten 22,50 22,50
Totaal vaste/algemene kosten 109,55 94,60
Overige kengetallen:
A. Per ondernemer (x 1000 gld)
Arbeidsopbrengst 39,2 85,5
Gezinsinkomen wuit bedrijf 64,8 103,3
B. Per mz
Uren per jaar 8,0 5,3
Uren per teelt 2,0 0,9
Produktie in kg per jaar 74,7 168,6
Produktie in kg per teelt 18,3 27,6
Gemiddelde brutoprijs in ct per kg 346 239

1) Inclusief algemene uren

2) Afschrijving en rente gebaseerd op 50% van de nieuwwaarde
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Voor beide bedrijfstypen is een saldo-berekening opgezet die
is gebaseerd op de feitelijke gegevens van deze bedrijven in de
jaren 1981 tot en met 1983, Het cijfermateriaal is niet gewogen
en heeft betrekking op een beperkt aantal bedrijven, waarvan de
uitkomsten duidelijk beter zijn dan het gemiddelde van de groep
als totaal (volgens tabel 1). Het aantal teelten is bij het ge-
bruik van doorgroeide compost praktisch 1,5 maal zo groot als bij
verse compost. De bedrijven die telen op deorgroeide compost
blijken globaal twee maal zo groot, Met andere woorden, de teelt
op verse compost waarbij doorgaans voor de verse markt wordt ge-
werkt, treffen we meer op de kleinere (gezins-)bedrijven aan,

Mede als gevolg van het grotere azantal teelten met door-
groeide compost is de netto opbrengst (bruto opbrengst min de af-
leveringskosten) per m? belangrijk hoger dan bij de teelt met
verse compost. Ondanks een belangrijk hoger niveau van de directe
kosten (vooral compost en dekgrond) resteert een jaarsaldo (in-
clusief arbeid) dat met f 195,- ruim f 30,- per m¢ teeltopper-
vlakte hoger ligt dan bij de teelt op verse-compost, Dit verschil
wordt nog versterkt door de lagere arbeidskosten. Ondanks meer
teelten zijn de arbeidskosten in verband met het mechanisch ocog-
sten £ 37,- per m2 (25%) lager dan bij de handpluk bij het ge-
bruik van verse compost. Het aantal uren per teelt bedraagt
slechts 45% (0,9 tegen 2,0 per m2) in vergelijking met verse com
post waar met de hand wordt geplukt. Na aftrek van de directe
teeltkosten (inclusief arbeid) resteert bij de verse compost voor
het dekken van de vaste en algemene kosten een bedrag van slechts
£ 13,15 per m2; bij de doorgroeide compost, waar machinaal wordt
geoogst, bedraagt deze dekking £ 83,55, Deze bedragen komen over-
een met respectievelijk 12 en 88% van het totaal van de vaste en
algemene kosten van een bedrijf met een gemiddelde ouderdom van
het produktieapparaat.

De kosten van rente en afschrijving zijn per m? op grotere
bedrijven lager dan op de kleinere bedrijven. Het schaaleffect
komt hier duidelijk tot uitdrukking. De gegevens in tabel 2 heb-
ben bij verse compost betrekking op bedrijven met gemiddeld 1,1
ondernemer en bij doorgroeide compost op 2,3 ondernemer. Per on-
dernemer bedraagt de arbeidscpbrengst en het gezinsinkomen uit
het bedrijf in de jaren 1981 tot en met 1983 bij verse compost
gemiddeld £ 39.200,- en f 64.800,- en bij doorgroeide compost
respectievelijk £ 85.500,- en £ 103,300,-.

Op jaarbasis blijkt de kg-opbrengst bij doorgroeide compost
{industrieprodukt) 125%7 hoger dan bij verse compost (vers pro-
dukt}. Per vierkante meter teelt ligt de kg-opbrengst verse com-
post op 18,3 tegen 27,6 (+51%) bij het doorgroeide materiaal.
Doordat bij de machinale ocogst een grote oppervlakte in vrij kor-
te tijd kan worden verwerkt, laat men in het algemeen de chatipig-
nons wat meer uitgroeien. Dat komt de produktie ten goede. In
hoeverre rasverschillen hierbij nog een rol spelen, is niet be-
kend. De bruto opbrengstprijs blijkt op bedrijven met het verase
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produkt in de jaren 1981 tot en met 1983 f 3,46 per kg en bij
champignons die worden verwerkt voor de industrie £ 2,39.

Rosten

De directe teeltkosten (inclusief arbeid en afleveringskos-—
ten) en de vaste en algemene kosten van het verse produkt komen
op respectievelijk f 3,25 en f 1,47 per kg en bij het industrie-
produkt op £ 1,87 (57%) en f 0,56 (38%). De totale kostenm, inclu-
sief afleveringskosten, komen bij doorgroeide compost op £ 2,43
per kg. Dat is ongeveer de helft van die van het verse produkt
met £ 4,72 (tabel 3). Waneer we de vaste en algemene kosten per
mZ voor beide typen bedrijven aan elkaar gelijk stellen (94,60
tabel 2}, zou de kostprijs van het verse produkt met 20 ct per kg
afnemen en daarmee komen op f 4,52,

Tabel 3 Kosten in gld per m% en per kg in 1981 tot en met 1983

Verse compost Doorgroeide compost
(vers produkt) (industrieprodukt)

A. Kosten per m<
Directe kosten (inclusief

arbeid + afleveringskosten) 243,27 315,80
Vaste en algemene kosten 109,55 94,60
Totaalkosten 352,82 410,40
___Kg-opbrengst 14,1 168.8 a
B. Kosten per kg
Directe teeltkosten 3,25 1,87
Vaste en algemene kosten 1,47 0,56
Totaalkasten 4,72 2,43
Sortering in %
1 65 -
I1 20 10
I1I 15 90
Gemiddelde veilingprijs bij gegeven
sorteringsverhoudingen in 1982/1984 _ 3,55 _ 2,45 _

Aan de hand van de sorteringsverhoudingen zoals die op de
bedrijven voorkomen, is voor de jaren 1982 tot en met 1984 een
gemiddelde veilingprijs berekend die overeenkwam met f 3,55 (65%
kwaliteit I) en £ 2,45 (overwegend kwaliteit IIT). Deze prijs
wijkt niet veel af van de verkregen prijs in de jarenm 198l tot en
met 1983. Als deze opbrengstprijzen worden vergeleken met de
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kostprijs, zien we voor een kostendekkende teelt van het verse
produkt op verse compost op de betreffende bedrijven in die jaren
een nadelig verschil van £ 1,17 per kg, terwijl het industriepro-
dukt op doorgroeide compost winst noch verlies oplevert.

Veranderingen in prijs en volume

Voor het aangeven van de gevoeligheid in de verhouding tus-—
sen kosten en opbrengsten zullen nog enkele berekeningen worden
toegevoegd, In de situatie met verse compost zal worden nagegaan
met hoeveel procent de produktie zal moeten stijgen om de kosten
zoals die in tabel 2 zijn weergegeven volledig te dekken, Daarbi]
zal worden gerekend met het hoge prijspeil wvan 1984, Omdat de
laatste tijd de prijzen van het industrieprodukt (kwaliteit III)
nogal onder druk staan, zal vervolgens in de situatie met door-
groeide compost worden berekend met hoeveel procent de vaste en
algemene kosten ongedekt blijven bij een daling van de prijs met
gemiddeld 10X,

1. In 1984 was de gewogen prijs voor het overwegend verse pro-
dukt f 3,90 per kg (65% kwaliteit I}, Na aftrek van de afleve-
ringskosten zal bij deze prijs f 31,- per m? extra beschikbaar
komen voor de dekking van de vaste en algemene kosten. Dat wil
zeggen dat nog £ 65,- ongedekt blijft, Tegen een prijs van
f 3,90 minus plukkostern (stel £ 1,50) betekent dit ongeveer 27
kg; uitgedrukt in de produktiecijfers van tabel 2 (74,7 kg) is
dit 36%. Bij een gemiddelde prijs van £ 3,90 per kg zal de
produktie op dit bedrijfstype ruim 100 kg per mZ (75 + 27) per
jaar moeten zijn om alle kosten te dekken.

2, Voor het industrieprodukt was de verkregen prijs gemiddeld
f 2,39 per kg (tabel 2). Stel dat de prijs met 10% daalt tot
£ 2,15 per kg. Het gevolg hiervan is dat de netto opbrengst
met f 38,- zal afnemen, Dit betekent dat niet 88 maar slechts
48% wvan de vaste en algemene kosten zal worden gedekt.

Doorgroeide compost en vers produkt

Bij het vaststellen van de verschillen in bedrijfsresultaten
ig voor doorgroeide compost uitsluitend gewerkt met het indus-—
trieprodukt. Hierna zal worden berekend wat de uitkomst zou zijn
geweest als men zich had toegelegd op de verse markt. Wanneer
voor het verse produkt wordt uitgegaan van 6,1 in plaats van 4,1
teelten (tabel 2), kan de netto geldopbrengst worden verhoogd tot
f 364,-. Dat is in vergelijking met het industrieprodukt f 15,-
per mé minder. Daarbij is aangenomen dat de kg-opbrengst per
vierkante meter per teelt (18,3) gelijk blijft.

Met uitzondering van arbeid blijven alle overige kosten ge~
1ijk. Gemakshalve gaan we ervan uit dat de oogstkosten per kg
vers produkt £ 1,50 en die van het industrieprodukt £ 0,50 (bij
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ongeveer 20% handpluk) bedragen. Door de arbeidskosten van het
industrieprodukt te verminderen met f 84,- (168 x 0,50) en te
verhogen met £ 166,- (111 x 1,50), zullen de arbeidskosten van
het verse produkt bij doorgroeide compost ongeveer uitkomen op

f 192,- per m?2. Dat is f 82,- meer dan van het industrieprodukt.
Een en ander betekent dat ten opzichte van het industrieprodukt
£ 15,- + £ 82,- = f 97,- minder ter dekking van de kosten over-
blijft. Het saldo dat voor het dekken van de vaste en algemene
kosten van het industrieprodukt beschikbaar kwam, (f 84,-) wordt
meer dan teniet gedaan. Deze globale berekening laat zien dat het
bij de gemiddelde prijsverhoudingen in de jaren 1981 tot en met
1983 bedrijfseconomisch minder rendabel was om voor de verse
markt te werken.
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LELIEBOLLENTEELT QOGST 1982; resultaten van &&n jaar opbrengst—
onderzoek 1)
C.0.N. de Vroomen, L.J.A.M. van de Rotten

Inleiding

Door de onderzoekers van de sectie bedrijfseconomie van het
Laboratorium voor Bloembollenonderzoek (LBO) te Lisse worden re-
gelmatig opbrengstgegevens verzameld. Op dit moment worden op 28
bedrijven in Noord-Haolland gegevens verzameld over de bollenteelt
van lelies van het Aziatische type. De selectie van deze bedrij—
ven gebeurde aan de hand van de volgende eisen. Een bedrijf moest
- tenminste 1 ha Aziatisch hybriden telen
- gevestigd zijn in het Noordhollandse zandgebied en
- bereid zijn 3 jaar lang gegevens te verstrekken.

In totaal werden op de zo geselecteerde bedrijven 21 cultivars
aangetroffen van het Aziatische type. De meeste van deze culti-
vars werden op een klein aantal bedrijven geteeld., Slechts 4 cul-
tivars waren op 5 of meer bedrijven aanwezig. Alleen van de cul-
tivar Enchantment waren voldoende gegevens voorhanden om deze zo
te kunnen bewerken dat daaruit meer inzicht kan worden verkregen
in de samenhang van enkele factoren.

De gegevens zijn uit de bedrijfsadministratie en vit monde-
linge informatie van de telers verkregen. Er zijn geen metingen
verricht ter controle van de door de ondernemers vermelde opper-
viakten en plantgoedhoeveelheden.

Plantgoedsamenstelling en -hoeveelheid

Bij elke partij is een monster uit het plantgoed getrokken
van omstreeks 1 kg. Dit monster is op het LBO gesorteerd, geteld
en gewogen. Op grond van de hieruit verkregen gegevens is de sa-
menstelling van het plantgoed in stuks en gewicht per plantmaat
berekend (zie tabel 1), Het totale gewicht werd door de teler op-
gegeven.

Uit tabel 1 blijkt dat bij alle cultivars, behalve bij Yel-
low Blaze, 46 tot 52% van de geplante bollen kleiner was dan
6 ¢m; bij Yellow Blaze slechts 28%. Deze kleine bolletjes wegen
niet veel zodat zij gemiddeld slechts 14 tot 21% van het totale
plantgewicht vormden; bij Yellow Blaze slechts 9%.

Bij het sorteren en wegen van de monsaters werden ook vuil en
losse wortels aangetroffen. Het gewicht hiervan bedroeg 8 tot 10%
van het totale gewicht bij alle cultivars.

1) Geplaatst in "Bloembollencultuur", 20 september 1984
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De kleinste hoeveelheid plantgoed werd gebruikt bij Connec-
ticut King, te weten 6 kg per RR2, 1) Bij Enchantment werd 6,9 kg
per RRZ geregistreerd en bij de overige cultivars 7,4 tot 8 kg.
Hierbij valt op dat het plantgoed van Connecticut King uit zeer
kleine bolletjes bestond.

Tabel 1 Gemiddelde plantgoedsamenstelling voor de leverbaarteelt
van lelies in teeltjaar 1982 per RR2Z

Cultivars Aan- Plantgoedsamenstelling in %
tal

waarn.
Totaal 10/12 8/10 6/8 4/6 =/4 wvuil
In aantal bollen i stuks
Enchantment 24 7 23 24 28 18 1159
Yellow Blaze 9 12 19 41 23 5 1065
Connecticut King 11 2 22 27 35 14 1145
Prominence 5 11 17 . 20 28 24 1419
Overige cultivars 30 9 17 27 29 18 1380
In gewicht kg
Enchantment 24 19 36 20 11 3 10 6,9
Yellow Blaze 9 30 24 27 8 1 10 7.4
Connecticut King 11 6 37 28 18 3 8 6,0
Prominence 5 28 29 17 12 4 10 8,0
Overige cultivars 30 28 27 22 11 4 9 7,8

Samenstelling van de cogst

In tabel 2 zijn de gegevens over de gemiddelde samenstelling
van de oogst samengevat. De leverbaarproduktie betreft vooral de
maten 12/14 en 10/12,

Van de cv. Yellow Blaze worden echter aanzienligk grotere
bollen verhandeld, Het aantal geoogste bollen per RR< is bij deze
celtivar echter het laagst.

Bij cv. Connecticut King is juist het omgekeerde het geval.
Bij deze cultivar worden juist meer kleinere bollen verhandeld en
is het aantal bollen per RRZ gemiddeld het hoogst. De overige
cultivars vertonen wat grootte en aantal bollen betreft onderling
een grote overeenkomst.

1) 7 RR2 = | are = 100 w?
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Tabel 2 Procentuele samenstelling van de verhandelde oogst in
aantal bollen van lelies in teeltjaar 1982 per RRZ

Cultivars l6/op 14/16 12/14 10/12 Totaal aan- Aantal
tal per RR? waarn.
Enchantment 8 22 33 7 556 24
Yellow Blaze 29 27 42 2 451 8
Connecticut King 6 10 27 57% 693 6
Prominence 11 27 31 31 650 5
Overige cultivars 13 21 35 31 524 30

* inclusief 12% 9/10 cm

Geldopbrengsten in 1982.

Door de verschillen in sortering em prijsvorming zijn de
stuksogbrengaten niet zonder meer bepalend voor de geldopbrengst
per RR<, Het aantal bollen van Yellow Blaze is bijvoorbeeld zo
laag dat het feit dat de gemiddelde maat vrij groot en de daarbij
behorende prijs tamelijk hoog is nog niet maakt dat bij deze
cultivars per RRZ een hogere geldopbremgst dan bij Enchantment
verkregen wordt (tabel 3). :

Tabel 3 Samenstelling van opplant en cogstgegevens van lelies in

1982
Cultivars Opplant per RR2 Oogst
stuks in % van guldens per

kg stuks per RRZ  opplant RR2Z
_Enchantment 6,9 1159 556 48 101
Yellow Blaze 7,4 1065 451 42 98
Connecticut King 6,0 1145 693 61 154%
Prominence 8,0 1419 650 46 208
Overige cultivars 7,8 1380 524 38 155

* exclusief 2 waarnemingen met waterschade

Cultivar Enchantment maakte de laagste gemiddelde stuksprijs
(f 0,182), daarop volgde Yellow Blaze met f 0,217, Een gemiddelde
prijs maakte Connecticut King met f 0,222, Hierbij moet worden
aangetekend dat van deze cultivar vrij kleine maten worden ver-
handeld. De hoogste gemiddelde stuksprijzen werden genoteerd voor
cv. Prominence en de overige, nog niet nader te noemen cultivars,
namelijk gemiddeld f 0,320, resp. f 0,296 per verhandelde bol.
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Fen verschil van meer dan f 100,- per RR2Z tussen de hoogste
en laagste geldopbrengstwaarneming bij één cultivar blijkt heel
normaal te zijn. Hieruit kan worden geconcludeerd dat er nog an—
dere oorzaken moeten zijn van de verschillen in geldopbrengst dan
alleen de opbrengstverschillen tussen de cultivars,

Analyse van de opbrengstverschillen per cultivar

Bij het verwerken van de gegevens zijn 2 factoren naar voren
gekomen die van invloed zouden kunnen zijn op de verschillen in
geldopbrengst per cultivar, Dit zijn:
de samenstelling van het plantgoed en de
verkoopprijzen van de leverbare bollen.

O inzicht te krijgen in de invloed die de samenstelling van
het plantgoed op de ocogst heeft, zijn de oogstwaarnemingen van
Enchantment gerangschikt naar het gewicht dat het plantgoed van
maat 6 en groter had.

Na deze rangschikking zijn de gemiddelde plantgoedgewichten
en opbrengsten berekend voor de helft van de ocogstwaarnemingen
die betrekking hadden op de hoogste plantgoedgewichten en vervol-
gens voor de helft betreffende de laagste plantgoedgewichten bij
c¢v Enchantment. Gezien het betrekkelijk grote aantal waarnemingen
zijn deze berekeningen ook uitgevoerd voor de 5 hoogste en 5
laagste plantgoedgewichten {tabel 4).

Tabel 4 Effect van de plantgoedsamenstelling op de opbrengst van
lelie cv., Enchantment in 1982 per RRZ.

Groep bedr. Gem. gewicht Gem. opbrengst
naar gew. plantgoed/RR2 per RRZ
van plant— —=--==—=-——- -——
goed 6/- totaal maat 6/- maat 4/6 - maat in ia
in kg in % in 2 kleiner dan stuks guldens
4 en wuil  10/-
in %

5 hoogste 8,0 89 4 6 737 149
12 hoogste 6,9 84 6 10 626 121
12 laagste 3,7 67 15 18 487 80

5 laagste 2,7 60 16 24 427 70

Grote verschillen
De groep bedrijven die het hoogste gewicht (en percentage)

plantgoed van de maat 6/- hebben geplant blijken veel betere be-
drijfsresultaten te hebben behaald.
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Door veel plantgoed op te zetten dat kleiner is dan maat 6
of door het plantgoed onvoldoende te ontdoen van vuil en derge-
lijke, daalt de opbrengst aan 10/- aanzienlijk. Tussen de 5 be-
drijven met de hoogste en de 5 bedrijven met de laagste plant-
goedhoeveelheid van maat 6/— valt een opbrengstverschil waar te
nemen van 310 bollen van maat 10/- per RRZ en een verschil in
geldopbrengst van f 79,-. Per ha betekent dit een verschil van
ruim £ 55.000,- aan leverbaar.

Het verschil in verhandeld plantgoed of in plantgoed dat is
bewaard voor eigen teelt, is ten opzichte van dit bedrag te ver-
waarlozen.

Om inzicht te krijgen in het effect van het prijsniveau op
de opbrengst, is een ongewogen gemiddelde prijs per oogstmaat
over alle waarnemingen van cv. Enchantment berekend. Vervolgens
zijn de gemiddelde opbrengsten van de groepen met grof en fijn
plantgoed met deze prijzen vermenigvuldigd. De aldus verkregen
gemiddelde opbrengsten in geld zijn ontdaan van prijsverschillern.
Het verschil tussen de bedragen is dan uitsluitend het gevolg van
verschillen in aantal en sortering van de ocogst.

Berekening

Door deze berekening blijken de geldopbrengsten per RRZ voor
de 4 groepen dichter bij elkaar te komen, Hieruit kan de conclu~
sie worden getrokken dat de bedrijven met de hogere plantgewich-
ten van de maat 6/- niet alleen hogere stuksopbrengsten weten te
behalen maar dat tevens hun verkoopprijs per stuk boven het ge-
middelde ligt. De bedrijven met de lage plantgewichten van de
maat 6/- verkrijgen daarentegen gemiddeld ook een lagere op~
brengst per stuk.

De invloed op de totale omzet van de verschillen in stuks
overtreft de opbrengstverschillen die het gevolg zijn van een be-
tere prijs echter aanzienlijk. Gezien de resultaten die met de
berekeningen voor cv. Enchantment werden behaald, zijn deze ook
voor de overige waarnemingen uitgevoerd,

In alle gevallen blijkt de stuksopbrengst van de groep
"hoog" in de maat 10/- aanzienlijk hoger te zijn dan in de groep
"laag".

Na herwaardering tegen gemiddelde prijzen blijkt ook hier
dat de geldopbrengst hoger wordt naarmate grover plantgoed is op~
gezet.

Deze relatie tussen een hogere prijs voor de bollen en een
hoge stuksopbrengst kon bij de overige cultivars echter niet wor-
den aangetoond.

Samenvatting en conclusgies

Het opbrengstonderzoek bij lelies van het Aziatische type
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over het oogstjaar 1982 heeft aanzienlijke verschillen in op-
brengst aan het licht gebracht., Deze verschillen werden veroor-
zaakt door:
1. cultivarverschillen
2. verschillen in verkoopprijs
3. verschillen in samenstelling en volume van het opgezette
plantgoed.

De belangrijkste opbrengstbepalende factor bleek de samen-

stelling van het plantgoed te zijn.

Veel telers blijken relatief veel klein plantgoed (kleiner
dan 6) en vuil in de grond te stoppen, als gevolg waarvan zowel
het aantal als het volume van het plantgoed van de maat 6/- klein
is. ‘

Dit heeft een rechtstreeks negatief effect op de stuks— en
de geldopbrengst. Bij cv. Enchantment had de groep van 5 bedrij-
ven met het hoogste gewicht en percentage bollen van maat 6/~ in
het plantgoed een gemiddelde opbrengst die f 55.000,- per ha ho-
ger was dan de groep van 5 bedrijven die het kleinste percentage
bollen van maat 6/- in het plantgoed had. Ongeveer f 10,000,~ van
dit verschil kon worden toegeschreven aan het feit dat de telers
met de hoogste plantgewichten in de maat 6/- ook betere ge-
middelde prijzen voor hun produkten hebben gemaakt. De invloed
van de samenstelling van het plantgoed op de opbrengst per ha kon
ook bij de andere cultivars worden aangetoond,

De samenstelling van het plantgoed en de plantdichtheid zijn
factoren die geheel door de teler zelf kunnen worden bepaald.
Door goed management kan dan ook door verbetering van de samen-
stelling van het plantgoed de geldopbrengst per ha worden ver—
hoogd.
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ECONOMISCHE ASPECTEN VAN DE PLANTDICHTHEID BIJ APPEL 1)
J. Goedegebure

Inleiding

In dit artikel wordt verslag gedaan van een onderzoek naar
de effecten van verschillen in plantdichtheid op de economische
resultaten. Dit onderzoek had betrekking op beplantingen met aan-
tallen bomen variérend van 2000-4000 per ha. Hoewel per ras, per
gebied of per grondsoort hierin - voornamelijk door groeikracht
bepaalde - verschillen optreden, is dit globaal het traject waar-
binnen de intensivering van de beplantingen zich voltrekt.

Binnen het traject 2000-4000 bomen per ha komen verschillen-
de plantsystemen (enkel- en meerrijen) en boomvormen (slanke en
Noordhollandse spil) voor. Bij onderzoek van de bedrijfseconomi-
sche aspecten blijkt vooral het aantal bowmen per ha van betekenis
te zijn. Aan boomvorm en plantsysteem wordt daarom verder geen
aandacht besteed en kan worden volstaan met te verwijzen naar het
eveneens in dit nummer opgenomen artikel van de heer S.J. Wert-
heim, waaruit ook blijkt dat daar waar teelt—technische mogelijk-
heden niet worden overschreden, het plantsysteem en de plant-
diehtheid geen duidelijke invloed op de kwaliteitsverhoudingen
van het produkt uitoefenen. Op grond hiervan wordt voor alle be-
plantingen van een gelijke kwaliteit uitgegaan.

De arbeidsbehoefte

De arbeidsbehoefte per ha blijkt toe te nemen naarmate het
aantal bomen per ha hoger is, De verschillen zijn echter niet
groot. Bovendien staat tegenover het hogere aantal arbeidsuren
van de dichtere beplantingen een hogere produktie per ha, hetgeen
de belangrijkste verklaring van de hogere arbeidsbehoefte vormt,
Bij een vergelijking van de produktiviteit per uur arbeid blijkt
deze dan ock gunstiger te zijm bi} de hogere boomaantallen. De
gegevens over arbeidsverbruik en -produktiviteit zijn van enkele
jaren als voorbeeld in tabel 1 opgenomen. De verschillen per uur
zijn het grootst in de beginjaren als gevolg van de in die jaren
relatief grote produktieverschillem. In latere jarem is er nog
nauwelijks van verschillen sprake.

1) Geplaatst in "De Fruitteelt", 25 mei 1984,
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Tabel 1 Arbeidsbehoefte per ha en de produktie per uur arbeid in

enkele groeijaren

b/ha
2000 3000 4000
uren/ kg/ uren/ kg/ uren/ kg/
ha uur ha uur ha uur
3e groeijaar 270 63 322 76 366 87
5e groeijaar 400 a5 428 101 459 102
431 101 459 102

7e groeijaar 403 99

Het produktieniveau

Over het produktieniveau in relatie tot de plantdichtheid
zijn inmiddels veel gegevens bekend. Dit geldt zowel voor resul-
taten van onderzoek (zie artikel van Wertheim) als voor resul-~
taten in de praktijk. Im tabel 2 wordt, gebaseerd op gegevens uit
het opbrengstonderzoek van het Landbouw-Economiseh Instituut en
van de gegevens vanuit de proeven, een overzicht gegeven van het
normatieve verloop bij 2000, 3000 en 4000 bomen per ha,

Tabel 2 Produktieverloop van appelbeplantingen met 2000, 3000 en

4000 bomen per ha {ton/ha)

b/ha
Jaar 2000 3000 4000
1 0,5 0,8 1,0
2 7,0 10,5 14,0
3 17,0 24,5 32,0
4 30,0 37,5 45,0
5 38,0 43,5 47,0
6 40,0 43,5 47,0
7 40,0 43,5 47,0
8 40,0 43,5 47,0
9 40,0 43,5 47,0
10 40,0 43,5 47,0
11 39,5 43,0 46,5
12 39,0 42,5 46,0
13 38,5 42,0 45,5
14 18,0 41,5 45,0
15 37,0 40,5 44,0
Totaal 484,5 543,8 601,0
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Het blijkt dat de produktietoename bij hogere boomaantallen
vooral in de eerste groeijaren aanzienlijk is. Per 1000 bomen
neemt de produktie bijv. in het derde en vierde groeijaar met 7,5
ton per ha toe.

In latere jaren worden deze verschillen uiteraard kleiner.
Opvallend hierbij is dat de verschillen tussen 3000 en 2000 bomen
en tussen 4000 en 3000 bomen even groot zijn. Er is dus nog geen
sprake van een afnemende groei van de produktie tot het niveau
van 4000 bomen.

Er dient op gewezen te worden dat in de door intensivering
bereikte produktietoename, zowel in het onderzoek als in de prak-
tijk, een grote spreiding optreedt. Zowel per ras als per gebied
kan de produktiestijging van het in tabel 2 gegeven gemiddelde
afwijken, Zelfs binnen hetzelfde gebied kunnen de resultaten nog
aanzienlijk uiteenlopen. In de praktijk blijkt dar ook de omscha-
keling naar intensieve beplantingen zich lang niet overal in de-
zelfde mate te voltrekken. Het is duidelijk dat dit vooral samen-
hangt met de groeikracht van de bomen waarmee het produktieniveau
en derhalve ook de te verwachten verschillen in sterke mate sa-
menhangen.

De investeringen

Bij het vergelijken van de verschillende plantdichtheden is
het allereerst van belang de hoogte van het in de beplantingen te
investeren bedrag vast te stellen. Hierbij wordt onderscheid ge-
maakt in de aanlegkosten en de stichtingskosten.

De aanlegkosten worden gevormd door alle kosten die gemaakt
worden tot en met het moment van planten van de boomgaard (ar-
beid, bomen, palen, potgrond enz.). Het overgrote deel (ca. 80%)
van de aanlegkosten bestaat uit de kosten van bomen en palen, Het
blijkt dan ook dat bij toenemend aantal bomen per ha een sterke
(vrijwel evenredige) stijging van de aanlegkosten optreedt (ta-
bel 3}, De prijs van de bomen is gesteld op f 5,- en van palen op
f 3,- per stuk.

Tabel 3 Aanleg- en stichtingskosten van beplantingen met 2000,
3000 en 4000 bomen per ha (gld./ha)

. e e . . e - [y,

Bomen/ha Aanlegkosten Stichtingskosten
2000 £ 20.500,- f 44.300,-
3000 £ 30.200,- £ 51,500,-
4000 £ 39.800,~ £ 59.700,-

a5



De voor een beplanting te maken investeringen beperken zich
niet tot de aanleg alleen. Ook in de jaren daarne (de aanlooppe-
riode) moeten nog kosten voor de opkweek van de beplanting tot
een volwaardig produktiemiddel gemaakt worden. Deze totale inves-
teringen zijn benaderd middels het berekenen van de stichtings—
kosten van de verschillende beplantingstypen.

De stichtingskosten worden dus gevormd door de szanlegkosten
en de kosten die gedurende de aanloopjaren aan de beplanting wor-
den besteed, voor zover deze geen betrekking hebben op de produk-
tie van fruit in het betreffende jaar. Dit laatste is berekend
door de in de aanloopjaren verkregen produktie tegen kostprijs op
de totale kosten in mindering te brengen (tabel 3).

De stichtingskosten lopen uiteen van % f 44.000,- per ha
voor een beplanting met 2000 bomen tot bijna f 60.000,~ per ha
voor een beplanting met 4000 bomen per ha, De verschillen in de
stichtingskosten zijn minder groot dan in de aanlegkosten. Dit is
het gevolg van het feit dat in de dichtere beplantingen vroegere
en hogere kg-opbrengsten worden behaald, zodat de verschillen in
aanlegkosten voor een deel reeds in de a2anloopjaren worden gecom—
penseerd, De toename van de produktie is echter omvoldoende om de
verschillen in aanlegkosten volledig goed te maken, zodat bij op-
voering van het aantal bomen per ha met een belangrijke stijging
van het uiteindelijke investeringsbedrag per ha (& f 8,000,- per
1000 extra bomen) gerekend moet worden.

Financiéle resultaten

Om de financiéle resultaten van de verschillende beplantin-
gen te kunnen beoordelen is in de eerste plaats het saldo bere-
kend. Dit saldo wordt berekend door op de bruto-opbrengst (kg x
prijs) de directe kosten in mindering te brengen. Tot de directe
kosten behoren betaalde arbeid, materialen, hagelverzekering,
veilingkosten, fusthuur, sorteerkosten, enz, De opbrengstprijs
van het fruit is voor deze berekeningen gesteld op £ 0,80 per
kg. Het verloop van de saldi is weergegeven in tabel 4.

Evenals bij de produktie blijken ook hier de grootste ver-
schillen op te treden in de eerste groeijaren. Oplopend van een
bedrag van * £ 1.800,~ in het tweede groeijaar wordt in het derde
groeijaar een verschil in saldo van f 4.000,- per 1000 bomen be-
reikt in het voordeel van de intensievere beplanting. In latere
jaren wordt door de afnemende verschillen in produktieniveau ook
het verschil in saldo kleiner. Niettemin blijft, ook in de vol-
produktieve jaren, het saldo % f 1,900,~- per 1000 bomen gunsti-
ger. Opgemerkt moet worden dat uit deze saldi uiteraard nog wel
alle niet-toegerekende kosten van grond, gebouwen, plantopstand,
vaste arbeid enz.) betaald moeten worden.
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Tabel 4 Het saldo (opbrengsten - directe kosten) per groeijaar
van beplantingen met 2000, 3000 en 4000 bomen per ha

(gld./ha)

Jaar 2000 3000 4000
1 700,- 600, - 400, -
2 2.300,- 4.000, - 5.800, -
3 7.100,- 11.000,- 15.000,-
4 14.000,~ 17.900,- 22.100,-
5 18,200,- 21,300, - 23,200,-
6 19.400,- 21,300, - 23.200,-
7 19.400,- 21.300,- 23.200,~
8 19.400,- 21,300, - 23.200,+
9 19.400, - 21.300, - 23.200,-

10 19.400,- 21.300,- 23.200,-

11 19.100, - 21.000, - 22,900, -

12 18.900, - 20.800, - 22.600, -

i3 18.200,~- 20.100,- 21.900,-

14 17.600,- 19.400, - 21.200, -

15 16.800, - 18.500, - 20.300,-

Op basis van alleen de saldi kan echter nog geen oordeel
over de beplantingen worden uitgesproken. Enerzijds is nog geen
rekening gehouden met het feit dat voor het verkrijgen van de ene
saldireeks meer geinvesteerd moet worden dan voor de andere, an-
derszijds is er ook verschil in de tijd waarop de saldi beschik-
baar komen. De ene beplanting levert eerder hoge saldi dan de an-
dere en ook daarmee moet rekening worden gehouden. Met het tijds-
verschil kan rekening worden gehouden door het berekenen van de
contante waarde van de saldi. Hierbij wordt voor elk jaar dat op
een salde gewacht moet worden een bepaalde rentevergoeding in re-
kening gebracht. Als het totaal van de contante waarde van alle
saldi dan de aanvangsinvestering in mindering wordt gebracht,
verkrijgt men de netto-contante waarde,

Deze netto-contante waarde kan als vergelijkingsbasis voor
de verschillende beplantingen worden gebruikt. Deze gegevens zijn
samengevat in tabel 5., Het blijkt dat bij de gekozen uitgangspun-
ten, ondanks de hogere aanvangsinvestering, de beplanting met het
hoogate aantal bomen de beste resultaten geeft.

Invloed van het produktieniveau
De hiervoor gemaakte berekeningen zijn uitgevoerd bij gemid-

delde uitgangspunten (bijv.: aankoopprijs bomen f 5,-; opbrengst-
prijs fruit £ 0,80 enz.). Als deze uitgangspunten veranderen zal
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dit ook tot andere verhoudingen tussen de beplantingen leiden. Zo
is bijv. een hoge boomprijs ongunstig voor intensivering, een
hoge opbrengstprijs juist gunstig.

Tabel 5 Totaal saldi, aanvangsinvestering en netto—contante
waarde van beplantingen met 2000, 3000 en 4000 bomen per
ha (jaar 1 t/m 15)

_ L b/ha
—_—— e o 2000_ 3000 4000 -
Totaal saldi f 228.680,- f 259.960,- £ 290.370,-
Contante waarde saldi f 147.580,- £ 169.500,- £ 190.750,-

Aanvangsinvestering £ 17.930,- f 26.720,- £ 35.520,-
Netto-contante waarde
saldi - __£129.650,- £ 142,780,-  f 155.230,- _

De factor die de meeste invloed uitoefent is echter het pro-
duktieniveau., Als de produktieverschillen, zoals die in tabel 2
zijn weergegeven, groter of kleiner uitvallen, zal dit het effect
van de intensivering sterk beiInvloeden. Dit is weergegeven in fi-
guur 1. In deze grafiek is op de horizontale as het produktiever-
schil tussen de beplantingen uitgezet. Op de verticale as staat
de netto-contante waarde,

Figuur 1 Invloed van produktieverschillen op de netto—contante
waarde van beplantingen met 3000 en 4000 bomen per ha
in vergelijking met 2000 bomen per ha
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Het blijkt dat voor het behalen van een gelijke netto-contante
waarde bij 3000 bomen een produktietoename van ruim 20 ton over
de gehele levensduur gerekend noodzakelijk is in vergelijking met
2000 bomen.

Voor een beplanting met 4000 bomen is dat het dubbele (* 40
ton). Wordt dit produktieverschil niet gehaald dan leveren de in-
tensievere beplantingen slechtere resultaten, de netto-contante
waarde is dan lager dan bij 2000 bomen. Is het produktieverschil
groter dan 20 respectievelijk 40 ton dan worden al snel aanzien-
lijke voordelen behaald.

Conclusies
- Bij intenasivering is vooral het aantal bomen per ha belang-

rijk. Plantsysteem en boomvorm zijn voor het economische
resultaat van ondergeschikte betekenis.

- In het arbeidsverbruik van de verschillende plantdichtheden
treden geen belangrijke verschillen op.
- Daar waar vanwege de groeikracht van de bomen intensivering

technisch haalbaar is, bedraagt, gerekend over de totale
levensduur van de beplanting, de produktietoename gemiddeld
+ 60 ton per 1000 extra bomen.

- On de extra-investeringen van intensievere beplantingen goed
te maken ig per 1000 bomen een produktietoename van + 22 ton
noodzakelijk. Deze toename wordt vaak al in de beginjaren
gerealiseerd.

- Economisch gezien is onder de huidige omstandigheden, mits
de teelttechnische grenzen niet worden overschreden, inten-
sivering van de appelbeplantingen nog steeds aantrekkelijk.
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