Sperma-onderzoek natuurlijk dekkende stier waardevol

Minder gevoel en
meer berekenen

Wie echt wil, kan het rendement op het vleesveebedrijf nog flink verbe-

teren, zo bleek op de eerste Boerderij Vleesvee Vakdag in Epe. Alert zijn

op fiscale voordelen, strikt zijn op vruchtbaarheid en de durf om eens een

hogere prijs voor een dier te vragen vergen wel een actieve inzet.

tekst Jorieke van Cappellen

De eerste Boerderij Vlees-
vee Vakdag, georga-
niseerd door het vakblad
Boerderij, mocht met ruim
150 vleesveehouders op veel
belangstelling rekenen. Een
hoger rendement uit vlees-
vee behalen was het centra-
le thema. ‘De Nederlandse
roodvleessector is de sector
met het laagste antibioticage-
bruik. Veel bedrijven zijn ex-
tensief en passen weidegang
toe’, vertelde vleesveehoud-
ster Anita Heijdra uit IJssel-
stein. Heijdra spant zich in
om de vleesveesector bij over-
heid en onderzoeksinstanties
een duidelijker gezicht te ge-
ven. Door versnippering en
het hobbymatige karakter
van de sector ontbreken vaak
harde feiten en cijfers. ‘Als
sector loop je het gevaar over
één kam geschoren te wor-
den met de melkveehoude-
rij of de vleeskalverhouderij.
Zo is de dierdagdosering bij
antibiotica gebaseerd op het
gewicht van een gemiddelde
melkkoe van 600 kilogram.’

Pas sinds dit jaar kent de
vleesveehouderij een eigen
specifieke Maatlat Duurzame
Veehouderij (MDV). ‘Door bij-
voorbeeld staldakisolatie en
een reductie van de ammo-
niakuitstoot, maar ook voor
welzijnsaspecten als weide-
gang en een aparte behandel-
straat, kunnen vleesveehou-
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Toon van Genugten:
‘Durf ook eens
twintig cent meer
per kilo te vragen’

ders fiscaal voordeel behalen.’
Ook hier ondervindt de vlees-
veesector nog obstakels. Heij-
dra: ‘Er worden nu veel hel-
lingstallen gebouwd, maar in
hoeverre zij ammoniak redu-
ceren moet nog wetenschap-
pelijk onderzocht worden.’
Heijdra adviseert veehouders
om uit te gaan van de eigen
situatie en wensen bij nieuw-
bouw en vervolgens te kijken
hoe de MDV kan worden in-
gepast op het bedrijf.

Hoe duurder verkopen?
Toon van Genugten, eigenaar
van meerdere varkensbedrij-

Joost Huijbregts:

‘In de vleesvee-
sector gebeurt er
te veel op gevoel'

ven en horeca-ondernemin-
gen, gaf de vleesveehouders
tips mee om hun dieren
duurder te verkopen. ‘De
markt is anders dan vroeger.
We kunnen niet meer vlees-
veehouden en produceren zo-
als onze ouders dat deden.’
Volgens Van Genugten moe-
ten vleesveehouders produ-
ceren waar de markt naar
vraagt. ‘Wees op de hoogte
van actuele marktprijzen en
wees overtuigd van de kwali-
teit van je eigen product.
Durf ook eens twintig cent
meer voor een kilo te vra-
gen. En maak de handelaar
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nieuwsgierig, door bijvoor-
beeld terloops aan te geven
dat je nog een paar fijne die-
ren hebt.’

Joost Huijbregts, vleesveespe-
cialist bij ForFarmers/Hendrix
ging in op de noodzaak om
meer te berekenen. ‘In de
vleesveehouderij gebeurt er
nog te veel op gevoel’, vertel-
de Huijbregts, die het publiek
vroeg of het de tussenkalftijd
van zijn dieren kende. Twaalf
van de tachtig aanwezigen
staken hier de hand op. ‘Door
te streven naar een tussen-
kalftijd van 385 dagen in
plaats van 440 dagen, heb je
bij vijftig dieren bijna zes kal-
veren meer’, gaf Huijbregts
als voorbeeld. ‘Verkoop je de
kalveren voor 850 euro, dan
heb je ruim 5000 euro verbor-
gen rendement.” Huijbregts
adviseert dieren bij verkoop
altijd te wegen voor de juiste
prijs. ‘Meten is ook hier we-
ten.’

Vruchtbare dieren
Vleesveedierenarts van die-
renartsenpraktijk  Someren
Brecht Scheirlinck ging in op
het rendement van een goede
vruchtbaarheid en het belang
van vruchtbaarheidsbegelei-
ding bij vleesvee. ‘Door pin-
ken en afgekalfde dieren op
te voelen, weet je hoe het er-
voor staat met de vruchtbaar-
heid en voorkom je teleurstel-
lingen.’

Bij de aankoop van een na-
tuurlijk dekkende stier kun-
nen veehouders al een in-
schatting maken van het
bevruchtend vermogen van
de stier. ‘Let op uiterlijke ken-
merken als een zware spier-
aanzet in de nek en de kleur
en omvang van het scrotum.’
Gezond beenwerk is belang-
rijk. ‘Een kreupele  stier
springt niet.” Scheirlinck wijst
op de waarde van sperma-on-
derzoek, dat dierenartsprak-
tijken vaak zelf kunnen uit-
voeren. ‘Een stier kan te
weinig of slechte zaadcellen
produceren. Een stier die ziek
is of koorts heeft gehad, pro-
duceert tot acht weken erna
nog minderwaardig sperma.’ |
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