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Door middel van een enquéte blij telers is onderzoek verricht
naar de afzetstructuur van zaaluien. De Nederlandse uienteelt
vindt onder relatief ongunstige omstandigheden plaats en is voor
de afzet afhankelijk van een wisselvallige exportmarkt waar sterk
geconcurreerd wordt. Tegen deze achtergrond besteedt het onder-
zoek aandacht aan maatregelen op telersniveau om het produkt— en
met name het kwaliteitsrisico en het afzet— en prijsrisico te
beperken. Daarbij is gelet op categorieén van afnemers, de
spreiding van de afzet in het seizoen, de wijze van prijsbepaling
en de grondslag voor de ultbetaling. Een belangrijk aspect vor—
men de verschillen tussen de drie hoofdproduktiegebleden: het
Zuidwesten, de IJsselmeerpolders en Noord-Holland.
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Woord vooraf

Voor dit onderzoek maar de afzetstructuur van zaaiuien werd
in 1982 een enquete gehouden bij uientelers in de hoofdproduktie-
gebieden van Nederland.

Het onderzoek is verricht op verzoek van het Interprovinciale
Overlegorgaan voor de Akkerbouwaangelegenheden in het Zuidwesten
(10AZ), een adviesorgaan van de provinciale raden voor de he-—
drijfsontwikkeling in Noord-Brabant, Zeeland en Zuid-Holland. Het
I0AZ wenste regionaal inzicht in de produktie- en afzetstructuur
van zaaiuien om te kunnen vaststellen of het beeld in het Zuid-
westen belangrijk afwijkt van dat in andere produktiegebieden en
of in verband daarmede maatregelen gewenst waren.

De informatie in dit verslag is verder bedoeld voor beleids-
instanties zoals overheid, produkt- en bedrijfschappen en belan-
gengroeperingen. Het rapport bevat echter ook veel nuttige gege-
vens voor de bedrijven die direct bij de afzet zijn betrokken
t.w. de uvientelers en de groothandelaren.

De opzet en uitvoering van het onderzoek was in handen van
D.B. Baris en drs. G.C. de Graaff. Laatstgenoemde nam de analyse
en de verslaggeving voor zijn rekening.

De Directeur,

%

Den Haag, juli 1983 (&, de Veer)



Samenvatting

Achtergrond en doel van het onderzoek

Zaaiuien zijn met ca., 12.000 ha een belangrijk produkt gewor-
den op de bedrijven met vruchtwisselingsteelten. Op de akker-—
bouwbedrijven met tuinbouw nemen zij ca. 8 & 107 van de be-
teelde oppervlakte in beslag. Door vermindering van het ar-
beidsintensieve karakter van de teelt zijn de uien een be-
langrijk deel van de hestaansbasis van de Nederlandse akker-
bouw— en extensieve tuinbouwbedrijven gaan vormen. Het Inter—
provinciaal Overlegorgaan voor de Akkerbouwaangelegenheden

in het Zuidwesten (IOAZ) heeft, gelet op de grote betekenis
van de uienteelt aldaar, aar het LEL gevraagd een onderzoek
te doen naar de afzetstructuur van zaaiuien.

Ongeveer 907 van de handelsproduktie gan zaaiuien in Neder-
land wordt afgezet in het buitenland. Dit illustreert de ex-—
portgerichtheid van onze uienteelt. Op de exportmarkten meet
het Nederlandse produkt concurreren met het aanbod uit ande-—
re herkomstgebieden. Die concurrentie speelt zich af op de
aspecten: kwaliteit, levering gedurende het gehele jaar van
gewenste hoeveelheden en prijs.

De Nederlandse uien zijn in vergelijking met uien van andere
herkomsten van redelijke kwaliteit. Deze wordt bereikt on-
danks een klimaat dat eigenlijk minder geschikt is woor de
uienteelt omdat vooral de cogstperiode een verhoogd risico
met zich meebrengt. Daarnaast geeft de ver doorgevoerde me-
chanisatie van oogst—, sorteer— en verpakkingswerkzaamheden
relatief veel kans op beschadiging. Datzelfde geldt eigenlijk
voor de lange bewaarduur van de Nederlandse uien gericht op
levering van het produkt gedurende vrijwel het gehele jaar.
Belangrijke factoren voor het kwaliteitsniveau van de Neder-
landse ulen zijn het goede assortiment uienrassen aangepast
aan Nederlandse omstandigheden en de moderne bewaarcapaciteit
bij de telers. Deze aspecten hebben in het onderzoek een cen—
trale plaats. Ook al omdat ze medebepalend zijn voor de sprei-
ding van de afzet en voor de relatief lage kostprijs van het
produkt.,

Als gevolg van jaarlijkse veranderingen van het concurreren—
de aanbod op de exportmarkten &n de ondoorzichtigheid van de
markt, vertoont het prijsbeeld van jaar op jaar en ook bin-
nen &8n verkoopseizoen een onrustig en niet te voorspellen



beeld., Uien zijn daardeor een speculatief produkt. Prijs-—
fluctuaties worden bovendien niet opgevangen door een daar-
toe strekkende marktordening. De mate waarin de telers en
hun marktpartners deze marktrisico's weten op te vangen en
onderling te verdelen vormt het tweede hoofdonderwerp van
dit onderzoek.

Nederland mag dan door rassenassortiment, teelttechniek en
klimatologische omstandigheden qua kg~opbrengst per ha aan
de wereldtop staan, regionaal zijn er binnen ons land op dit
punt grote verschillen. Verschillen die nog versterkt worden
door prijsverschillen tussen de regio's waardoor de finan-
cigle resultaten van gebied tot gebied nogal uiteenlopend
zijn. Regionale verschillen in produktie- en afzetstructuur
vormen het derde hoofdthema,

Het onderzoek steunt op een enquéte bij een representatieve
steckproef van uientelers. Het onderzoek heeft zich beperkt
tot de drie hoofdproduktiegebieden t.w. het Zuidwesten, de
IJsselmeerpolders en Noord-Holland - te zamen 957 van het
areaal - en had betrekking op het seizoern 1981/82.

Produktiestructuur

7.

Vanouds was de produktie van uien geconcentreerd in Goeree
Overflakkee, Zeeland en Noord-Holland. De laatste decennia
zijn daarbij gekomen de IJsselmeerpolders. In 1981/82 werd
door 4370 telers in het Zuidwesten, de IJsselmeerpolders en
Noord-Holland te zamen 548.000 ton zaaiuien afgezet, wat ge—
middeld neerkomt op 126 ton uien per bedrijf. De drie genoem—
de gebieder hadden resp.45%, 457 en 107 van de totale produktie.

De produktie was met uitzondering van 2% in beheer bij han-
delsbedrijven, geheel in handen van agrarische bedrijven.
Zaaiuien vormen op die bedrijven een vast onderdeel van het
bouwplan. Slechts 7% van het totale areaal wordt ingenomen
door zaaiklaar gehuurd land, iets wat met name voorkomt in
het Zuidwesten. Hierbij kan nog worden opgemerkt dat de be-
drijven die zelf geen goede grond bezitten, door middel van
landhuur toch regelmatige uientelers kunnen zijn.

De gemiddelde produktie en afzet van zaaiuien vertoont in de
regio's grote verschillen. In het Zuidwesten zijn relatief
veel kleine bedrijven met afzetten van minder dan 100 tom
per bedrijf, datzelfde geldt voor Noord-Holland, Deze afzet-
ten per bedrijf treft men in de IJsselmeerpolders nauwelijks



aan. Daar zijn veel grote bedrijven met afzetten van 300 ton
en meer. In alle regio's is de klasse 100-300 ton afzet het
dichtst bezet.

Beperking van produktrisico's

10,

14.

De verschillende uienrassen en selecties hebben ieder hun
eigen karakteristiek. Belangrijke eigenschappen zijn: vroeg-
rijpheid, produktiviteit, huidvastheid en bewaarrendement.
Het zijn deze aspecten die de risico's t.a.v. het produkt
bepalen.

De vijf belangrijkste rassen en selecties zijn Rijnsburger-
Jumbe, Rijmnsburger-Balstora, Hydurc F!, Rijnsburger-Robusta
en het vroege ras Rijnsburger—Augusta. Gezamenlijk hebben zij
een aandeel van iets meer dan driekwart in het totale areaal
zaaiuien. De vroege rassen hebben een zandeel van 7%, tegen-
over de bewaarrassen 937.

Het merendeel van de uientelers beperkt zich tot slechts &én
ras in zijn bouwplan: 15% heeft 2 of meer rassen. Dit laat-
ste komt naar verhouding veel voor in de IJsselmeerpolders,
erg weinig in Noord-Holland.

Het risico dat de kwaliteit achteruit gaat door ongunstige
weeromstandigheden kan o.a. worden beperkt door de zogenaam~
de snelle oogstmethode. Daarvan was slechts sprake bij 14Z
van de uientelers. Het merendeel past de traditionele zwad-
droogmethode toe.

Luchtverhitters zijn van belang voor het drogen van het pro-
dukt dat op de bedrijven wordt bewaard met name als gebruik
gemaakt is van de snelle cogstmethode. Op iets meer dan de
helft van de bedrijven was een of andere luchtverhitter aan-
wezig.

In 1981/82 werd 307.000 ton zaaiuien in daarvoor bestemde be-
waarruimten op de agrarische bedrijven bewaard d.w.z. moder-
ne en provisorische ruimten. De moderne bewaarcapaciteir om—
vatte ca. 907 van het totaal. De moderne bewaarcapaciteit

was voldoende voor ca. 507 van de totale afzet. Deze situa-
tie is relatief gunstig in de IJsselmeerpolders en ongunstig
in het Zuidwesten.



Beperking van marktrisico's
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De uientelers verkopen hun uien gedurende het seizoen aan
particuliere handelaren, via codperaties, via veilingen, aan
industriele ondernemingen, aan detailhandelaren en consumen-
ten. Kortom: aan veel soorten vam afnemers. Ongeveer 927 van
de afzet af-boerderij ging naar de collecterende uiengroot-
handel met een uverwegend aandeel voor de particuliere groot=~
handel. Ongeveer 807 van de uientelers was bij dit afzetka-
naal betrokken.

Van de totale afzet aan de groothandel ging 827 naar sorteer-
en pakbedrijven. De helft hiervan kwam voor rekening van een
zestal grote uienhandelaren met een omzet per bedrijf van
meer dan 20.000 ton uien.

Via de veilingen werd 57 van de afzet af-boerderij verkocht.
Dit verkoopkanaal speelt vooral een vol in de provincie
Noord-Heolland.

Ongeveer driekwart van de uientelers heeft voor zijn afzet
slechts &&n afnemer. Spreiding over meerdere afnemers komt
vooral voor op grotere bedrijven.

Van de totale hoeveelheid uien die in 1981/82 door telers
werd verkocht, was ca. 257 contractueel vastgelegd waarvan
16Z op grond van daartoe afgesloten contracten en 97 op ba-
sis van lidmaatschap van een cooperatieve organisatie.

Bij de niet-contractuele of vrije verkopen zien we verder

een grote mate van spreiding over het gehele seizoen. De ver-
kopen te velde omvatten 177, de verkopen direct nd de oogst
127 en die uit bewaring in totaal 477 van de afzet.

Er zijn nogal wat bedrijven die zich wat het moment van ver-
koop betreft vastleggen op &&n type transactie dus 1007 con-
tractueel (12% van de telers), 100% rond de oogst (237) of
1007 uit bewaring (367). Dit betekent dat 29%Z van de bedrij-
ven z'n risico's en kansen wat meer spreidt over de genoemde
wijzen van verkoop.

Daarnaast is er een risicospreiding mogelijk via het systeem
van prijsbepaling. Een vijftal wijzen van prijsbepaling is
gebruikelijk bij transacties tussen uientelers en hun afne—
mers. Opmerkelijk is dat twee derde van de afzet wordt afge-
rekend tegen een dagprijsnotering; hierbij was meer dan 807
van de uientelers betrokken. Ondanks het grote marktrisico,
verkiest de Nederlandse unienteler dat risico grotendeels zelf
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te dragen. Voor 107 van de afzet heeft hij het prijsrisice
slechts ten dele aanvaard; dit betreft voornamelijk het mid-
denprijssysteem. Slechts voor 227 heeft de teler zich vastge-
legd voor een uitdrukkelijk gencemde vergoeding en draagt de
afnemer het risico voor een ongunstige marktontwikkeling
(vaste prijs 137 en prijs per perceel 97).

Vermeldenswaard is dat vooral de kleinere bedrijven verkopen
tegen dagprijs, die qua hoogte overigens kan varigren: de
veilingprijzen zijn in 't algemeen hoger dan de beursprijzen.
Bij de grotere bedrijven komt het vaak voor dat in 't geheel
geen dagprijsverkopen of slechts voor een deel van de afzet
een dagprijs wordt bedongen. Spreiding over meerdere prijs-—
systemen komt vaker voor in de 1Jsselmeerpolders.

Er zijn een vijftal grondslagen voor de uitbetaling onder-
scheiden afhankelijk van de globale of verfijnde wijze waar-
op de hoeveelheid uien en zijn samenstelling worden bepaald.
De hierop gebaseerde wijzen van uitbetaling zijn dan: ver-
koop per perceel 97 van de verkopen, prijs per kg bruto—pro-
dukt 107, prijs per kg netto-produkt 657 en prijs naar maat-
sortering en/of kwaliteit 167.

In het Zuidwesten wordt relatief veel uitbetaald naar prijs

per perceel en prijs per kg bruto~produkt. In Noord-Holland

waar de verkopen via de veilingen erg belangrijk zijn, is de
uitbetaling naar maat en kwaliteit erg belangrijk.

Opmerkelijk is het dat de telers zelf geen behoefte hebben
aan een marktordening die afzet— en prijsrisice's zou beper-
ken. Ulien vormen nu eemmaal een speculatief produkt; ze vor-
men a.h.w. een laatste bolwerk van vrijheid. Daarnaast speelt
de verwachting een rol dat teeltuitbreiding mogelijk zal lei-
den tot prijsbederf.

De produktiegebieden

28.

Het Zuidwesten heeft iets meer dan de helft van het totale
areaal zaaiuien. Door een relatief lage fysieke opbrengst,

is het aandeel in de totale afzet slechts 45%. Wat betreft

de aspecten die de risice’s t.a.v. het produkt bepalen het
volgende: weinig vroege rassen worden geteeld en een minder
groot areaal wordt ingenomen door de vijf belangrijkste uien-
rassen. De snelle ocogstmethode wordt nog weinig toegepast.
Bewaringsmogelijkheden zijn er in relatie tot de totale af-
zet in te beperkte mate, wat met zich meebrengt dat een rela-
tief groot deel van de produktie direct nd de oogst moet wor-

11
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den afgeleverd. Wat betreft de spreiding van de marktrisieds
kan worden vermeld dat relatief weinig op contract wordt ver-
kocht. Deze onzekerheid vooraf wordt enigszins gecompenseerd
door de betekenis van de verkopen te velde. Het gevolg daar-
van is evenwel dat in deze regio naar verhouding weinigwordt
uitbetaald naar netto-hoeveelheden en naar kwaliteit. Wat
betreft de eenzijdigheid van het gemiddelde verkooppatroon

en de variatie in het aantal prijsbepalingssystemen steekt
het gebied ongunstig af bij de IJsselmeerpolders.

De IJsselmeerpclders hebben nog geen 407 van het areaal zaai-
uien maar door een hoge fysieke opbrengst is hun aandeel in
de totale produktie hoger nl. 45%. Het gebied kemmerkt zich
door een hoog aandeel in het areaal van de vijf belangrijk-
ste rassen en een flink aandeel van vroege rassen. De bewaar-
capaciteit is omvangrijk, De snelle oogstmethode wordt ook
hier nog weinig toegepast. Wat betreft de spreiding van de
marktrisico's vertoont het gebied in 't algemeen het meest
gunstige beeld: veel contractuele verkopen, spreiding over

de verschillende wijzen van verkoop en over de prijsbepa-
lingssystemen.

Noord-Holland levert 107 van de landelijke afzet aan zaai-
uien. Het gebied neemt wat de produktiestructuur, het beperken
van de produktrisice's ern de marktrisice's een middenposi-
tie in tussen de beide andere regio's. Het gebied kepmerkt
zich door een relatief grote afzet via de veilingen en mede
als gevolg daarvan een hoog aandeel van de uitbetaling naar
maat en kwaliteitsindicatie. Voor de andere aspecten van de
spreiding van marktrisico's steekt het gehied "ongunstig" af
bij de twee hoofdregio's.



Aanbevelingen

Het Zuidwestelijk kleigebied heeft in vergelijking met andere
produktiegebieden een aantal minder goede omstandigheden
waardoor de produktie van kwaliteitsuien wordt bemoeilijkt.
Een belangrijk factor vormt de grond, die voor een deel reeds
jaren met uien wordt beteeld en daardoor een groter ziekte-—
risico oplevert. Nagegaan zou dienen te worden hoe die ziek~
terisico's beperkt kunnen worden.

De basis voor de verbetering van de teelt ligt bij de keuze
van het perceel en van het uienras of selectie. Nagestreefd
zou moeten worden dat de telers rassen en selecties gebruiken
van bekende herkomst met omschreven raseigenschappen, zodat
telers en handelaren weten waar ze aan toe zijn bij de bewa-
ring van de uien.

Niet alleen de kwaliteit van de uien maar mogelijk ook de
spreiding van de teelt over veel telers met kleine oppervlak-
tes alsmede een grote afzet vroeg in het seizoen, leiden tot
lagere prijzen voor zaaiuien in het Zuidwesten. Onderzocht
zou moeten worden hoe hoog de opbrengstprijzen liggen in het
Zuidwesten in vergelijking met de andere produktiegebieden,
welke factoren daarvoor bepalend zijn en hoe de kostenopbouw
is door de verschillende geledingen van de bedrijfskolom.

Voor kleine bedrijven met een overschot azan arbeid in het na-
jaar en in de winterperiode kan het veilen van zaaiuien een
goede zaak zijn. Gezien de zanwezigheid van twee veilingen imn
het Zuidwesten (St. Annaland en Zuid-Holland Zuid in Baren-
drecht) en het hogere prijsniveau op de veilingen, zou het
veilen onder de aandacht van de telers gebracht kunnen worden.
Overleg met de veilingen is daarbij op z'n plaats. Een voor-
waarde is wel dat de telers over bewaarruimte beschikken en
dat sorteren en afstaarten hetzij in eigen beheer hetzij
bij de veilingen kunmen plaatsvinden.

Om de afzet van uien, waarbij veel telers een betrekkelijk
gering aantal kopers tegenover zich vinden, doorzichtiger te
maken, is het gewenst te streven naar een sterkere reglemen-
tering van de handel d.m.v. algemene handelsvoorwaarden, tar-
reringsvoorschriften e.d. Ook de uitbetaling naar maatsorte-—
ring en kwaliteitsklasse dient bevorderd te worden. Dit geldt
zeker voor het Zuidwesten waar veel zaailuien te globaal wor-
den uitbetaald bij verkoop te velde en op basis van bruto-
produkt. Met het cog op meer zekerheid voor afzet en prijzen

13
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zou bekendheid gegeven kunnen worden aan de mogelijkheden
van contractuele verkoop. Overleg met de uienhandel, die
vooral gevestigd is in het Zuidwesten, kan bij dit alles een
startpunt vormen.

Gezien het veel vGdrkomende prijsverschil tussen verkoop di-
rect na de oogst en gedurende de winterperiode verdient het
bewaren van uien meer aandacht., Veor veel uientelers in het
Zuidwesten zou dat aanpassing en uitbreiding van de aanwezi-
ge bewaarruimte betekenen of zelfs nieuwbouw. Dit vraagt om—
vangrijke investeringen waarbij het van belang is te weten
of de genoemde prijsverschillen die investeringen wel recht-
vaardigen.

Het belang van de export voor de Nederlandse uienteelt is
duidelijk. Een onderzoek naar de werking van de internatio-
nale uienmarkt en een analyse van de sterke en zwakke punten
van het Nederlandse produkt is zeer wenselijk.



1. Verantwocording

1.1 Achtergrond en doel wvan het onderzoek

Het onderzecek becogt een samenhangend beeld te geven van de
verschillende aspecten van de afzetstructuur van zaaiuien 1). Met
het oopg cop het speculatieve karakter van de uienmarkt en het be-
lang van een goede internationale concurrentiepositie is daarbij
in het bijzonder gelet op risicobeperkende en kwaliteitsbevorde-
rende maatregelen die op het niveau van de uientelers zijn ge~-
troffen.

Maar weinig sectoren van de Nederlandse land- en tuinbouw
zijn zo afhankelijk van de export als de teelt van zaaiuien.
Reeds over een lange reeks van jaren exporteert Nederland onge-
veer 907 van de hoeveelheid zaaiuien die jaarlijks beschikbaar komt.

Tabel 1.1} Produktie en afzet van zaaiuien in Nederland (x 1000 ton)

1977/78 1978/79 t979/80 1980/81 1981/82

Totale produktie 590 522 456 414 537
waarvan:
a. bewaarvetrliezen 195 122 40 58 45
b. handelsproduktie 395 400 416 56 492
¢. export inel.

reexport 358 363 403 332 456
d. (c als Z van b) ( 91) (91) (97 ( 93) { 93)

Toelichting: zaaiuien omvatten tevens relatief geringe hoeveelhe-
den picklers en winteruien. Niet inbegrepen zijn
plantuien, zilveruien en sjalotten: in 1981 een pro-
duktie van ca. 65.000 ton. Bewaarverliezen omvatten
tevens onverkoopbare uien. De reéxport bedraagt jaar-
lijks niet meer dan ca. 20,000 ton.

Bron: PGF-Marktinfo van 22 oktober 1982,

Deze export richt zich op een groot aantal landen; een sterk ac-—
cent ligt op de Westduitse markt {ca. 40%7). Daar moet het Neder-
landse produkt concurreren met de aanvoer uit o.a. Spanje, Italie,
Hongarije en Polen. De prijzen die op de exportmarkten worden ge-
realiseerd, zijn van doorslaggevende betekenis voor de prijzendie
de Nederlandse uientelers uiteindelijk voor hun produkt ontvangen.

1) De resultaten van een onderzoek naar de betekenis van de inter-

nationale vraag- en aanbodsverhoudingen voor de prijsvorming
van uien worden afzonderlijk gepubliceerd.
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Het totale aanbod en de jaarlijkse veranderingen daarin wor-
den bepaald door de omvang van het met uien beteelde areaal en de
fysieke opbrengsten per hectare. Onder invloed van prijsverwach-
tingen bij telers en van groei- en oogstomstandigheden die vamrjaar
op jaar en van land tot land verschillen, wisselt ook het jaarlijkse
aanbod, Dit alles resulteert in afwisselend hoge en lage prijsni-
veaus waarvoor geen voorzieningen zijn getroffen in de vorm vam
eenr EG-marktordening. Slechts een algemeen buitentarief biedt de
EG-markt enige bescherming. Uien zijn daarom wat men wel noemt,
een speculatief gewas. De prijzen kumnen niet alleen van jaar op
jaar maar ook binnen &&n verkoopseizoen sterk varieren. Bij de be-
slissingen over het bouwplan kunnen de telers niet voorzien welke
pPrijzen voor het geoogste produkt zullen worden gerealiseerd. En
zelfs aan het begin van het verkcopseizoen kan niet met zekerheid
worden gezegd hoe de prijzen zich verder in het seizoen zullen
ontwikkelen. De prijslijnen in figuur 1.! illustreren het wissel-
vallige karakter van de uienmarkt.

Figuur 1.1 BPrijsbeeld van zaaiuien

Prijs in gld. Prijs in gld.
per 100 kg per 100 kg
60 60
50 50 | 1980/81
w0 b : 4ok 1979/80
30 F 30k 981/82
20 | 20
10 F tor 1978/79
L 1 L i [ A L L L L A L A '] L 'l [] [l L
72 737475 76 77 78 79 80 81 J ASONDUJIFM A
73 747576 77787980 Bl 82 (maanden: Juli enz.)

Toelichting. Prijzen voor uien afgestaart per 100 kg op basis wvan
gemiddelde hoogste notering op de beurs te Goes.
Voor de goede orde wordt erop gewezen dat de velllng—
prijzen veel hoger zijn; zo bedroceg de gemiddelde vei-
lingprijs in 1981/82 36 gld. per 100 kg en de gemid-
delde beursnotering te Goes 19 gld. per 100 kg.
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Op de internationale markt moet het Nederlandse produkt con-—
curreren met kwalitatief hoogwaardiger uien uit zuidelijke produk-
tiegebieden zoals Spanje en Italié, Kwaliteit is overigens een
complex begrip en wordt o.a. bepaald door aspecten als kleur,
huidvastheid, hardheid, beschadigingen, uniformiteit e.d. Kwali-
teitr wordt deels bepaald door raseigenschappen maar staat ook on-
der invieced van omstandigheden tijdens teelt, oogst, bewarenm, sor-
teren en transport. In het Jaarverslag 1981 van het Kwaliteits
Contr8le Bureau voor Groenten en Fruit wordt hieromtrent o.a. op-
gemerkt: "Nederland zal met name een oplossing moeten zien te vin-
den voor de kleur van haar uien. Ongunstige omstandigheden tijdens
de ocogst en de bewaring diemen dan ook zoveel mogelijk te worden
teruggedrongen" en eerder in het verslag wordt gesteld: "Maatre-
gelen tot oogstvervroeging en het sneller in veiligheid brengen
van de ocogst zouden het totale beeld van de Nederlandse uien be-
duidend verbeteren”. Met dit laatste wordt gedoeld op de ongunsti-
ge invloed van regen tijdens de oogstperinde op de kwaliteit wvan
de uien.

Samenvattend mag de conclusie zijn dat de uienteelt een sec—
tor vormt met veel markt— en produktrisico's. De algemeen geformu-
leerde onderzoeksdoelstelling waarmee deze paragraaf begint kan
nader uitgewerkt worden in de volgende drie vragen waarop het on~
derzoek een antwoord wil geven.

a. Welke maatregelen worden op telersniveau getroffen om het
produktrisico en meer in het bijzonder het kwaliteitsrisico
te beperken?

b. Welke maatregelen worden op telersniveau getroffen om het
marktrisico d.w.z. het afzet- en prijsrisico te beperken?

c. Welke verschillen zijn er tussen de belangrijkste produktie-
gebieden in Nederland wat betreft beperking van produkt— en
marktrisico’s?

Laatstgenoemde vraag behoeft wel enige toelichting. Deze
vraag komt heel concreet tegemoet aan de wens van het Interprovin-
ciaal Overlegorgaan voor de Akkerbouwaangelegenheden in het Zuid-
westen (IOAZ) dat om dit onderzoek heeft pevraagd. De doelstelling
van het IOAZ als adviesorgaan van de provinciale raden voor de be-
drijfsontwikkeling in Noord-Brabant, Zeeland en Zuid~Holland is
aan te geven op welke wijze knelpunten opgelost kunnen worden irn
de akkerbouw in het Zuidwestelijk kleigebied. Het IOAZ wenst re-
gionaal inzicht in de produktie- en afzetstructuur van zaaiuien
om te kunnen vaststellen of het beeld in het Zuidwesten belangrijk
afwijkt van dat in andere produktiegebieden zodat passende maat-
regelen voor gesteld kunnen worden. Er is dan ook alle reden voor
zo'n gedifferentieerd inzicht naar regio's.

Het areaal zaaiuien heeft zich sinds 1960 meer dan verdubbeld:
toen een oppervlakte van 5400 ha, thans bijna 12,000 ha. De uien—
teelt is van oudsher geconcentreerd in het Zuidwesten met Goeree-
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Overflakkee en delen van Zeeland als de meest opvallende produk-
tiecentra en voorts in Noord-Holland waar de uienteelt een sterke
verwantschap heeft met de groeteteelt in open grond. Betrekkelijk
nieuw is de teelt in de IJsselmeerpolders met Oostelijk Flevoland
als nieuwste gebied. Deze gebieden hebben het voordeel van geringe-
te ziekterisico's. Thans zijn er in feite drie belangrijke produk-
tiegebieden voor zaaiuien t.w. het Zuidwesten met 48Z van het lan-
delijk areaal, de "nieuwe" IJsselmeerpolders met 377 en Noord-Hol-
land met 10%Z. De oppervlakten zaaiuien per bedrijf zijn in de
Llsselmeerpolders beduidend groter dan elders. De kg—opbrengst per
hectare vertoont eveneens grote verschillen, met als hoogste O.-
Flevoland en als laagste de provincie Zeeland. Ook wat betreft de
gerealiseerde opbrengstprijzen en de financiéle resultaten blijft
het Zuidwesten achter bij de andere produktiegebieden. Achterlig-
gende oorzaken zijn mogelijk ook mindere kwaliteit en kleinere ma-
ten van de zaaiuien. Enkele regionale kencijfers zijn in tabel 1.2
samengevat.

Tabel 1.2 Regionale kencijfers over zaaiuien

% van Gem.opp. Opbr./ha Gem, Fin.
NL-areaal in ha NL=43500 kg priis/gld. saldo
Regio's {=11784 ha) perbedr. (= 100) 100 kg per ha
_ D 1} 1) 2) 2} B
- Zeeland 33 2,32 86
- Z.-Holland 11 1,97 98 24 7.100
— Nrd.-Brabant 4 2,24 87
- NoOP 25 3,75 113 ]
-~ 0.-Flevoland 12 3,43 124 29 9.830
- Nrd.-Holland 10 1,32 95 32 9.150

1) Bron: CBS mei 1981.

2) Bron: LEI-bedrijfsresultaten akkerbouwbedrijven 1980/81;
rekenkundig gemiddelden.

3) Saldi in guldens per ha vodr aftrek van werk door derden.

Toelichting: .

De LEI-bedrijfsresultaten hebben betrekking op uien d.w.z,
zaaiuien maar ook picklers en plantuien. Het gaat voorts om akker—
bouwbedrijven; tuinbouwbedrijven hebben veel hogere saldi a.g.v.
hogere opbrengstprijzen op de tuinbouwveilingen. Bij de cijfers
van het Zuidwesten moet men rekening houden met de wijze van ver-
koop en het verkooptempo.

1.2 Opzet en uitvoering

De informatie die gelet op de drie centrale doelstellingen
van het onderzoek nodig is, is bij de uientelers verzameld. Ineen
vragenlijst werd ingegaan op:
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a. maatregelen en omstandigheden die bij de telers kunnen lei-
den tot beperking van afzet- en prijsrisice’s;

-~ de categoriedn van afnemers aan wie de uientelers hun pro-—
dukten verkopen alsmede het aantal relaties;

-~ de spreiding van de verkopen over het seizoen {(contract-
teelt, verkopen te velde, verkopen direct na de oogst en
uit bewaring), de wijzen van prijsbepaling (dagprijzen,
contractprijzen) en de grondslag van uitbetaling (veldge-
was, naar maatsortering, naar kwaliteit);

-~ de verschiliende vormen van contractuele verkopen en de be-
langrijkste bepalingen die in de overeenkomsten zijn vast-
gesteld.

b. de teelt en behandeling van de uien waardoor de produktieri-
sico’s kunnen worden beperkt;

~ de geteelde uienrassen of selecties van bepaalde rassen
alsmede het waarom ervan;

- toepassing van de anti-spruitbehandeling tijdens de veld-
periode en de aard van de toegepaste oogstmethode (snelle
oogstmethede en zwaddroging);

- capaciteit enr aard van de bewaarruimte voor uien alsmede
de spreiding van de aflevering over het seizoen.

c. om aan te geven of de informatie over het betreffende jaar
paste in het patroen van meerdere jaren is aandacht besteed
aan aspecten van de produktiestructuur;

”

- de plaats van de zaaiuien in het bedrijf (normaal in bouw-
plan, landhuur, regelmaat van de teelt);

- de hoeveelheden zaaiuien die jaarlijks voor verkoop be-
schikbaar komen;

- de vestigingsplaats van de uilentelers naar drie hoofdre-
gio's en een aantal sub-regio's.

De enquéte is gehouden bij een steekproef van bedrijven ge-
trokken uit het totale bestand aan bedrijven waarop volgens de
CBS-Meitelling 1981 zaaiuien werden geteeld. Met dien verstande
dat het onderzoek zich alleen richtte op de hoofdproduktiegebie-
den d.w.z. de provincies Zeeland, Zuid-Holland, Noord-Brabant, de
NOP, 0.-Flevoland en Noord-Holland (te zamen 957 van het areaal
zaaiuien), De bedrijven met minder dan 0,05 ha zaaiuien werden
niet in het onderzoek betrokken; het betreft te verwaarlozen op-
pervlakten.

Bij het trekken van de steekproef 1s verder gewerkt met ver—
schillende trekkingspercentages voor de onderscheiden grootteklas-
sen naar oppervlakte zaaiuien en per gebied. Er resulteerde zo-
doende een steekproef van 349 bedrijven. Gegevens werden verza-
meld en verwerkt van 320 bedrijven; 17 bedrijven bleken niet in de
populatie te horen en 12 telers weigerden aan het onderzoek mee
te werken, d.w.z. een weigeringspercentage van nog geen 4Z. Door
weging van de verzamelde gegevens met aangepaste wegingsfactoren

19



:14 £ 9 61 87 3901dx3335-Iq1

% ’ A4 1491 79§ Sur1123-590 PUETTOH-PI0ON -
8Y - 61 82 ! Jaoxdyeels-TA1

z €9 162 A SurTr=23-560 pueioad1d-"Q -
£9 91 vl £3 Z yo0adyssas—1a1

91 991 805 (t BuIT1Io3I-54D doH -
g1 1 g [ z yocaxdyaels-141

[ at 901 w6 BuTT133-500) Jueqeag-pIooN -
gy 9 Z1 81 zZl Feoadysais-Iu1

L 9% 761 £9¢ 3uTi123-34) PUBRTTOH-PINZ -
L8 el 01 zy (44 Jeoxdya93s-1d1

gl 001 il 008 3utrTrel-s4) pueia9z -

e 00%01 00°¢S 00°z o S

1E®I0L 000l 00°S 00°Z

500

EY Ul UIINIEEZ

*ddo

ieeu uaal1apeq 1eIjUEYy

1861 T3w Ful133-g4D

9p uea s1seq do j20oadioe3ls op uea mnoqdp ¢ TIYFL



is een totaalbeeld ontstaan dat representatief geacht mag worden
voor de zaaiuiensector in de hoofdproduktiegebieden van Nederland,
Enquéteurs van het LEI hebben de enquéte uitgevoerd door

persoonlijke bezoeken aan de betreffende uientelers in het voor-
jaar van 1982. Dat wil zeggen aan het einde van het verkoopseizoen
zodat nog maar weinig niet-verkochte voorraden zaaiuien op de be-
drijven aanwezlg waren en zodoende een vrij compleet beeld resul-
teerde van de produktie~ en afzetstructuur van oogst 1981.

1.3 Opzet van de rapportering

Bij de weergave van de gevonden onderzoeksresultaten doet
zich voor de onderzoeker altijd het probleem voor hoe het materi-
aal te ordenen en overzichtelijk te presenteren. Zo aoverzichtelijk
dat de lezer zich, in dit geval, een beeld kan vormen van de pro-
duktie- en afzetstructuur van zaaiuien en voor zover betrokken
bij het marktgebeuren lering kan trekken uit de onderzoeksresul=-
taten. Tot de lezerskring rekenen wij in ieder geval de indivi-
duele uientelers, de uienhandelaren, exporteurs en verwerkende
industrieen alsmede alle organisaties die als het ware een over-
koepelende verantwoordelijkheid hebben wvoor het sectorgebeuren
d.w.z. het georganiseerd bedrijfsleven en de overheid. Ieder van
deze groepen zal, de &en meer dan de ander, een beleid voeren dat
erop gericht is het aanbod zo goed mogelijk op de marktomstandig-
heden of wel de inkoop zo goed mogelijk op de bedrijfsomstandig-
heden af te stemmen.

Daarmee rekening houdend en gelet op de centrale doelstellin-
gen van het onderzoek is voor de volgende hoofdstukken-indeling
gekozen. In hoofdstuk 2 gaat het om de betrokken uientelers o.a.
naar vestigingsplaats en omzetklasse en om de plaats van de zaai-
uien binnen het bedrijf. Hoofdstuk 3 geeft inzicht in factoren die
het produktrisico beperken zoals ulenrassen, cogstmethode en be—
waarruimten. In hoofdstuk 4 staat de distributie centraal waarbij
aandacht voor o.a. afzetkanalen, commissiehandel, verhouding codpe-
ratief - particulier. Hoofdstuk 5 handelt over de spreiding van de
verkopen over het seizoen. In hoofdstuk 6 gaat het om de wijzen
van prijsbepaling en de grondslagen voor de uitbetaling. Hoofdstuk
7 gaat over de contractuele regelingen tussen uientelers ener-
zijds en handelaren anderzijds. Heofdstuk 8 ten slotte concen—
treert zich op het beeld in ieder van de drie hoofdproduktiege-
bieden.
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2. Producenten, produktie en afzet

2.1 De telers en het areaal zaaiuien

In 1981 waren in de hoofdproduktiegebieden 445% telers 1) be-
trokken bij de teelt van zaaiuien, in totaal ging het om een are-
aal van 11.237 ha, gemiddeld per bedrijf dus ongeveer 2,5 ha. Het
overgrote deel van het areaal zaaiuien vormde een normaal onder-
deel van het bouwplan (83%Z). Slechts 6% werd geteeld op {(zaai-
klaar) gehuurd land en nog nauwelijks 1% was deelbouw. Opmerkelijk
is dat in het Zuidwesten maar liefst 127 wvan het areaal bestond
uit landhuur en deelbouw. Vroeger kwam deelbouw op akkerbouwbe-
drijven meer voor., Het werk werd toen gedaan door de deelbouwer
die daarvoor een deel van de opbrengst verkreeg. De mechanisatie
in de uienteelt c.a. bij de onkruidbestrijding heeft daar verande-
ring in gebracht. Opmerkelijk is voorts dat het areaal zaaiuien
als percentage van het totale areaal cultuurgrond bij de uiente-
lers in de IJsselmeerpolders hoger ligt dan im het Zuidwesten en
Noord-Holland. De oppervlakte geschikte grond is in laatstgenoem—
de gebieden beperkt doordat al eerder uien geteeld zijn en/of om-
dat de grond niet de gewenste hoedanigheid heeft.

Ten einde een indruk te krijgen van de reacties van de uien-
telers op het wisselvallige karakter van de markt, is gevraagd
naar het verleoop van het areaal zaaiuien in de jaren 1981, 1980,
1979 en 1978. Uit de antwoorden komt naar voren dat, afgezien van
geringe veranderingen in beteelde oppervlakte, 877 van de telers
regelmatig uientelers blijken te zijn. Hiertoe worden ook telers
gerekend die zoals op Tholen en Flakkee zelf ziek land hebben en
elders land huren. Voor het overgrote deel van deze regelmatige
telers gaat het om een gelijkblijvend areaal zaaiuien; ongeveer
57 blijkt een aflopende belangstelling en 77 blijkt een toenemen~
de belangstelling te hebben voor zaaiuien. Dit laatste doet zich
vooral voor in de IJsselmeerpolders. De conclusie mag zijn dat de
jaarlijkse veranderingen in het areaal zaaiuien voor rekening ko-
men van een klein deel van de uientelers; bij het merendeel van
de uientelers hebben de zaaiuien een vaste en constante plaats in
het bouwplan.

1) Op grond van de LEI-enquéte waren er in 1981 zoals hier aan-
gegeven 4459 telers van zaaiuien. Door het wegvallen van
niet~ovogstbare percelen en niet-verkoopwaardige partijen
zaaiulen waren in het hele seizoen 1981/82 zoals in tabel 5.4
aangegeven 4370 telers betrokken bij de afzet vanm zaaiuien,
terwijl dat er op het moment van de enqudte 4110 waren (zie
b.v. tabel 4.2).

22



Tabel 2.1 Areaal zaaiuien en regelmaat van de uvienteelt in de
regio's

Zuidw.— IJssel- Nrd- Neder-
Nederl. meerp. Holl. land

a. Areaal zaaiuien als % van
totaal cult.gr. bijuientelers 8 i2 7 9

b. Regelmatige uientelers als
Z van alle uientelers 84 91 89 87

c. % gelijkbliivers van de
regelmatige uientelers 89 82 92 87

Vermeldenswaard is nog dat bij de grotere uientelers een gro-—
ter deel van het areaal cultuurgrond bestemd is voor de teelt van
zaaiuien dan het geval is bij de kleinere uientelers.

2.2 CGrote en kleine bedrijven

In het verkoopseizoen 1981/82 bleek 558.600 ton 1) zaaiuien
voor verkoop beschikbaar te komen. Voor slechts 27 {(10.000 ton)
ging het om hoeveelheden afkomstig van landbouwbedrijven of area-
len gehuurd land in beheer bij handelsondernemingen.

Op basis van de afgezette hoeveelheden zijn de landbouwbe-
drijven ingedeeld in 6 groepen {(zie figuur 2.2). De relatief klei-
ne bedrijven met een afzet van minder dam 100 ton per jaar omvat-—
ten bijna de helft van alle bedrijven maar leveren slechts &in
vijfde van de totale afzet. De dichtstbezette groep vormt die met
afzetten van 100 - 300 ton met bijna de helft van de bedrijven en
bijna 60% van de totale afzet. Slechts een klein deel van de be-
drijven (7%Z) heeft een afzet van meer dan 300 ton; mel elkaar heb-
ben zij een aandeel van bijna &&n kwart van de totale afzet.

1)  Omgerekend op landelijk niveau zou dat neerkomen op 586.500
ton zaaiuien. Een schatting van het Produktschap voor Groen-
ten en Fruit komt uit op 582.000 ton (totale produktie in-
clusief bewaarverliezen).
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Figuur 2.1 Regionale verdeling van bedrijven, arealen en afgezette hoeveelheden zaamiuien
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Figuur 2.2 Bedrijven en afgezette hoeveelheden
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2.3 Regionale spreiding en concentratie

Figuur 2.1 illustreert de spreiding van de produktie en afzet
in de drie hoofdproduktiegebieden t.w. het Zuidwesten, de IJssel-
meerpolders en Noord-Holland. De regionale verdeling van het aan-
tal uienverkopende bedrijven loopt niet parallel met die van de
verkochte hoeveelheden. Dit verschijnsel hangt samen met de groot—
teverdeling van de bedrijven. De gemiddelde afzet per landbouwbe-
drijf bedraagt voor Nederland 126 ton zaaiuien. Daaronder liggen
de gemiddelden in het Zuidwesten en in Noord-Holland, erboven het
gemiddelde in de IJsselmeerpolders.

Uit tabel 2.2 blijkt per regio welk deel van de afzet afkom-
stig is van bedrijven met een afzet van minder dan 100 ton resp.
van bedrijven met een afzet van meer dan 300 ton.

Tabel 2.2 Per regio het deel van de afzet afkomstig van bedrijven
met afzetten tot 100 ton rvesp. 300 ton en meer

Tot_100_ton 300_ton_e.m, .
Nederland 197 237
Zuidwest Nederland 297 11%
IJsselmeerpolders 37 367
Noord-Holland 407 147
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3. Factoren van invloed op de kwaliteit

3.1 Ter inleiding

Kwaliteit kan in ruime zin worden omschreven als de mate
waarin een produkt zijn functie vervult, gerelateerd aan de behoef-
ten van intermediaire en finale verbruikers. Met het oog daarop en
t.b.v. standaardisatie van de handel is de handel in veel produk-
ten aan (internationale) voorschriften gebonden; ook de handel in
uien. Die wvoorschriften hebben betrekking op kwaliteit, sortering,
verpakking en aanduidingen.

Uien die in de handel worden gebracht moeten #an minimumeisen
voldoen en worden volgens nader omschreven eisen ingedeeld in de
klassen I, II NL, II en III waarbi] dan ook weer tolerantiegren—
zen worden aangegeven. Ongeveer twee derde van de aanvoer van Ne-
derlandse uien is ingedeeld in klasse TI NL en &&n derde in klas-
se II. Er worden vrijwel geen Nederlandse uien in klasse I aange-
boden. Aspecten van uienkwaliteit zijn: kleur, huidvastheid, hard-
heid, beschadigingen, uniformiteit, spruitvorming, stengel- en
wortelresten e.d. Teder van deze aspecten staan in meer of minde-
re mate onder invloed van omstandigheden waaronder de oogst, het
bewaren, afstaarten, sorteren en verpakken plaatsvinden. De inde-
ling is in zekere zin ock relatief d.w.z. is afhankelijk wvan het
algemene beeld van de cogst in een bepaald jaar,

De uientelers zijn slechts ten dele bij dit gebeuren betrok-
ken. Maar ze staan met hun produkt aan het begin van de keten en
leggen als het ware de basis voor de kwaliteit van de uien in het
gehele distributieproces. De uienteler kan op zijn bedrijf invloed
uitoefenen op de kwaliteit door de rassenkeuze, de wijze van oog-
sten en de wijze van bewaring. Deze drie aspecten zullen in het
kader van dit onderzoek in de volgende paragrafen achtereenvolgens
aan de orde komen.

3.2 De verschillende uienrassen en selecties

Het sortiment tienrassen en selecties wvan uienrassen dat in
Nederland wordt geteeld is vrij groot. In de beschrijvende rassen-
lijst 1981 zijn ongeveer 25 verschillende rassenen selecties uit-
voerig beschreven. Daarnaast zijn er nog rassenen selecties diewel
als zodanig staan geregistreerd, maar niet in de rassemlijst zijn
opgenomen.

Voor de teler zijn de volgende eigenschappen van rassen en
selecties van belang: vroegrijpheid, worm, uniformiteit, produkti-
viteit, bewaarrendement en huidvastheid. In de Rassenlijst [98]
zijn de volgende groepen onderscheiden:

a. rassenen selecties voor directe afzet (groan gecogst) in juli/
augustus;

b. rassen en selecties voor directe afzet en bewaring (rijp ge-
oogst), oogst op later tijdstip en bewaring mogelijk tot mei/
juni van het volgend jaar,
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- vroege rassen en selecties: Rijnsburger - Augusta, R. - Lucrato,

R. - Adina, R. ~ Cepria en R. -
. Produbel

- latere rassen en selecties: Rijnsburger - Tarzan, R. - Balstora,
R. = Jumbe, R. - Robusta, R. - Imposa,
R. - Robeot, R. - Rivata, R, - Wabasto,
R. - Produmax, R. - Goldskin,
R. = Produskin, R. - Waldo.
Hyduro Fl, Noordhollandse Strogele,
Noordhollandse Bloedrcode,
Stuttgarter Riesen en Sturon

Uit tabel 3.1 blijkt de betekenis van de onderscheiden ras-
sen en selecties, Uit het overzicht kunnen de volgende conclusies
worden getrokken:

a. het overgrote deel van het areaal zaaiuien bestaat uit late ras-
sen en selecties (937) en slechts 7% bestaat uit vroege rassen.
Deze laatste komen relatief veel voor op de grotere bedrijven.
Vroege uien worden geteeld om in de zomer al aan de vraag te
voldoen. Bij de late uien ligt de nadruk op de kg-opbrengst en
de bewaarkwaliteit;

b. bij de late rassen en selecties zljn de Rijnsburger—selecties
Jumbo, Balstora emr Robusta alsmede Hyduro F1, van betekenis;

Tabel 3.1 Verdeling van het areaal zaaiuien naar ras en selectie
in 1981/82

Totaal Bedrijven met...ton afzet zaaiuien
tot 23/ 50/ 100/ 300/ 600
_ 25 50 100 300 600 e.m,

Totaal areaal in ha 1) 11237 281 395 1767 6236 1972 469

waarvan: Z Z 4 4 z z Z
-Rijnsburger—Jumbo 41 13 55 34 44 42 36
-Rijnsburger-Balstora 16 17 12 17 14 22 12
-Hyduro F1 10 14 9 9 11 9 3
-Rijnsburger-Robusta 6 {7 - 7 5 & 3
-Stuttgarter Riesen 3 - -~ 3 4 - 1
-0v.late rassen RL'8I 4 13 -~ 3 b4 3 4
-0v,late rassen geregistr. 1! 5 i6 16 11 5 10
-Onduidelijke herkomst 2 10 6 2 1 - 2
Totaal late rassen 93 89 98 91 94 87 71
-Rijnsburger-Augusta 4 - ~ 1 2 10 i3
-Rijnsburger-Adina 1 - ~ 2 - 1 4
-0Ov.vroege rassen RL'8I] 1 8 - 2 - - ~
—-Ov.vroege rassen geregistr. | - - 2 2 1 3
-Onduidelijke herkomst - - - - - - -
Totaal vroege rassen 7 8 - 7 4 12 20

1) Het gaat om het areaal zaaiuien in de onderzochte hoofdproduk-
tiegebieden., Volgens de CBS-Meitelling 1981 bedroeg het areaal
zaaiuien voor heel Nederland 11.784 ha.
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het betreft uiensoorten die een relatief hoge produktiviteit

paren aan poede huidvastheid na bewaring (zie Rassenlijst 1981};
c. bij de overige late geregistreerde rassen en selecties zijn

van betekenis de Rijnsburger-Bolstar, Rijnsburger-Robot en

Hygro F1.

De relatieve vroegrijpheid van rassen en selecties maken de
teler minder kwetsbaar voor in 't algemeen slechtere weersomstan-—
digheden in de herfst. De houdbaarheid stelt de telers in de ge-
legenheid de verkopen te spreiden over het afzetseizoen zonder dat
de uien al te veel inboeten aan kwaliteit. Spreiding van risico
wordt ook nagestreefd door meerdere rassen in het bouwplan op te
nemen, De indeling van de bedrijven naar aantal rassen is als
volgt, waarbij nog zij aangetekend dat op de grotere bedrijven
veel meer spreiding van rassen voorkomt dan op de kleinere bedrij-
ven:

1 ras : 857 van de bedrijven
2 rassen : 137 van de bedrijven
3 meer : 17 van de bedrijven

Regionaal gezien is de betekenis van de vroege uienrassen
groot in de IJsselmeerpolders. Van de late rassen heeft de Rijns-
burger-Jumbo een relarief sterk aandeel in de IJsselmeerpolders.
Hyduro FI komt naar verhouding veel voor in de IJsselmeerpolders
en Noord-Holland. De Rijnsburger-Robusta zien we veel in Noord-
Helland en met name in Zuidwest-Nederland. De Rijnsburger-Balstora
is in de drie produktiegebieden van ongeveer gelijke relatieve be-
tekenis. In de IJsselmeerpolders zijnm er betrekkelijk veel bedrij-
ven met 2 of meer rassen, dat is minder het geval in het Zuidwes-
ten er nog minder in Noord-Holland.

Bij de keuze van het uienras baseert de teler zich voorname-
1lijk op raseigenschappen zoals omschreven in de Rassenlijst (huid-
vastheid, kg-opbrengst, houdbaarheid, e.d.). Dit blijkt uit de

zijn de raseigenschappen wat op de achtergrond geraakt en gaat de
teler meer af op de mening van anderen. Bij bedrijfsgebonden over-—
wegingen zijn niet alleen de eigen ervaringen doorslaggevend maar
ook de specifieke geschiktheid van het ras voor het eigen bedrijf.
De verdeling van de antwoorden (in totaal 5100) was als volgt:

- rasgebonden overwegingen :  59%
- advisering en voorschriften van anderen : 167
~- bedrijfsgebonden overwegingen {(eigen ervaring) : 13%
-~ overige argumenten H kY4
- geen duidelijke redenen :  BZ

Bij het doen van die keuze werd mnog al eens overlegd met an-—

tor_die keuze?!

—- op voorschrift via contract T 6%
- in "overleg" met de afnemer van zaaiuien : 12%
- op advies van derden (niet—afnemers) : 31%
- zelf : 517
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Raadpleging van de Rassenlijst kwam hierbij in iets meer dan
de helft van de gevallen voor en dan met name bij de grotere be-
drijven.

’ De antwoorden op de vraag: "Was de afnemer gelnteresgeerd in
het ras of de selectie die u hem verkocht?" bleken slechts in 36%
van de gevallen positief te zijn. De positieve antwoordmogelijkhe-—
den omvatten voornamelijk:'vastgelegd in contract en coOperatieve
regeling"alsmede"bij koopovereenkomst’, voorts''meegedeeld bij de
verkoop!, terwijl geinteresseerdheid ook werd verondersteld als de
latere afnemer eerder het zaaizaad had geleverd. Overigens wordt
de zeggingskracht van deze antwoorden beperkt door de omstandig-
heid dat de afnemer op de hoogte kan zijn van het ras door veld-
waarneming en herkenning van raseigenschappen tijdens de bewaring.

3.3 Anti-spruitbehandeling en de wijze van oogsten

Om de bewaarperiode te verlengen worden de uien op het veld
bespoten. De spruitvorming blijft daardoor langer achterwege. In
1981 bleek op bijna twee derde van alle bedrijven sprake te zijn
geweest van zo'n antispruitbehandeling. Op de grotere bedrijven
meer dan op de kleinmere bedrijven. Voor de groen te oogsten rassen
is anti-spruitbehandeling overigens overbodig.

Afhankelijk van de rijpheid van de uien en de weersomstandig-
heden blijven de uien na het rooien nog ca. | week op het land.

Ze drogen dan in het zwad. Ten einde de risico's van slechte weers-
cmstandigheden tijdens de velddroogperiode te vermijden of te be-—
perken, kan een zogenaamde "snelle cogstmethode' worden toegepast
waarbij het produkt hetzij in &€&n werkgang gerooid en binnenge-
bracht wordt hetzij na de rocien nog 1 & 2 dagen op het veld ge-
droogd wordt; beide methoden kwamen slechts bij 67 resp. 8% van de
telers voor, Het overgrote deel van de uientelers {(861) paste de
traditionele zwaddroogmethode toe.

Snel geoogste uien dienen na het binnenbrengen in elk geval
d.m.v. een luchtverhitter van voldoende capaciteit kunstmatig ge-—
droogd te worden. Bij anders geoogste uien wordt eveneens gedrcogd
met verwarmde lucht., Aan de telers is gevraagd of zij over zo'n
luchtverhitter beschikken (los van het feit of zij in 1381 de snel-
le oogstmethode hadden toegepast). Het begrip "luchtverhitter van
voldoende capaciteit™ bleek bij de vraagstelling onduidelijk te
zijn, zodat enige "overloop" vanuit de categorie "wel luchtkanon
of kachel” het gevolg was. De antwoorden hielden in ieder geval in
dat 57% van de telers over een of ander verwarmingselement beschik-
te voor kunstmatige droging van de uien.

3.4 Aard en capaciteit van de bewaarruimte

Bewaarcapaciteit biedt de uientelers de mogelijkheid de uien
zelf binnen te brengen zodat men minder afhankelijk is. Men kan de
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afzet over het seizoen spreiden en zodoende gebruik maken van de
ontwikkelingen in de markt. Tegelijkertijd draagt de gezamenlijke
opslagruimte van de telers bij aan een doelmatige fysieke distri-
butie van de uien vanaf het agrarische produktiebedrijf tot aan
de uiteindelijke bestemping.

In 1981/82 was voor ongeveer 1,5 mln ton produktgewicht (aard-
appelen, knolselderij, uien) aan bewaarruimte beschikbaar bij de
uientelers. Het betreft hier moderne d.w.z. luchtgekoelde en/of
mechanisch gekoelde opslagcapaciteit. Ongeveer 270.000 ton uien
werd in dat jaar voor kortere of langere tijd op de landbouwbe-—
drijven bewaard. Voegen we daarbij nog eens 37.000 ton bewaard in
provisorische opslagruimte, dan komt het totaal op 307.000 ton
uien. Dit is ongeveer de helft van de totale produktie. Het ziin
vooral de middelgrote en grote uientelers die over bewaarcapaci-
telt beschikken. Ock in relatie tot hun totale bedrijfsafzet heb-
ben deze bedrijven veel opslagcapaciteit. De kleinere bedrijven
beschikken daarentegen voornamelijk over provisorische opslagcapa~
citelt.

Tabel 3.2 Bewaarruimte 1) vergeleken met de afzet af-boerderij
(1981/82)

To- Bedr. met afzet van ...ton zaaiuien
taal tot 25/ 50/ 100/ 300/ 600
25 50 100 300 600 e.m.

Totale bewaarcapaciteit
voor aardappelen, knol-
selderij, uien x 1000 ton 1554 22 - 26 215 958 266 31

Gebruik voor uien
x 1000 ton 270 2 2 27 169 62 8

Bewaarcap.voor uien

Afzet af-boerderi] x 1007 49% 17Z  15% 34% 537 56% 55%

1) Moderne opslagruimte d.w.z. luchtgekoeld en/of mechanische
koeling.

In de IIsselmeerpolders is het beeld (veel) gunstiger dan in
Noord-Holland en Zuidwest Nederland; in de drie gebieden is de
moderne bewaarcapaciteit als % van de afzet af-boerderij van zaai-
uien resp. 61%, 58% en 357%.

Hierbij zij uitdrukkelijk opgemerkt dat de opslagcapaciteit
is gekoppeld aan de afzét af-boerderij die van jaar tot jaar sterk
kan schommelen. In 1981 was sprake van een betrekkelijk grote
oogst, Verder zij aangetekend dat op de betreffende {akkerbouw-)
bedrijven veelal een keuze moet worden gemaakt bij de verdeling
van de capaciteit over aardappelen en uien. Die keuze wordt mede
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beinvloed door het moment van de cogst en de prijs van de betref-
fende gewassen.

. In welke mate is in 1981/82 nu feitelijk gebruik gemaakt van
de bewaarcapaciteit op de bedrijven? Uit het onderzoek is geble-
ken dat niet in bewaring kwam 447 van de afzet waaronder ca. 5%
vroege uiensoorten (groen geoogst) en 397 die direct vanaf het
land of na enige dagen verblijf op het bedrijf is afgeleverd. Dat
wil zeggen dat 567 van de afzet in bewaring is geweest op de land-
bouwbedrijven. Daarbij is inbegrepen bewaring in provisorische
opslagruimten.

Vermeldenswaard is dat in het Zuidwesten duidelijk minder
vanuit bewaring is afgeleverd dan in de twee andere gebieden. Bo-
vendien overweegt in die twee andere gebieden nog eens de afleve-
ring na lange bewaring. Van invloed is mogelijk dat de handel ge-
concentreerd in het Zuidwesten is gevestigd, waardoor in dit ge-
bied ook veel opslagruimte bij de handel aanwezig is.
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4. De marktpariners van de telers

4.1 Ter inleiding

Tussen de agrarische produktie en de uiteindelijke bestemmin-
gen van de zaaiuien in binnen— en buitenland ligt het werkterrein
van de opkopende handelaren, de commissiomairs, de sorteer— en
pakbedrijven, de exporteurs, kortom allerlei particuliere en cod-
peratieve ondernemingen die #&n of meerdere functies vervullen op
het brede terrein van de groothandel. Gelet op de overheersende
betekenis van de export, ligt het voor de hand dat de particuliere
en cooperatieve groothandelaren de belangrijkste marktpartners
zijn van de uientelers. Dat wordt bevestigd door de onderzoekre-
sultaten. Maar het totaalbeeld van het afzetpatroon af-boerderij
is gevarieerder, omdat er meer categorieén van afnemers zijn en
omdat het afzetpatroon naar grootteklasse van de agrarische be-
drijven en naar regio erg verschilt.

Tabel 4.1 Produktie en bestemming van zaaiuien 1981/82

Handelsproduktie incl, import 518.700 ton 1007

waarvan:

- export voor vers en industrieel verbruik 456.900 ton 887

— binnenland: voor vers verbruik 52.900 tom 107
voor industrieel verbruik 8.900 ton 27

4.2 De producenten en hun afnemers

In tabel 4.2 is aangegeven aan welke categorieén van afnemers
de uientelers hun uien verkopen en hoe belangrijk die afnemers
zijn voor de afzet af-boerderij. Uit de tabel kunnen we de volgen—
de conclusies trekken:

a. Ongeveer 92% van de afzet af-boerderij ging naar de collecte-
rende uiengroothandel met een overwegend aandeel voor de parti-
culiere bedrijven. Ca. 807 van de uientelers zette via dit af-
zetkanaal af. De gemiddelde hoeveelheid uien die door de uien-
telers aan de groothandel werd verkocht {ca. 140 ten) lag hoger
dan de gemiddelde totale afzet.

b. De afzet aan de veilingen omvatte slechts 5% van de afzet af-
boerderij 1); maar liefst een kwart van de ulentelers verkocht
via het veilingafzetsysteem.

1) Volgens opgave van het PGF werd in 1981/82 ca. 58.000 ton
uien aangevoerd op de veilingen, d.w.z. ca. 10%Z van de pro-
duktie. De 5% volgens de LEI-enquéte blijft daaronder. méde
als gevolg van het feit dat géén plantuien zijn opgenomen &n
omdat na het moment van de enquéte {(mrt./april 1982) nog gro-
te hoeveelheden uien werden aangevoerd op de veilingen.
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Tabel 4.2 De uitentelers en hun afnemers 1981/82 1)

Verkochte Betrokken Gem. afzet
hoeveelheden landb.bedr. per bedr._
—— tonnen %Z___aantal _ 7 tonnen
Totale afzet 497.627 100  4.110 100 121
waarvan aan:
- consumenten 2,224 - 255 6 9
- agrarische producenten 5.398 1 83 2 65
- detailhandel gevestigd 668 - 68 2 10
- detailhandel ambulant 979 - 31 1 32
- particuliere groothandel 403,248 8] 2.955 72 136
- cooperatieve groothandel 52.892 11 375 9 141
- veilingen 26.490 5 895 22 30
- verwerkende industrie 8.797 2 96 2 92

1) Het gaat om het afzetpatrocon op het moment van de enquéte d.w.z.
van de toen verkochte hoeveelheden en de betrokken landbouwbe-
drijven. De nog niet—~verkochte zaaiuvien zijn in dit overzicht
niet opgenomen. Omdat er telers waren die nog in het geheel
geen uien hadden verkocht, is het aantal betrokken landbouwbe-
drijven kleiner dan het totaalaantal uientelers.

c. De afzet aan de verwerkende industrie (o.a. voor de vervaardi-
ging van gedroogde produkten en van uienolie) bedroeg 2% van
de afzet af-boerderij.

d. Een deel van de uientelers spreidt zijn verkopen over meerdere
categorieen van afnemers.

Met betrekking tot deze globale uitkomsten kunnen wel wel en-—
kele kanttekeningen gemaakt worden bij de afzet zan de groothandel.
Deze omvat in het jaar van onderzoek (1981/82) ca. 8000 ton uien
verkocht aan Belgische groothandelaren; deze verkopen vinden we
met name in Zuidwest Nederland.

In de tweede plaats zij gewezen op de grote heterogeniteit
van de uienhandel: particuliere handelaren, codperaties, sorteer-
en pakbedrijven en commissionairs, Op basis van een globale indi-
catie voor de omzetten van de betrokken handelsondernemingen zijn
de verkopen aan particuliere en codperatieve groothandel (927
van de totale afzet af-boerderij) nader ingedeeld. Daarbij is uit-
gegaan van twee groepen bedrijven t.w. de sorteer- en pakbedrijven
aangesloten bij de KCB en een groep overige bedrijven waarvan geen
omzet bekend is. De verdeling van de afzet aan de groothandel is
als volgt:

Sorteer- en pakbedrijven 827
waarvan: — bedrijven met meer dan 20.000 ton omzet 397

- bedrijven met 6.000 - 20.000 ton omzet 227

- bedrijven met 2,000 - 6.000 ton omzet 9%

- bedrijven met minder dan 2.000 ton omzet 127

Overige handelsbedrijven 187
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De hoeveelheden uien die door de telers aan de grote handelsonder-
nemingen worden verkocht liggen gemiddeld per teler hoger dan die
verkocht aan de kleinere handelaren.

Wat betreft de groothandel als marktpartner van de uienteler
moet in de derde plaats gewezen worden op de functie van de com-—
missionair. Gebleken is dat &&n kwart van de afzet af-boerderij.
loopt via een commissionair of tussenpersoon. Enige voorzichtig-
heid bij dit gegeven is wel op zijn plaats omdat niet altijd kon
worden vastgesteld of de betreffende tussenperscon in loondienst
was bij zijn opdrachtgever. De betekenis van de commissiehandel
is daardoor wat te hoog uitgevallen.

4,3 De afzetkanalen op landbouwbedrijven ingedeeld
naar verkochte hoeveelheden

In tabel 4.3 is een vergelijkend overzicht opgenomen van de
afzetkanalen bij uientelers ingedeeld naar verkochte hoeveelheden
uien. Daaruit blijkt het volgende:

a. De directe verkoop aan de consument die in het totaal van zeer
geringe betekenis is, speelt met name op de kleinste bedrijven.

b. De afzet van zaaiuien via de veilingen is alleen op de kleinere
bedrijven met afzetten van minder dan 50 ton zaaiuien van be-
lang.

c. Op de grote landbouwbedrijven overweegt heel sterk de afzet aan
de groothandelaren.

Tabel 4.3 De afzetkanalen naar groepen van landbouwbedrijven

To- Bedr. ingedeeld naar tonnen afzet
taal tot 25/ 50/ 100/ 300/ 600
25 50 100 300 600 e,m.

Totale afzet (x1000 ton) 498 g 12 75 281 106 i5
waarvan aan: Z 2 Z Z Z 4 Z
~ consumenten - 5 - 1 - - -
- agrarische producenten ] - - 2 1 - 1
— detailhandel gevestigd - - - - - - -
—- detailhandel-ambulant - - - - - - -
- particuliere groothandel 8! 25 &4 78 81 92 96
- coOperatieve groothandel 11 - - 11 13 7 3
- veilingen 5 70 56 8 2 - -
- verwerkende industrieen 2 - - - 3 - -
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4.4 De afzetkanalen naar regio's

Tussen de onderscheiden regio's zijn er enkele verschillen
van betekenis in afzetpatroon:

a. In de provincie Noord-Holland is de afzet aan de codperatieve
groothandel veel geringer dan in de twee andere produktiege-
bieden waar het cooperatieve belang rond het landelijk gemid-
deld ligt.

b. Verkopen via de veilingen zijn relatief erg belangrijk in
Noord-Holland (29%) en het Zuidwesten (5%). Wat betreft de vei-
lingverkopen zij nog opgemerkt dat gedurende het gehele sei-
zoen uien via de veilingen worden verkocht. Uit het onderzoek
is verder gebleken dat ook de individuele uientelers hun aan-
voeren op de veilingen spreiden over het verkoopseizoen.

c. De verkopen aan de consument zijn alleen in het Zuidwesten van
enige omvang.

4,5 Aantallen afnemers per landbouwbedrijf

In hoeverre spreiden de uientelers hun verkopen over meerde—
re zakelijke relaties? Informatie daarover biedt tabel 4.4, Bijna
driekwart van de uientelers levert zijm totale produktie (met uit-
zondering van eventuele verkopen aan consumenten) in de loop van
het verkoopseizoen slechts aan &&n afnemer. Minstens 17% heeft 2
of meer afnemers. Bij de categorie onbekend zijn nogal wat bedrij-
ven opgenomen die i.v.m. mog niet verkochte voorraden het exacte
aantal afnemers nog niet konden opgeven. Uit tabel 4.4 blijkt ove-
rigens dat vooral de grotere bedrijven hun verkopen spreiden over
een groter aantal afzonderlijke afnemers. De kleinere bedrijven
hebben uiteraard minder mogelijkheden om de afzet te spreiden over
meerdere afnemers. Dit geldt zowel voor de afzet direct van het
land als voor de afzet uit bewaring. .

Voor de goede orde moet erop worden gewezen dat slechts gelet
is op "gerealiseerde" relaties. Als vooraf is onderhandeld met
meerdere gegadigden dan blijkt dat niet uit de enquéte-resultaten.
Evenmin is in de gegevens verwerkt als commissiomairs bij de tot-
standkoming van de transacties hebben bemiddeld. Het gaat dus en
dat zij nog eens uitdrukkelijk vermeld, omhet aantal feitelijke af-
nemers.

Tabel 4.4 Procentuele verdeling vanbedrijven naar aantal relaties
Alle Bedr. ingedeeld naar tonnen afzet
bedrij- tot 25/ 50/ 100/ 300/ 600

. N ____ven 25 50 100 300 __ 600 __e.m.
Alle bedrijven 100Z 100% 1007 1007 100% 1007 100%
W.V. met:

- 1 relatie 71 83 69 78 65 64 35
- 2 relaties 15 - 8 12 21 28 29
- 3 relaties e.m. 2 - - 3 3 2 24
- (nog) onbekend 12 17 24 6 I 6 12

35



4.6 De belangrijkste afzetsystemen

De afzet af-boerderij concentreert zich bij een drietal groe-—
pen van afnemers t.w. de particuliere greothandelaren, de codpera-
ties en de veilingen. In feite gaat het bij ieder van deze catego-
rieén van afnemers om specifieke afzetsystemen met een eigen plu-
riforme karakteristiek. Die karakteristiek wordt bepaald door ver-—
deling van de verkopen over het seizoen, de wijze van prijsbepa-
ling, de grondslag voor de uitbetaling, de contracten, enz., enz.
De meeste "aspecten' van de afzetstructuur komen in de volgende
hoofdstukken afzonderlijk aan de orde. Daarmee dreigt het zicht op
het totale afzetsysteem gekoppeld aan het type afnemer verloren
te gaan. Met het oog daarop liikt het nuttig ter afsluiting van
dit hoofdstuk en ter inleiding van de volgende hoofdstukken, de
drie belangrijkste afzetsystemen hier beknopt weer te geven.

De particuliere groothandelaren nemen ca. 81% van de afzet
af-boerderij voor hun rekening; ongeveer een kwart komt tot stand
via een commissionair. De verkoop aan de particuliere handel is
sterk gespreid over het seizoen. Een deel (18%) is vastgelegd in
teeltcontracten waarbij hoofdzakelijk vaste prijzen en ten dele
ook dagprijzen zijn overeengekomen. Nog eens 20%Z bestaat uit ver-
kopen te velde met ten dele een prijs per ha-zaaiuien, deels een
prijs per kg-produkt. Voor 't overige wordt aan de particuliere
handel verkocht vanaf het moment van de oogst tot op het eind van
de bewaarperiode. Hierbij vindt altijd afrekening tegen een dag-
prijsnotering plaats. De grondslag voor de uitbetaling is voor
driekwart de hoeveelheid netto—-produkt en voor het andere kwart
een globale wijze van prijg- en hoeveelheidsvaststelling. De par-—
ticuliere handelaren zijn hoofdzakelijk gevestigd in het Zuidwes-—
ten maar kopen in alle drie de produktiegebieden.

De coOperaties nemen ca. 11% van de afzet af-boerderij voor
hun rekening. Voor 't overgrote deel gaat het om leveringen door
telers als 1id van de codperatieve afzetverenigingen; voor een
klein deel gaat het om contractleveringen. De cooperaties krijgen
zodoende de beschikking over de betreffende zaaiulen en dragen
zorg voor geleidelijke verkoop in het seizoen. De telers krijgen
een gemiddelde prijs uitbetaald over de geleverde uien. Behalve
tegen poolprijzen kopen de cooperaties ook in beperkte mate tegen
vaste prijzen en dagprijzen. De uitbetaling geschiedt vrijwel ge-
heel op grond van maatsortering en kwaliteitsindeling. De coope-
raties kopen met name in het Zuidwesten en inde IJsselmeerpolders.

De verkoop via de veilingen omvat ruim 57 van de afzet af~
boerderij. De aanvoer door de telers is sterk gespreid over het
seizoen. De uitbetaling is op basis van dagprijzen gedifferenti-
eerd naar maatsortering en kwaliteitsklasse. De verkoop via de
veilingen is van betekenis inm Noord-Holland en in het Zuidwesten.
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5. De spreiding van de verkopen over het seizocen

5.1 Ter inleiding

De uienmarkt is een vrije markt waar vraag en aanbod vrij
spel hebben en niet zijn ingebed in een marktordening. De vraag is
op welke wijze de uientelers en hun marktpartners inspelen op de
daaruit voortvloeiende onzekerheden m.b.t. afzet en prijs. De mo-
gelijkheden daartoe liggen op een drietal terreinen t.w.:

- de spreiding van de verkopen in de tijd gezien;
- de keuze uit verschillende prijsbepalingssystemen;
- de keuze uit de verschillende grondslagen voor uitbetaling.

In feite gaat het om de mogelijkheden die de uienteler ter
beschikking staan om zijn verkopen zo te ordenen dat gezien aller-—
lei onzekerheden wordt ingespeeld op de mogelijkheden en de beper-
kingen van de markt. Dit hoofdstuk beperkt zich tot de spreiding
van de verkopen over het seizoen. Het volgende hoofdstuk handelt
over de verschillende prijs— en uitbetalingssystemen,

5.2 Het tijdstraject voor het afsluiten van transacties

De periode waarin transacties tussen uientelers en hun afne-
mers worden afgesloten strekt zich uit van de teeltvoorbereidings-—
periode tot aan het einde van de bewaarperiode. Twee momenten in
dit tijdstraject zijn in dit verband van belang nl. de zaaitijd
{met een accent in april) en de oogst die zich door de verschil-
lende rijpingstijd van de rassen en selecties, uitstrekt van juli
tot in oktober. Op basis van deze indeling van het tijdstraject
zijn de volgende wijzen van verkoop onderscheiden:

a. contractteelt die alle transacties omvat, afgesloten ruim véér
het moment van de uitzaai (in geval van meerjarige contracten
zelfs jarem voordien) of afgesloten omstreeks dat moment; het
betreft voor het merendeel contracten met particuliere groot-
handelaren;

b. verkopen of liever leveringen door telers aan cooperaties op
basis van een lidmaatschap. De condities waarop geleverd wordt,
zijn uitgewerkt in statuten en/of een uienreglement. De codpe-
ratie krijgt de beschikking over de uien en draagt zorg voor
geleidelijke verkoop in het seizoen;

c. verkoop te velde d.w.z. alle transacties afgesloten gedurende
de groeiperiode van de uien tot enkele weken v8or de oogst het-
zij tegen een prijs per ha uien hetzij tegen een prijs per kg
geocogst produkt;

d. de verkopen direct na de oogst d.w.z. direct vanaf het land of
enkele dagen nadat de oogst is binnengehaald;

e. verkopen uit bewaring waarbij verkopen eerst plaats vinden na-
dat de uien kort (tot 1-1-1982) of lange tijd (na 1-1-1982} in
bewaring zijn geweest meestal op het bedrijf van de teler.
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De twee eerstgencemde wijzen van verkoop worden in het kader
van dit onderzoek contractuele verkopen genocemd, de andere ver-—
koopwijzen zijn vrije verkopen.

Figuur 5.1 Het tijdstraject voor het afsluiten van transacties

Uitzazai Oogst
7 2
april aug. fokt.
s . i od ctiid bewaarperiode tot in
voorbereiding |groeiperiode cogsttij volgend jaar
4+ Transactieperiode

contract— verkoop directe\/verkoop uit verkoop uit
teelt te velde / \verkoop/ \bewaring:kor ewaring: lan

idmaatschap
cooperatie

5.3 Contractuele en vrije verkopen

Van de totale hoeveelheid uien die in 1981/82 door telers
werd verkocht, was ca. 25Z contractueel vastgelegd waarvan 16% ap
grond van daartoe afgesloten contracten en 97 op basis van 1lid-
maatschap van een coSperatieve organisatie. Bij de contractuele
afzet waren ca. 900 bedrijven betrokken, dit is ca. 207 van de te-
lers. Voor welk deel van hun afzet hebben die bedrijven zich nu

Totale verkopen [981/82 498.000 ton
waarvan:

1. contractuele verkopen - 25%
w.V.: contractteelt 167
lidmaatschap cooperatie 97

2. vrije verkopen » 757
w.v, verkoop te velde 177
verkoop direct na oogst 127
verkoop uit bewaring kort 247
verkoop uit bewaring lang 237

contractueel vastgelegd? Uit tabel 5.1 blijkt dat bijna twee der-
dedeel van de betrokken bedrijven geheel of vrijwel geheel con—
tractueel gebonden is. Voor het overige gaat het om bedrijven waar
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