
Centraalwinwdewnieuwewrichtingwstaanweffi-

ciënterwwatergebruik,wterugdringingwvanwhetw

gebruikwvanwpesticiden,wassortimentsverbre-

dingwenwkwaliteitsverbeteringwinwdewgehelew

keten.wZowelwoverhedenwalswgrotewretailersw

lijkenwdewdrijvendewkrachtenwachterwdezewont-

wikkeling.

Saudi-Arabiëwheeftweenwareaalwvanw5500whec-

tarewkassen,wveelalwplasticwofwkunststofwkassenw

maarwookwglas.wDewVerenigdewArabischewEmi-

ratenw(VAE)wbeschikkenwoverweenwareaalwvanw

300whectare.wDewbelangrijkstewproductenwzijnw

tomatenwenwkomkommers.wSlechtsweenwkleinw

deelw(30whectare)wvanwhetwareaalwiswbestemdw

voorwsierteeltproductie.w

Dewgemiddeldewtomatenproductiewkomtwnietw

bovenwtienwkilogramwperwvierkantewmeter.w

KassenwinwhetwMidden-Oostenwwordenwinwhetw

algemeenwgekoeldwviawmatraskoeling.wNadeelw

vanwditwsysteemwiswdatwhetwveelwzoetwaterw

vergt.wVoegwditwbijwdewheersendewpraktijkwdatw

groentewveelalwinwdewgrondwwordtwgeteeld,wenw

erwontstaatweenwbeeldwvanwenormewwaterver-

spillingwinweenwregiowwaarwwaterwuitermatew

schaarswaanwhetwwordenwis.wPerwkilogramw

tomaatwwordtwongeveerwtienwkeerwzoveelw

waterwgeconsumeerdwalswinwNederland.w

Alleenwalwdewintroductiewvanwsubstraatteeltwenw

recirculatiewzouwenormewwaterbesparingenw

metwzichwkunnenwmeebrengen.

Daarwwaarwgrondwaterwnietw(meer)wgeschiktw

iswvoorwgebruik,wwordtwovergeschakeldwopw

ontziltwzeewater.wDewoverhedenwzijnwdrukw

doendewdewontziltingscapaciteitwenwdew

distributienetwerkenwvoorwditwwaterwuitwtew

breiden.wDewkostenwdiewdaarmeewgemoeidw

zijn,wwordenwmeestalwnietwdoorberekendwaanw

dewconsumentwofwteler,wwaardoorwerwopwdatw

niveauwnogwweinigwurgentiewvoorwwaterbe-

sparingwwordtwgevoeld.wVoorwdewoverheden,w

alswbeheerderswvanwdewnatuurlijkewhulpbron-

nen,wligtwdatwanders.wRuimw70%wvanwalwhetw

beschikbarewzoetwaterwwordtwmomenteelw

aangewendwvoorwlandbouwproductie,weenw

onhoudbarewsituatiewinweenwregiowmetwsnellew

verstedelijkingwenwenormewbevolkingsgroei.w

InweenwopmerkelijkewstapwbeslootwdewSaudi-

schewregeringwinw2008womwdewtarweproductiew

nietwlangerwtewondersteunen,womwzowwaterwtew

besparen.wMetwalswresultaatwdatwhetwlandwvanw

eenwkleinewexporteurwgaatwveranderenwinweenw

importeur.w

Ookwdewproductiewvanwveevoedergewassenw

ligtwonderwvuur.wDezewproductiewzalwzichwgro-

tendeelswverplaatsenwnaarwhetwbuitenland.w

Tegelijkertijdwiswerwdewbehoeftewomwdewlokalew

producentenweenwalternatiefwtewbieden.wVoorw

eenwdeelwwordtwdiewgezienwinweenwmeerwkapi-

taalintensievewwaterefficiëntewtuinbouw.w

Vraag naar vers

Voorwdewproductiewvanwversewproductenwzietw

menwechterwwélweenwtoekomstwweggelegdw

inwdewregio.wHetwAgriculturalwDevelopmentw

Fund,wdewbelangrijkstewfinancierwvanw

dewSaudischewlandbouw,wheeftwonlangsw

innovatiewinwdewtuinbouwketenwalswéénw

vanwhaarwprioriteitenwaangewezen.wHetw

Saudischewministeriewvanwlandbouwwiswbezigw

eenwtoekomstvisiewvoorwdewtuinbouwwtew

ontwikkelen.w

Investerenwinwkenniswnoodzakelijk

Tuinbouwsector Golfregio zoekt      nieuwe richting 

Na jaren van stagnatie lijkt de tuinbouw in de Golfregio zich 

op te maken voor een vernieuwingsslag. Saudi-Arabië en de 

Verenigde Arabische Emiraten, landen die sterk afhankelijk zijn 

van voedselimporten, zien de tuinbouw als een van de weinige 

sectoren waarin zelfvoorziening realiseerbaar is. Een van de grootste 

uitdagingen is het gebrek aan kennis van en ervaring met moderne 

tuinbouw bij lokale producenten. 

Ook in de Golfregio is de vraag naar een meer duurzame vorm van gewasbestrijding groeiende.

‘ De sector moet 
geleidelijk 
moderniseren’
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Erwiswechterwookwbewegingwaanwdewvraag-

zijdewalswhetwgaatwomwversewgroentewenwfruit.w

Alarmerendewberichtenwoverwresiduenwvanw

bestrijdingsmiddelenwhebbenweenwvraagwnaarw

schonerewenwmeerwbiologischewproductenw

opgeleverd.wBiologischewbestrijdingwpastwinw

datwplaatje.wOokwwilwmenwmeerwkeuzewheb-

ben.wZekerwinwdewVAEwhebbenwdewgrotewretai-

lerswhierwdewtoonwgezet.wInwdewVAEwwordtweenw

breedwassortimentwaangeboden,wgrotendeelsw

geïmporteerdwuitwnaburigewlanden,wmaarwookw

uitwEuropawenwdewVerenigdewStatenwenwAustra-

lië.wNederlandsewversewproductenwworden,w

medewvanwegewhetwuitstekendewimago,winw

dewgrotewstedenwvanwdewVAEwtegenweenwflinkew

premiewverkocht.wInwSaudi-Arabiëwiswditwkwa-

liteitssegmentwnogwnauwelijkswontwikkeldw

enwiswdewconsumentwvooralwuitwopwdewlaagstew

prijs.wOndoorzichtigewmarktstructuren,weenw

slechtewkoelketen,wenweenwlageworganisatie-

graadwstaanwdaarweenwbrederewkwaliteitsslagw

nogwinwdewweg.wDewverwachtingwiswdatwdewtoe-

nemendewinvloedwvanwretailerswdaarinwzekerw

veranderingwzalwgaanwbrengen.

Kostenplaatje

Omweenwvernieuwingsslagwtewkunnenwmaken,w

zalwaanzienlijkwgeïnvesteerdwmoetenwwordenw

inwhetwkennisniveauwvanwproducentenwenw

anderewspelerswinwdewketen.wHetwgebruikelijkew

modelwinwdezewregiowiswdatweigenarenwhetw

managementwvanwdewproductiewuitbestedenw

aanwpersoneelwuitwomringendewlandenw(zoalsw

Egypte)wenwhetwuitvoerendewwerkwlatenwdoenw

doorwpersoneelwuitwlagelonenlandenw(zoalsw

dewFilippijnenwenwBangladesh).wErwiswlokaalw

nauwelijkswgeschiktwaanbodwvanwopleidingenw

enwcursussen,wenwonderzoekwiswzwakwontwik-

keld.w

KansenwvoorwNederlandsewbedrijvenwenwken-

nisinstellingenwzijnwerwopwhetwvlakwvanwtoele-

veringwenwkenniswvanwdewproductiewenwafzetw

vanwversewproducten.wNederlandsewproductenw

enwdienstenwhebbenweenwuitstekendwimago,w

maarwhetwkostenplaatjewschriktwlokalewafne-

merswnogalweenswaf.wNaastwhypermodernew

productietechnologiewvoorwhetwhoogstew

segmentwlijkenwerwvooralwkansenwtewliggenwinw

eenwgeleidelijkewmoderniseringwvanwdewsec-

tor.wOpwonderzoeksniveauwdoetwWageningenw

UniversiteitwenwResearchwonderzoekwnaarw

kassenwmetwefficiëntwwatergebruik.wErwlopenw

gesprekkenwmetwoverhedenwinwdewregiowvoorw

hetwvestigenwvanweenwregionaalwonderzoeks-w

enwdemonstratiecentrum,wwaarinwNeder-

landsewtuinbouwtechnologiewenwkennisweenw

belangrijkewrolwmoetenwgaanwspelen.

Philip de Jong

LNV-Raad Abu Dhabi

Investerenwinwkenniswnoodzakelijk

Tuinbouwsector Golfregio zoekt      nieuwe richting 

Zakendoen in de Golfregio
Het zakendoen wordt in hoge mate bepaald door een juiste persoonlijke relatie met de poten-

tiële afnemer. Het kan van doorslaggevend belang zijn of u beschikt over een goed netwerk 

van contacten en de juiste wegen kent om ergens binnen te komen of iets gedaan te krijgen. 

In Saudi-Arabië bestaat bij sommige - vooral oudere - Saudi’s nog altijd een voorkeur om zaken 

te doen met andere Saudi’s. Zij kennen de (zakelijke) cultuur en de markt goed. Het zal daarom 

niet altijd even goed werken om een vertegenwoordiger te sturen die snel een dagje Saudi-

Arabië aandoet. Het is aan te raden eerst enige tijd zaken te doen met de Saudische partner 

voordat er een agent wordt aangesteld.

Het aanstellen van een agent is niet verplicht. De meeste buitenlandse bedrijven werken, om 

bovengenoemde redenen, echter wel vaak met een agent. Het voeren van een handelsagentuur 

is voorbehouden aan personen met de lokale nationaliteit. Hierdoor zijn buitenlandse bedrijven 

vrijwel geheel afhankelijk van de inbreng van lokale agenten. 

Handelsagenten kunnen op verschillende manieren worden ingezet; zij kunnen optreden als 

distributeur, waarbij de agent onder andere veel invloed kan uitoefenen op de prijsstelling, of 

als een ‘echte’ agent, meestal op commissiebasis. De overeenkomst hoeft zich niet te beperken 

tot de verkoop van goederen; de handelsagent kan tevens bemiddelen in diensten. 

Van de agent/distributeur wordt min of meer verwacht dat hij in staat is deugdelijke after sales 

service te verlenen. Veel exporteurs leveren directe ondersteuning door een werknemer uit te 

zenden die de handelsagent kan assisteren op onder meer het gebied van marketing, training 

en technische ondersteuning. Het kan soms aantrekkelijk zijn voor verschillende producten ver-

schillende agenten aan te stellen.

Het is de kunst om een geschikte agent te vinden die zijn zaken kent en zowel bij de overheid 

als bij de particuliere sector zijn ingangen heeft. Veel zaken gaan echter prima zonder agent, 

vaak is een importeur genoeg. 

Ondanks het feit dat het in steeds meer sectoren wettelijk mogelijk is een 100 procent buiten-

lands bedrijf op te zetten, wordt door de meeste buitenlandse bedrijven een joint venture met 

een lokaal bedrijf aangegaan. Het vereist een grotere verbintenis van het buitenlandse bedrijf, 

maar op de lange termijn kan het rekenen op overheidssteun (bijvoorbeeld belastingvoorde-

len).

Handelsmissies
Gezamenlijke handelsmissies bieden een goede mogelijkheid voor bedrijven om een land per-

soonlijk te verkennen, de eerste contacten te leggen met mogelijke partners en producten te 

introduceren. Zowel via de LNV-afdeling als de NL EVD Internationaal kunt u op de hoogte wor-

den gehouden van komende missies.

Bron: NL Agentschap EVD.

Groentemarkt in Dubai.
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